
МІНІСТЕРСТВО ОСВІТИ І НАУКИ УКРАЇНИ 

НАЦІОНАЛЬНИЙ УНІВЕРСИТЕТ «ЧЕРНІГІВСЬКА ПОЛІТЕХНІКА» 

ННІ ЕКОНОМІКИ 

 

Кафедра маркетингу, PR-технологій та логістики 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ОСНОВИ РИНКОВОЇ ЕКОНОМІКИ 
 

КОНСПЕКТ ЛЕКЦІЙ 

 

для здобувачів вищої освіти першого (бакалаврського) рівня 

спеціальності 075 «Маркетинг» 

 

 

 

 

 

 

Обговорено і рекомендовано на 

засіданні кафедри маркетингу, 

PR-технологій та логістики 

Протокол №3 від 23.02.2023 р. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Чернігів, 2023 

 



Основи ринкової економіки. Конспект лекцій для здобувачів вищої освіти 

першого (бакалаврського) рівня спеціальності 075 «Маркетинг» / Укладач: С.О. 

Полковниченко. Чернігів: НУ «Чернігівська політехніка», 2023. 192 с. 

 

 

 

 

 

Укладач: Полковниченко Світлана Олександрівна, кандидат економічних наук, 

доцент, доцент кафедри маркетингу, PR-технологій та логістики 

 

 

 

 

 

 

 

Відповідальний за випуск: Вербицька Анна Вікторівна, завідувач кафедри 

маркетингу, PR-технологій та логістики Національного університету 

«Чернігівська політехніка», кандидат наук з державного управління, доцент 

 

 

 

 

 

Рецензент: Мекшун Людмила Миколаївна, кандидат економічних наук, доцент, 

доцент кафедри управління персоналом та бізнес-технологій Національного 

університету «Чернігівська політехніка»  

 



3 

 

ЗМІСТ 

 

 Стор. 

Вступ …………………………………………………………………….…. 4 

Тема 1. Економіка як наука ……………………………………….………. 6 

Тема 2. Товарне виробництво як основа ринкової економіки…………… 36 

Тема 3. Ринок та механізм його функціонування………………………… 55 

Тема 4. Структура ринку…………………………………………………... 72 

Тема 5. Інфраструктура ринкової економіки…………………………….. 96 

Тема 6. Домогосподарство та підприємство як суб’єкти ринкових 

відносин…………………………………………………………………….. 114 

Тема 7. Доходи в ринковій економіці…………………………………….. 135 

Тема 8. Суспільне відтворення та циклічні коливання в ринковій 

економіці……………………………………………………………………. 146 

Тема 9. Державне регулювання ринкової економіки.……………………. 159 

Тема 10. Економіка в умовах воєнного часу……………………………… 185 

Список використаної та рекомендованої літератури ……………………. 191 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



4 

 

ВСТУП 

 

З давніх-давен освіченою вважалася людина, яка володіє основами 

економічних знань. Розуміння процесів і явищ, які відбуваються у ринковій 

економіці, її законів повинно стати фундаментом успішної діяльності суб’єктів 

господарювання. 

«Основи ринкової економіки» є обов’язковою дисципліною освітньої 

програми «Бізнес-маркетинг та інтернет-комунікації», яка започатковує 

вивчення комплексу загальнотеоретичних економічних дисциплін і створює 

основу для розуміння сутності і зв’язків між економічними процесами та 

явищами. 

Курс «Основи ринкової економіки» спрямований на формування цілісної 

системи знань про економічний вибір суб’єктів економіки за умов обмежених 

виробничих ресурсів і безмежних потреб, економічного мислення та економічної 

культури, вміння здійснювати економічний аналіз та робити практичні висновки. 

Мета курсу – формування у здобувачів вищої освіти сучасного 

економічного мислення та системи знань про економічні явища і процеси, закони 

і суттєві зв’язки у ринковій економіці; навичок аналізу та оцінки реальних 

економічних процесів, що відбуваються у житті суспільства на мікро- та 

макрорівнях. 

Під час вивчення дисципліни здобувач вищої освіти має набути або 

розширити наступні загальні та спеціальні (фахові) компетентності, 

передбачені освітньою програмою: 

ЗК5 Визначеність і наполегливість щодо поставлених завдань і взятих 

обов’язків. 

ЗК15 Підприємницькі навички та розуміння бізнес-процесів. 

СК16 Здатність відслідковувати сучасні ринкові тенденції з метою 

формування ефективної діяльності ринкових суб’єктів. 

Основні завдання курсу: 

– сприяти глибокому розумінню здобувачами вищої освіти закономірностей 

становлення, функціонування та розвитку ринкової економіки; її сутності та 

взаємозв’язку структурних елементів, способів і методів ефективного 

використання обмежених економічних ресурсів суспільства, принципів 

оптимізації господарських рішень на мікро- та макрорівнях; 

– вивчення проблем, пов’язаних із переходом українського суспільства до 

ринкової економічної системи;  

– з’ясування механізму дії економічних законів і механізму їх використання 

людьми у господарській діяльності; 

– формування вільного володіння категоріальним апаратом, вміння 

застосовувати отримані теоретичні знання до аналізу конкретних економічних 

ситуацій;  

– набуття навичок використання інструментарію аналізу економічного 

життя суспільства; 

– підвищення економічної та загальної культури фахівця. 
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Під час вивчення дисципліни ЗВО має досягти або вдосконалити наступні 

програмні результати навчання (ПРН), передбачені освітньою програмою: 

ПРН13 Відповідати за результати своєї діяльності, виявляти навички 

підприємницької та управлінської ініціативи. 

ПРН21 Демонструвати вміння здійснювати ефективну діяльність суб’єктів 

бізнес-середовища на основі застосування навичок аналізу зміни ринкової 

ситуації. 

У результаті вивчення навчальної дисципліни здобувач вищої освіти 

повинен:  

знати: 

– термінологію та основні засоби економічного аналізу; 

– суть економічних явищ та процесів;  

– поняття, принципи організації, закони та закономірності розвитку 

ринкової економіки;  

– механізм функціонування ринку, формування ринкової рівноваги; 

– особливості формування ринків факторів виробництва; 

– механізм функціонування підприємств в умовах ринкових відносин; 

–основні показники економічної діяльності мікроекономічних суб’єктів та 

макроекономічні показники;  

– роль держави в ринковій економіці;  

– види та інструменти економічної політики; 

вміти: 

– орієнтуватись у проблемах розвитку ринкової економіки; 

– застосовувати прийоми економічних досліджень для аналізу ринкової 

економіки; 

– визначити попит і пропозицію, ринкову ціну і ринкову рівновагу;  

– пояснювати особливості розвитку сучасних ринкових відносин; 

– самостійно досліджувати і давати оцінку економічним явищам на макро- 

та мікрорівнях;  

– застосовувати знання економічних теорій та моделей до аналізу сучасної 

економічної політики; 

– аналізувати дієвість державних важелів для координації діяльності всіх 

суб’єктів ринкової економіки; 

– приймати практичні рішення щодо застосування економічних знань при 

виконанні своїх майбутніх професійних обов’язків. 

– збирати, обробляти та систематизувати наявну інформацію. 
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Тема 1. Економіка як наука 

 

1. Поняття економіки та предмет економічної науки. 

2. Потреби як рушійний мотив виробничої діяльності. 

3. Структура суспільного виробництва. 

4. Фактори суспільного виробництва (виробничі ресурси) і їх обмеженість. 

5. Головні проблеми організації виробництва. Крива виробничих 

можливостей. 

6. Результати суспільного виробництва. 

 

1. Поняття економіки та предмет економічної науки 

 

 

Багатозначність поняття «економіка» 

система суспільних 

відносин, зв’язаних із 

виробництвом і всією 

господарською 

діяльністю людей 

господарство 

окремого району, 

країни, групи країн 

чи всього світу 

наукова дисципліна, 

яка вивчає якусь 

сферу господарського 

життя суспільства 

Економіка – це будь-яка діяльність людей, зв’язана із 

забезпеченням матеріальних умов життя 

Об’єкт дослідження економічних наук 

Економіка 

мистецтво ведення домашнього господарства 

«ойкос» – дім, 

господарство 

давньогрецькі 

мислителі 
«номос» – 

вчення, закон 
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Цифрова економіка (англ. Digital economy) – економіка, що базується на цифрових 

комп’ютерних технологіях 

При цьому економіка і соціальна сфера цифрового суспільства носять яскраво 

виражений мережевий характер, а сама мережа виступає в якості нового середовища 

існування людини. 

Відсутність підключення до Мережі в умовах цифрової економіки 

для компанії – втрата ринку для людини – втрата можливості побудови 

успішної кар’єри в цифровому суспільстві  

Але Цифрова економіка – це не про мережі і технології, а, перш 

за все, про саму економіку, і про життя і роботу в нових умовах. 
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Ф.Кене 

Економіка як самостійна наука (систематизоване знання про суть економічної 

діяльності) виникла в період становлення капіталізму (17-18 ст.) під назвою 

політична економія («політокос» – державний, суспільний). 

 

Антуан Монкретьєн (представник школи меркантилізму) 

«Трактат політичної економії» – 1615 р.  

 

Політекономія – наука про ведення суспільного господарства 

(мистецтво державного управління економікою) 

Фізіократи 

Англійська класична політекономія 

А.Сміт Д.Рікардо У.Петті 

Марксистська політична 

економія 
  

Карл Маркс Фрідріх Енгельс 

Маржиналізм 

К.Менгер У.фон 

Бем-

Баверк 

В.Джевонс Ф.фон  

Візер 

Л.Вальрас 

Неокласична школа Кейнсіанство Інституціоналізм 

Дж.Кларк 

А.Маршал Дж.Кейнс У.Мітчелл 
Дж.Коммонс 

Дж.Гобсон Дж.Гелбрейт 
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Еволюція назви економічної науки 

Економія 

Політична 

економія 
Економікс 

Економічна 

теорія 

Політекономія 

(Основи 

економічної теорії) 

 

Економікс 

Мікроекономіка Макроекономіка 

Сенс вивчення економічної теорії не в тому, щоб отримати набір відповідей на 

економічні питання, а в тому, щоб навчитись не потрапляти на гачок до економістів 

(Джоан Робінсон). 

…Економічна наука не дає готових рекомендацій, які безпосередньо 

використовуються в господарській політиці. Вона, скоріше, постає як метод, аніж 

як учення, як інтелектуальний інструмент, техніка мислення, допомагаючи тому, 

хто володіє нею, робити правильні висновки…(Дж.Кейнс). 

Коли первісна людина вперше зробила кам’яну сокиру і спис, це ще не була 

економіка. Це була, так сказати, тільки техніка. Але, маючи декілька сокир і списів, 

група мисливців убила оленя. М’ясо цього оленя було поділено між ними, цілком 

ймовірно, порівну: якби одні одержували більше, ніж інші, то останні просто не 

могли б вижити. Поступово життя общини ускладнювалося. Можливо у ній з’явився 

майстер, що виготовляв для мисливців гарну зброю, але сам не ходив на полювання. 

Добуті м’ясо і риба розподілялись між мисливцями і рибалками, виділялася частка 

«зброяру» і т. д. На якійсь стадії розвитку з’явився обмін продуктами праці між 

общинами й усередині общини. Це була, хоча і примітивна, нерозвинена, але вже 

економіка (А.В.Анікін «Юність науки»). 

 

Економіка – наука про економічну (господарську) діяльність людей, тобто 

виробництво, розподіл, обмін і споживання життєвих благ. 

Економіка виникає не просто з виробництва, а із суспільного виробництва, з приводу 

якого люди вступають у спілкування 
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Місце економіки в системі суспільного виробництва 

Суспільне виробництво 

Технічний аспект Суспільний аспект 

людина – природа людина – людина 

продуктивні сили економічні відносини 

соціально-економічні 

відносини 

організаційно-економічні  

відносини 

показують, у чиїх інтересах 

здійснюється економічна 

діяльність суспільства  

стосуються організації виробництва 

відносини з приводу 

 форм власності, 

розподілу доходів 

відносини трудової діяльності, 

поділу, спеціалізації і кооперації 

праці, обміну засобами 

виробництва і т.д. 

– хто володіє економічною 

владою, тобто привласнює 

засоби виробництва; 

– як, за яких суспільних умов і 

скільки трудівник працює на 

себе, і на інших членів 

суспільства; 

– кому дістаються продукти 

праці трудівника, тобто, хто 

привласнює результати 

виробництва; 

– досліджувала марксистська 

політекономія 

– як розділити і об’єднати людей; 

– яким способом вести господарську 

діяльність (товарне чи натуральне 

господарство); 

– хто і як буде управляти (стихійно-

ринкове чи державно-планове 

управління);  

– досліджував «економікс» 

фактично це той господарський 

механізм, з допомогою якого 

здійснюється організація і управління 

господарством (сукупність форм і 

методів господарювання): ринкова 

організація економіки, 

підприємницька діяльність, 

маркетинг, менеджмент, фінанси, 

кредит, грошовий обіг, ціни, інфляція, 

біржі тощо 
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Суб’єкти економічних відносин 

за характером руху 
виробничих ресурсів, 

товарів, доходів 

за формуванням 

доходів 

з точки зору виробництва і 

споживання 

з точки зору процесів 

купівлі-продажу 

– домогосподарства; 

– підприємства; 

– держава 

– підприємці – фізичні і юридичні 

особи; 

– наймані працівники; 

– власники землі, позичкового 

капіталу, цінних паперів; 

– торговці, дилери, менеджери та ін. 

– виробники; 

– споживачі 

– продавці; 

– покупці 

Об’єкти економічних відносин 

Економічні явища і процеси, тобто те господарське середовище, 

в якому здійснюється економічна діяльність 

ресурси результати виробництва 

Рівні господарювання, на яких виникають 

економічні відносини 

мікроекономіка 

макроекономіка 

мезоекономіка 

мегаекономіка 

рівень фірми, підприємства, 

окремої людини 

галузь, оборонно-промисловий, 

агропромисловий комплекси 

національна економіка в цілому 

світова економіка 
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Мікрорівень Макрорівень 

досліджуються відносини в межах 

окремих господарських одиниць 

аналізується економічна 

система в цілому 

– аналізується поведінка та 

взаємодія окремих суб’єктів; 

– виявляються фактори, що 

впливають на результати 

діяльності окремих невеликих 

елементів економічної системи 

– досліджуються дії керівників 

національної економіки в цілому; 

– з’ясовується повна загальна 

картина функціонування 

економіки країни в цілому 

Мікроекономіка вивчає 

– виробництво і ціни конкретного 

товару; 

– попит та пропозицію; 

– доходи та витрати окремих фірм 

і домашніх господарств; 

– конкуренцію та ін. 

Макроекономіка вивчає 

– обсяги національного 

виробництва; 

– проблеми зайнятості та 

безробіття; 

– рівень цін та інфляцію; 

– роль держави в економічному 

житті суспільства та ін. 

економічні відносини щодо вибору і ефективного використання обмежених ресурсів 

у виробництві, розподілі, обміні і споживанні благ з метою найбільш повного 

задоволення потреб індивідів і суспільства 

Економічні відносини розвиваються за відповідними законами 

закони функціонування і розвитку економічних відносин у взаємодії з 

продуктивними силами в процесі виробництва, розподілу, обміну і 

споживання благ на різних етапах розвитку людського суспільства 

Предмет економіки як науки 
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пізнавальна 

практична 

прогностична 

методологічна 

виховна 

ідеологічна 

дослідження суті економічних явищ і процесів; вивчення 

проблем виробництва, розподілу, обміну і споживання 

життєвих благ та послуг протягом всієї історії людського 

суспільства; виявлення законів економічного розвитку 

забезпечення можливості здійснення необхідних 

передбачень щодо розвитку економічних процесів 

розробка принципів і методів раціонального 

господарювання; обґрунтування економічної політики 

розробка загальних методологічних принципів для 

конкретно-економічного аналізу (економічна теорія є 

теоретичною та методологічною основою конкретно-

економічних наук) 

формування економічної культури, вироблення 

економічної психології кожної людини 

захист інтересів певних прошарків населення 

Функції економічної теорії 

Економічні категорії 

узагальнюючі поняття, які абстрактно відображають суть 

економічних явищ і процесів (економічних відносин) 

попит податки прибуток 

ринок 

ціна 

гроші дохід 
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Економічні закони 

стійкі, істотні, внутрішньо 

необхідні, причинно-

наслідкові зв’язки 

економічних явищ і 

процесів 

Закони природи 

– об’єктивність – діють незалежно від людської свідомості; 

– виражають найбільш суттєві зв’язки і взаємозалежності між явищами; 

– можуть бути формалізовані (виражені у вигляді математичних функцій 

(формул), графіків 

– закони господарської 

діяльності – поза нею не 

існують, проявляються через 

практичну діяльність людей; 

– історичний характер 

(всезагальні, які діють протягом 

існування людства; загальні, дія 

яких обмежена в часі; 

специфічні, що обмежені в часі 

та сфері дії); 

– відкриттю і використанню 

протидіють сили суспільства, що 

сходять з історичної арени 

– можуть діяти поза людським 

суспільством; 

– вічні; 

– відкриття і використання 

відбувається відносно спокійно, 

не викликає суттєвих 

суперечностей 

Економічні закони виникають на основі певних умов 

Люди можуть відкрити, пізнати і використовувати у своїх інтересах 

економічні закони, можуть змінювати умови, на основі яких виникають 

економічні закони, змінюючи тим самим їх дію 
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Методи пізнання економічних явищ і процесів 

Загальний метод – діалектичний (явища і процеси 

досліджуються у зв’язку, залежності, розвитку) 

 відхилення від поверхневих, 

несуттєвих, другорядних 

сторін явища з метою 

розкриття глибинних, 

суттєвих, сталих і загальних 

зв’язків, проникнення в суть 

явища 

Системний метод 

– передбачає розгляд кожного 

економічного явища як 

системи; 

– важливим елементом 

системного підходу є цілісність, 

що потребує дослідження 

окремих складових елементів 

будь-якого явища; 

– дослідник має встановити 

сутність, місце й роль кожного 

елемента системи, їхні 

взаємозв’язки 

Метод наукової абстракції 

Умови отримання 

правильних висновків 

в результаті абстракції 

а) потрібно брати до уваги всю 

сукупність фактів і явищ, що 

відносяться до досліджуваного 

процесу, 

б) необхідно дотримуватись 

міри абстракції 

У результаті абстрагування 

формулюються економічні 

категорії та економічні закони 

Взаємозв’язки елементів 

системи 

– координаційні (визначають 

узгодженість і місце 

структурних елементів 

системи); 

– субординаційні (вказують на 

супідрядний зв’язок елементів 

системи); 

– генетичні (вказують на 

зв’язок елемента з історією 

розвитку системи) 
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аналіз 

синтез 

кількісний 

аналіз 

позитивний 

аналіз 

нормативний 

аналіз 

якісний 

аналіз 

розчленування предмета на окремі частини та їх 

вивчення 

вираження процесу чи явища в кількісних величинах 

поєднання проаналізованих частин у єдине ціле 

дослідження економічних явищ і їх взаємозв’язків, 

якими вони є 

дослідження економічних явищ, якими вони повинні 

бути, дається оцінка явища 

пізнання суті, внутрішнього змісту явищ 

Загальнонаукові методи пізнання 

індукція 

дедукція 

історичний 

логічний 

дослідження від окремих випадків до загальних 

висновків (факти – узагальнення) 

застосування загальних положень, принципів до 

окремих фактів і явищ 

дослідження економічних явищ у історичній 

послідовності (як виникло, розвивалось, змінювалось) 

той же історичний, тільки очищений від 

випадковостей, відхилень, від деталей історичного 

розвитку 
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графічний 

моделювання 

математичний 

економічний 

експеримент 

порівняльний 

аналіз 

в т.ч. 

аналогії 

заснований на використанні креслень, рисунків, 

таблиць, схем, графіків, діаграм, що  забезпечує 

стислість і наочність 

дослідження економічних явищ та процесів за 

допомогою формалізованого математичного апарату 

вивчення економічних явищ за їх теоретичним зразком 

(моделлю), яка відображає зв’язки між економічними 

величинами 

штучне відтворення економічного явища з метою 

вивчення і наступного масового практичного 

застосування 

зіставлення об’єктів для встановлення спільного або 

відмінного 

перенесення властивостей одного явища на інше 

Спеціальні методи пізнання 

прогностичний 

гіпотетичний 

на основі аналізу ретроспективних, екзогенних і 

ендогенних даних, а також їх змін у розглянутому 

періоді часу дозволяє вивести судження певної 

вірогідності відносно майбутнього розвитку об’єкта 

науково обґрунтовані припущення про можливі зв’язки, 

відносини, причини явищ, засоби розв’язання 

суперечностей між новими і застарілими фактами 
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2. Потреби як рушійний мотив виробничої діяльності 

 

 

за об’єктами 

за суб’єктами 

– матеріальні; 

– духовні; 

– соціальні 

– індивідуальні;         – домогосподарств; 

– колективні;      або  – підприємств; 

– суспільні                  – держави 

– виробничі – проміжні; 

– невиробничі – кінцеві 

за участю у 

відтворювальному 

процесі 

за можливостями 

задоволення 

за ознакою часу 

за ступенем 

реалізації 

– насичені; 

– ненасичені 

– абсолютні; 

– дійсні; 

– платоспроможні; 

– фактичні 

– поточні; 

– перспективні 

за сферами 

інші критерії 

– праці; 

– спілкування; 

– відпочинку 

– розумні;           – нерозумні; 

– корисні;           – шкідливі; 

– законні;           – незаконні 

Економічні потреби – потреби, для задоволення яких необхідно виробництво, 

розподіл, обмін і споживання 

Потреба 

необхідність у чомусь, бажання володіти певними речами, відчуття нестачі, якщо 

бажання залишається незадоволеним 

Класифікація потреб 

за характером 

виникнення 

– базові; 

– породжені розвитком цивілізації 

– первинні; 

– вторинні 

– першочергові; 

– непершочергові 
за черговістю 

задоволення 

за ступенем 

важливості 
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Потреби в 

самореалізації 

Потреби у 

суспільному визнанні 

Соціальні потреби 

Потреби в безпеці та захищеності 

Фізіологічні потреби 

Піраміда потреб (за Абрахамом Маслоу) 

За ступенем значущості 

Фактори, що впливають на потреби 

– рівень розвитку суспільства і життя населення; 

– історична епоха; 

– кліматичні умови; 

– вік, стать; 

– національні особливості і традиції; 

– рівень освіти і виховання; 

– смаки, вподобання, реклама; 

– соціальний статус споживачів 

«Ніколи немає нестачі в потребах. Ті, хто їдять лише хліб і п’ють лише воду, 

бажали б їсти пшеничний хліб і пити вино; ті, хто не можуть їсти м’ясо, воліли 

б їсти його. Ті, хто має лише благеньку одежину, хотіли б мати добрий одяг 

тощо» (Ф.Кене). 

Потреби людини безмежні (випереджають можливості задоволення) у своєму 

розвитку і мають тенденцію до зростання 

людина намагається задовольнити 

потреби на більш високому рівні 

з часом з’являються нові потреби 
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3. Структура суспільного виробництва 

 

Структура виробництва 
м

а
т
ер

іа
л

ь
н

е 

 

основне виробництво – сукупність галузей, де 

безпосередньо виготовляється продукт 

виробнича інфраструктура – сукупність галузей, 

що обслуговують основне виробництво 

нематеріальне  

(соціальна 

інфраструктура) 

сукупність галузей, що обслуговують населення 

за
 с

ф
ер

ам
и

 

ек
о
н

о
м

іч
н

о
ї 

д
ія

л
ь
н

о
ст

і 

за
 х

ар
ак

те
р
о
м

 

зв
’я

зк
у
 м

іж
 с

ф
ер

ам
и

 

в
и

р
о
б

н
и

ц
тв

а 

первинне – безпосереднє привласнення ресурсів 

природи 

вторинне – подальша обробка продуктів первинного  

виробництва 

третинне – виробництво послуг 

за
 в

ід
п

о
в
ід

н
іс

тю
 

ч
и

н
н

о
м

у
 

за
к
о
н

о
д

ав
ст

в
у

 

офіційна економіка – частина народногосподарського 

комплексу країни, яка функціонує за існуючими в державі 

законами 

тіньова економіка – сукупність неврахованих, 

нерегламентованих і протиправних видів господарської 

діяльності 

Виробництво 

процес створення матеріальних і нематеріальних благ для задоволення 

потреб 

Невиробнича сфера 

державний 

апарат 
партапарат поліція армія апарат управління 

громадських рухів 
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4. Фактори суспільного виробництва (виробничі ресурси) і їх 

обмеженість 

 

неофіційна 

(сіра)  

Тіньова економіка 

охоплює легальні 

види діяльності, 

доходи яких 

приховуються від 

оподаткування 

фіктивна 

(білокомірцева) 
підпільна 

(чорна) 

охоплює діяльність 

керівного складу 

підприємств і державних 

чиновників, пов’язану з 

крадіжками, приписками, 

махінаціями 

заборонена 

законом 

Види ресурсів 

природні ресурси 
(рослинний і тваринний 

світи, корисні 

копалини й родючий 

шар ґрунту – 

усе, що дає природа) 

інформація, 

 що сьогодні 

 перетворюється 

на один з 

основних ресурсів 

капітальні ресурси 
(будівлі, устаткування, 

машини та інструменти, 

необхідні для 

 виробництва 

товарів і послуг) 

підприємницькі 

 здібності, 

 що дозволяють  

окремим людям  

організовувати  

виробництво  

нових товарів і послуг 

 

трудові 

ресурси 

(людина та її 

здатність 

до праці) 

Ресурси – 

все те, що необхідно для створення товарів і послуг 

К.Маркс західні економісти 

о
со

б
и

ст
и

й
 

(р
о

б
о

ч
а 

си
л
а)

 
 

р
еч

о
в

и
й
 

 (
за

со
б

и
 

в
и

р
о
б

н
и

ц
тв

а)
 

п
р

а
ц

я
 

зе
м

л
я

 

к
а

п
іт

а
л

 

 п
ід

п
р

и
єм

н
и

ц
ь

к
і 

зд
іб

н
о

ст
і 

Фактори виробництва – 

ресурси, реально залучені до виробничого процесу 
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матеріально-речові особисті 

земля праця капітал підприємницькі 

здібності 

– базис 

виробництва у 

промисловості; 

– сховище 

природних 

ресурсів; 

– природна 

основа 

сільського 

господарства 

засоби 

виробництва, 

що належать 

підприємцям 

або іншим 

власникам і 

використовуються 

в процесі 

створення 

товарів і послуг 

– фізичні та 

розумові 

здібності; 

– освітній та 

професійний 

рівень; 

– досвід 

роботи 

самостійна, 

ініціативна, 

на власний ризик 

діяльність з 

виробництва 

товарів та 

надання послуг 

робоча сила – здатність до праці (сукупність фізичних і розумових здібностей 

людини, що використовуються в процесі створення життєвих благ) 

праця – свідома, цілеспрямована діяльність людини, направлена на 

створення життєвих благ (свідоме використання фізичних та розумових 

здібностей людини та її трудових навичок) 

капітал (інвестиційні ресурси) – засоби виробництва, що виготовлені 

людиною і призначені для подальшого використання в процесі виробництва 

земля (природні ресурси) – «дарові» блага природи (засоби виробництва, дані 

природою, які застосовуються в процесі виробництва) 

Фактори виробництва 

підприємницькі здібності – особливий фактор, суть якого полягає в 

здатності поєднати і найбільш ефективно використати всі інші фактори в 

процесі виробництва 

Засоби виробництва 

засоби праці –  

пристрої, за допомогою яких людина 

впливає на предмети праці 

предмети праці –  

об’єкти, на які спрямована  

праця людини 

– знаряддя праці  (машини, верстати, автомати); 
– безмашинна техніка (електричне розрядження, 

хімічні і електричні процеси); 
– судинна система виробництва (трубопроводи, 

цистерни); 
– матеріальні умови процесу праці (виробничі 

споруди, шляхи, канали, засоби транспорту і 

зв’язку) 
  

– предмети, дані природою (риба, 

дерева в первісному лісі, руда, вугілля); 

– сировина (створені людьми предмети 

праці); 

– вторинні ресурси; 

– штучні матеріали, яких немає в 

природі (штучні тканини, полімерні, 

керамічні матеріали) 
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Топ-5 навичок для роботи майбутнього 

 

Глобальні тренди Україна 

Wolrd 

Economic 

Forum 

OECD McKinsey& 

Company 

CSR Ukraine  

Аналітичне 

мислення та 

інноваційність 

Критичне 

мислення 

Вміння 

адаптуватись 

Мислення 

підприємця 

Креативність, 

оригінальність, 

ініціативність 

Уміння 

вчитись 

Креативне 

мислення 

Прийняття 

рішень 

Вміння 

адаптуватись 

Аналітичне 

мислення та 

інноваційність 

Комплексне 

вирішення 

проблем 

Уміння 

вчитись 

Вміння 

комунікувати 

Вміння 

працювати в 

команді 

Лідерство та 

соціальний 

вплив 

Критичне 

мислення 

Самоконтроль Орієнтація на 

досягнення 

Сприяння 

інклюзтвності 

Використання 

технологій 

Творчість, 

оригінальність, 

ініціативність 

Емпатія  Сприяння 

інклюзтвності 

Навчання «все 

життя» 

Аргументація, 

прийняття 

рішень 

 

 
 

 

кількість ресурсів фіксована 

і має межі (земля, орні землі, 

корисні копалини, 

устаткування і робоча сила 

обмежені певною 

величиною) 

використання економічних 

ресурсів в якійсь одній 

сфері виключає можливість 

їх одночасного 

використання в інших 

сферах 

абсолютна обмеженість 

ресурсів –  

ресурси обмежені самою 

природою 

відносна обмеженість ресурсів –  

 ресурси обмежені відносно 

масштабів зростання потреб 

зумовлена рівнем потреб та 

суб’єктивними оцінками 

споживачів ступеня 

корисності товарів і послуг 

Види обмеженості ресурсів 

Обмеженість ресурсів 
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Глобальні стадії технологічного розвитку людства 

 

США аграрна індустріальна Інформаційна/ 

діджитал/ цифрова 

Період  до 1800 1800-1957 1957-... 

Основні  

робітники  

фермери промислові робітники інформаційні 

робітники 

Взаємодія  людина - 

земля 

людина-машини людина-людина 

(об‘єкт-об‘єкт) 

Засоби 

виробництва 

ручні машини і механізми ІКТ/ 

цифрові 

показують, наскільки люди пізнали і оволоділи силами природи, з 

допомогою чого і як вони виробляють життєві блага 

р
о
б
о
ч

а
 с

и
л

а
 

ін
ф

о
р

м
а
ц

ія
 

ек
о
л

о
г
іч

н
и

й
 

ф
а
к

т
о
р

 

н
а
у
к

а
 

за
со

б
и

 

в
и

р
о
б
н

и
ц

т
в

а
 

сф
ер

а 
л
ю

д
сь

к
о
ї 

д
ія

л
ьн

о
ст

і,
 с

п
р
я
м

о
в
ан

а 
н

а 

о
тр

и
м

ан
н

я
 і

 с
и

ст
ем

ат
и

за
ц

ію
 о

б
’є

к
ти

в
н

и
х
 

зн
ан

ь
 п

р
о
 д

ій
сн

іс
ть

 

су
к
у
п

н
іс

ть
 

зн
ан

ь
 

н
ау

к
о
в
о

-т
ех

н
іч

н
о
го

, 

в
и

р
о
б

н
и

ч
о
го

, 
ад

м
ін

іс
тр

ат
и

в
н

о
го

, 

ф
ін

ан
со

в
о
го

, 
к
о
м

ер
ц

ій
н

о
го

 х
ар

ак
те

р
у

 

си
ст

ем
а 

сп
ец

іа
л
із

о
в
ан

и
х
 

в
и

д
ів

 
тр

у
д

о
в
о
ї 

д
ія

л
ь
н

о
ст

і 
та

 
в
и

тр
ат

, 
сп

р
я
м

о
в
ан

и
х
 

н
а 

р
ац

іо
н

ал
ь
н

е 
в
и

к
о
р
и

ст
ан

н
я
 

п
р
и

р
о
д

н
и

х
 

р
ес

у
р
сі

в
, 

о
х
о
р
о
н

у
 

н
ав

к
о
л

и
ш

н
ь
о
го

 

се
р
ед

о
в
и

щ
а,

 а
 т

ак
о
ж

 й
о
го

 в
ід

тв
о
р
ен

н
я
 

Продуктивні сили 

в
к
л

ю
ч
ає

 
к
іл

ьк
іс

ть
 

п
р
ац

ю
ю

ч
и

х
 

з 

д
о
д

ав
ан

н
я
м

 з
ар

еє
ст

р
о
в
ан

и
х
 б

ез
р

о
б

іт
н

и
х

 

су
к
у
п

н
іс

ть
 п

р
ед

м
ет

ів
 т

а 
за

со
б

ів
 п

р
ац

і,
 я

к
і 

в
и

к
о
р
и

ст
о
в
у
ю

ть
ся

 
л
ю

д
ь
м

и
 

в
 

п
р
о
ц

ес
і 

в
и

р
о
б

н
и

ц
тв

а 
м

ат
ер

іа
л
ь
н

и
х
 б

л
аг

 і
 п

о
сл

у
г 



25 

 

 
 

 

 
Рушійні сили Четвертої промислової  революції (ПР 4.0) 

 
Актуальні тренди сучасної економіки 

– розвиток ІТ-технологій  

– крос-функціональність  

– мобільність в отриманні знань  

– навчання протягом життя  

– зростання кількості фрілансерів  

– зростання ролі креативності та soft skills  

– глобалізація  

– діджиталізація  
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Найбільш просунуті галузі BigData 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Маркетинг

• Сегментація 
ринку

• Моделювання 
придбання і 

відтоку клієнтів

• Рекомендаційні 
системи

• Аналіз соц.медіа 

Фінанси 

• Детектування 
аномальної 
поведінки

• Аналіз кредитних 
ризиків

• Страхове 
моделювання

Медицина 

•Генетичний аналіз

•Аналіз клінічних 

випробувань

•Експертні системи 

Але. Незважаючи на повсюдну цифровізацію і розвиток систем штучного 

інтелекту, потенціал цифрового суспільства і його (цифрової) економіки 

пов’язаний перш за все з людиною-цифровим громадянином, яка поряд з 

(цифровими) домашніми господарствами, бізнесом і державою виступає в якості 

основного господарюючого суб’єкта цифрової економіки, а також з інноваціями, 

які є результатом процесу генерації, розповсюдження та споживання знань, 

основним носієм, генератором і споживачем яких залишається знову ж таки 

Людина! 
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5. Головні проблеми організації виробництва. Крива виробничих 

можливостей 

 

 
 

Головна суперечність економічної діяльності 

безмежні, 

невгамовні, 

безперервно 

зростають кількісно 

та розвиваються 

якісно 

кількісно та 

 якісно 

обмежені, 

вичерпні, 

рідкісні 

потреби ресурси 

суперечність 

Лежить в основі економічного розвитку, визначає мету економічної 

діяльності, породжує проблему вибору 

Вибір – 

відмова від використання одних товарів на користь інших 

Головні економічні проблеми 

(проблеми альтернативного вибору) 

що 

виробляти? 
як 

виробляти? 
для кого 

виробляти? 

 

проблема 

виробничого 

вибору 

проблема 

технологічного 

вибору 

проблема 

розподільчого 

вибору 
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Альтернативні можливості виробництва 

 

Можливості Предмети споживання (тис. 

од.) 

Засоби виробництва (тис. од.) 

А 0 20 

В 1 18 

С 2 14 

Д 3 8 

Е 4 0 

 

 

Засоби

виробництва

Предмети

споживання

20

1 2 3 4

18

14

8

0

В

С

Д

А

Е

К

M

Крива виробничих

можливостей



– економіка функціонує в умовах повної зайнятості (використання у виробництві 

всіх придатних для цього ресурсів) і досягає повного обсягу виробництва (ресурси 

суспільства використовуються в такій комбінації, що дозволяє досягти 

найкращого результату); 

– незмінність ресурсів (за кількістю і якістю); 

– незмінність технології; 

– виготовляються лише два види продукції; 

– ситуація розглядається на певний момент або протягом короткого періоду (на 

тривалий період ці припущення були б нереалістичними) 

Припущення 
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Опуклість КВМ зв’язана з законом зростання витрат 

переключення ресурсів із однієї сфери застосування в іншу 

приводить до відносного зростання витрат (відображає 

співвідношення між двома продуктами) 

Ресурси не володіють однаковою продуктивністю, не є 

взаємозамінними (непридатні для виробництва різних товарів) 

Закон зростання витрат 

Усі комбінації випуску товарів, які 

розміщені ззовні від КВМ, є 

ефективними, але неможливими 

Усі комбінації випуску товарів, 

які розміщені всередині КВМ, є 

можливими, але неефективними 

показує альтернативну комбінацію (максимально можливий обсяг) виробництва 

двох продуктів при повному і ефективному використанні наявних ресурсів 

Крива виробничих можливостей (КВМ) 

Альтернативна 

вартість 

– вартість товарів і послуг, від 

яких доводиться відмовитись 

у процесі вибору, щоб 

отримати певну кількість 

обраних благ (найкраща 

втрачена можливість); 

– вартість втрачених 

можливостей 

Альтернативні 

витрати 

явні витрати, пов’язані з 

вибором, а також 

альтернативна вартість 

(вартість втрачених 

можливостей) 
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6. Результати суспільного виробництва 

 
 

Продукт 

результат виробництва, що задовольняє потреби 

Блага Послуги 

будь-який об’єкт 

споживання, що 

може задовольняти 

потреби людини 

діяльність, що 

задовольняє 

потреби людини 

за рівнем 

доступності 

Економічні блага 

засоби, що виробляються 

працею (обмежені) 

Неекономічні блага 

блага, які надаються природою 

в готовому для споживання 

вигляді без прикладання праці 

(не продукт, необмежені, 

вільні, безкоштовні) 

повітря, сонячне 

тепло, джерела 

води, водойми, 

лісові ресурси 

тощо 
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Класифікація економічних благ 

за речовим змістом – матеріальні; 

– нематеріальні 

– приватні; 

– суспільні 

за способом 

споживання 

за характером 

реакції на зміну 

доходу 

– вищі (якісні); 

– нижчі (неякісні) 

за ступенем 

довговічності 

– тривалі; 

– недовговічні 

за призначенням – виробничі (інвестиційні); 

– особисті (споживчі) 

за часом 

використання 
– сучасні; 

– майбутні 

за співвід- 

ношенням між 

різними товарами 

– взаємозамінні (субститути); 

– комплементи (доповнюючі) 

– першої необхідності; 

– розкоші 

за нагальністю 

(роллю у 

споживанні) 

Приватні блага Суспільні блага 

–  мають ринкову ціну, попит на 

блага значно перевищує їх 

кількість; 

– подільні, тобто існують у 

відносно малих кількостях, які 

доступні окремим покупцям; 

– схильні до «принципу 

виключення» у споживанні, 

оскільки не всі в змозі платити за 

благо за ринковою ціною 

– блага, які споживаються колективно всіма 

громадянами незалежно від того, платять люди за 

них чи ні; 

– однаковою мірою доступні всім членам 

суспільства і не вимагають безпосередньої оплати; 

– споживання однією людиною не зменшує 

кількості споживання цих благ іншими; 

– неподільні (не можна поділити на окремі частини 

і продати або купити на ринку); 

– характеризуються невиключеністю зі споживання 

(не можна позбавити будь-кого права 

користуватися ними), неконкурентністю 

(створюються у державному секторі); 

– охорона громадського порядку; національна 

оборона; світлофор; маяк і т. д. 
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Особливості послуг 

– процес виробництва послуг збігається з процесом споживання; 

– не можливо транспортувати, зберігати, накопичувати; 

– не мають матеріально-речової форми, їх суть полягає у корисному ефекті 

певної трудової діяльності 

Основні види послуг 
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Властивості продукту 

задоволення потреб 

(корисність, споживна 

вартість) 

втілення затрат 

суспільної праці – живої 

і уречевленої 

Форми продукту 

натурально-речова суспільна 

сукупність механічних, 

хімічних, фізичних та інших 

корисних властивостей, що 

роблять продукт здатним 

задовольняти потреби 

показує, у що обходиться 

суспільству отримання 

споживної вартості, ціною яких 

затрат праці задовольняються та 

чи інша потреба 

Продукт за функціональним призначенням 

засоби 

виробництва 

предмети 

споживання 

нематеріальні блага 

та послуги 
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Форми ССП 

ВСП (валовий 

суспільний продукт) 

КСП (кінцевий 

суспільний продукт) 

складається із 

кінцевого продукту і 

вартості виготовлених 

нематеріальних благ і 

наданих послуг 

вітчизняних 

підприємств незалежно 

від їх 

місцезнаходження (у 

даній країні і за 

кордоном) 

складається із кінцевого 

продукту і вартості 

виготовлених 

нематеріальних благ і 

наданих послуг, 

вироблених на території 

певної країни, незалежно 

від національної 

належності підприємств 

(продукція вітчизняних і 

іноземних підприємств, що 

діють на території даної 

країни) 

сума виробленої за певний 

проміжок часу валової 

продукції всіх галузей 

матеріального виробництва 

вся сума виробленої за 

певний проміжок часу 

готової продукції в 

матеріальному виробництві 

головний недолік показника 

ВСП: включає повторний 

рахунок різних елементів 

проміжного продукту 

ВНП (валовий 

національний продукт) 

ВВП (валовий 

внутрішній продукт) 

Сукупний суспільний продукт (ССП) –  
сукупність матеріальних і нематеріальних благ і послуг, створених 

за певний період часу в усіх ланках суспільного виробництва 
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Показники економічної ефективності 

виробництва 

продуктивність 

праці 

трудомісткість 

кількість продукції за одиницю часу (на одного 

робітника): , де Q – обсяг продукції або 

національного доходу; L – кількість робітників 

або відпрацьованих людино-годин (мікрорівень); 

середня чисельність працівників (макрорівень) 

кількість праці, затраченої на виробництво 

одиниці продукції: 

 

, , , ,  

 

відображає результативність суспільного виробництва через зіставлення результатів 

виробництва і затрат (кількості використаних виробничих ресурсів) 

, де Р – результати, З – затрати 

Економічна ефективність виробництва 

фондовіддача 

продукції 

відношення обсягу виготовленої продукції  (Q) до 

вартості засобів праці (F): ФВ =
𝑄

𝐹
 

фондомісткість 

продукції 

відношення вартості засобів праці (F) до обсягу 

виготовленої продукції (Q): ФМ =
𝐹

𝑄
 

матеріаловіддача 

продукції 

відношення обсягу виготовленої продукції (Q) до 

кількості витрачених матеріальних ресурсів (М): 

МВ =
𝑄

М
 

матеріало-

місткість 

продукції 

відношення матеріальних витрат (М) до обсягу 

виготовленої продукції (Q): ММ =
М

𝑄
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Соціальна ефективність виробництва 

виражає ступінь відповідності результатів господарської діяльності 

соціальним цілям суспільства, інтересам окремої людини 

показує, наскільки розвиток виробництва відповідає вирішенню своєї 

головної, кінцевої мети – служити споживачу, задовольняти особисті 

потреби кожної людини 

Показники соціальної ефективності виробництва 

– розміри ВВП в розрахунку на душу населення; 

– розміри національного доходу (НД) в розрахунку на душу населення; 

– частка фонду споживання в національному доході; 

– зайнятість; 

– тривалість робочого дня; 

– зміст і умови праці; 

– масштаби вільного часу; 

– безпека життя; 

– стан довкілля 

збільшення деяких витрат по відношенню до інших незмінних витрат 

приводить до збільшення загальної кількості продукції. Але після 

певного моменту приріст продукції буде ставати все меншим і меншим 

виражає співвідношення між затратами у виробництві і випуском 

продукції 

Закон спадної дохідності 

Рівень життя населення Якість життя населення 

Шляхи підвищення ефективності виробництва 

– НТП і наукова організація праці; 

– раціональна система спеціалізації і кооперації виробництва; 

– розвиток ініціативи і самостійності трудових колективів; 

– структурна і організаційна перебудова економіки; 

– вдосконалення господарського механізму; 

– використання переваг міжнародного поділу праці; 

– вдосконалення системи стимулювання і мотивації праці тощо 
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Тема 2. Товарне виробництво як основа ринкової економіки 
 

1. Суть, основні риси та особливості товарного виробництва. 

2. Товар і його властивості. Величина вартості товару.  

3. Виникнення, суть та функції грошей.  

4. Грошова система, її основні елементи і типи. Закон грошового обігу. 

5. Інфляція: сутність, причини, види та соціально-економічні наслідки.  

6. Методи стабілізації грошового обігу. 

 

1. Суть, основні риси та особливості товарного виробництва 

 

Основні форми суспільного господарства 

Натуральне 

господарство 

форма організації суспільного 

господарства, в якій продукти 

виготовляються для обміну 

через ринок шляхом купівлі-

продажу 

Товарне 

господарство 

форма організації суспільного 

господарства, в якій продукти 

виготовляються для  власного, 

внутрішньогосподарського 

споживання, для задоволення 

потреб самих виробників життєвих 

благ 

– виникло в період становлення 

первісного ладу; 

– панувало в рабовласницькій 

державі і феодальному помісті; 

– пережитки натурального 

господарства збереглися й сьогодні 

(наприклад, в селянських 

господарствах); 

– оживає в період кризи 

– зародилося в період розкладу 

первіснообщинного ладу і 

становлення рабовласницьких 

відносин; 

– панівною формою стало при 

капіталізмі 

базується на звичаях і традиціях 

– суспільний поділ праці 

– обмін 

– економічна відокремленість 
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Основні риси форм суспільного господарства 

Натуральне господарство Товарне господарство 

замкнутість – відсутність зовнішніх 

зв’язків,  відірваність господарюючих 

суб’єктів один від одного, відсутність 

мобільності, виробнича і територіальна 

закріпленість робочої сили 

відкритість 

 

нерозвиненість суспільного поділу праці 

(СПП) (слабкий: однаковий набір видів 

праці в господарствах, але всередині 

господарства праця була поділена – 

переважав природний поділ) 

розвинений СПП (спеціалізація 

виробників на виготовленні окремих 

видів продукції або в певній виробничій 

діяльності) 

прямі зв’язки виробництва і споживання: 

продукти розподіляються безпосередньо 

від виробника до споживача 

опосередковані зв’язки виробництва і 

споживання: продукти виготовляються 

як товари 

безпосередні виробники зв’язані між собою 

епізодичним натуральним обміном  

товаровиробники зв’язані між собою 

ринком 

ручна універсальна малопродуктивна 

праця  

поряд з ручною працею застосовуються 

машини 

низький рівень розвитку продуктивних сил, 

примітивна техніка і технологія  

сприяє розвитку продуктивних сил 

переважання сільського господарства переважання промисловості, сфери 

послуг 

традиційність розширене відтворення 

повільні темпи розвитку зростання темпів економічного розвитку 

обмеженість зростання продуктивності 

праці 

сприяє зростанню продуктивності праці  

 

 

Суспільний поділ праці (СПП) – умова 

виникнення товарного виробництва 

об’єктивний процес відокремлення різних видів праці у формі спеціалізації 

трудової діяльності 

ІІ СПП – відокремлення 

ремесла від землеробства 

сприяв завершенню формування товарного 

виробництва 

І СПП – виділення 

скотарства 

зумовив зародження товарного виробництва 

(рабовласницьке суспільство) 

створив можливість регулярного обміну між 

общинами (первісне суспільство) 

ІІІ СПП – виділення 

купців 

ІV СПП – відокремлення 

нематеріального 

виробництва від 

матеріального 

посилилась тенденція до розширення товарного 

виробництва 

Спеціалізація – зосередження виробників на випуску певних видів продукції 
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Види товарного виробництва 
Просте Розвинене Регульованого ринку 

приватна власність; конкуренція товаровиробників; 

 ринкова форма зв’язку між виробниками 

продукти виготовляються для 

обміну особистою працею 

дрібних товаровиробників – 

ремісників, селян 

продукти виготовляються для 

обміну із застосуванням 

найманої праці 

формується в умовах 

монополізації економіки 

функціонування 

індивідуальної робочої сили 

функціонування колективної 

робочої сили 
функціонування 

колективної робочої сили 
приватна власність приватно-підприємницька та 

колективно-кооперативна 

форма власності 

функціонування 

водночас державного і 

приватного секторів 

виробництва 
мало відчутна конкуренція 

товаровиробників 
жорстока конкуренція держава активно  

втручається в економіку 
стихійність стихійність регульований ринок 
на ринок потрапляє лише 

частина створеного продукту 
кризи перевиробництва, 

вільний ринок 
 

Просте товарне виробництво – основа виникнення розвиненого (підприємницького) 

товарного виробництва 

Види спеціалізації виробництва 

предметна 

подетальна 

технологічна 

спеціалізація на виготовленні однорідної кінцевої 

продукції 

спеціалізація на виробництві окремих частин 

майбутнього готового продукту 

спеціалізація на виконанні окремих операцій чи етапів 

технологічного процесу 

Види поділу праці 

загальний 

частковий 

одиничний 

поділ суспільного виробництва на окремі сфери, великі 

галузі 

розпад сфер і великих галузей на окремі галузі і види 

виробництва 

поділ праці всередині окремого підприємства на 

професії, види зайнятості 

Безпосередня причина існування товарного виробництва – економічна 

відособленість (відокремленість) виробників один від одного 
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2. Товар і його властивості. Величина вартості товару 
 

 

Етапи розвитку товарного виробництва 

безпосередній обмін товару на будь-який інший без 

використання грошей 

існує особливий товар – гроші, який можна обміняти на будь-

який інший товар, а останній – на гроші 

бартерне 

грошове 

товар – 

створений для 

інших (має 

суспільну 

корисність) 

 

Товар – ключова категорія 

товарного виробництва 

блага 

суспільні 

корисності 

створені природою  

 

Властивості товару 

Товар – продукт праці, що виготовлений для обміну і 

задовольняє потреби покупця 

товар – продукт 

праці 
виготовлені працею 

виготовлені 

речі 

створені для себе 

створені для інших 

відчужуються 

безкоштовно 

передаються на 

ринку шляхом 

еквівалентного 

обміну 

товар – 

передається 

шляхом обміну 

здатність задовольняти 

потреби (споживна вартість 

або корисність) 

здатність обмінюватись в 

певних кількісних пропорціях 

на інші товари 
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Щоб бути товаром, продукти повинні задовольняти потреби не самого 

виробника, а інших осіб, тобто мати суспільну споживну вартість 

Мінова вартість 

Як товар суспільна споживна вартість є речовим носієм мінової вартості 

певне кількісне співвідношення, в якому один товар обмінюється на інші:  

 1 пара взуття = 3 ц картоплі; 

 1 пара взуття = 1 стіл; 

 1 пара взуття = 1 ц кукурудзи 

Спільним змістом мінової рівності є однакова за величиною вартість, втілена 

в усіх товарах 

суспільна праця, втілена в товарі, яка проявляється шляхом обміну 

Вартість 

вартість – внутрішня 

властивість товару 
мінова вартість – зовнішня форма 

прояву вартості 

Величина вартості 

визначається кількістю праці, або робочого часу, необхідного для 

виробництва товарів 

індивідуальна вартість суспільна вартість 

визначається працею, 

затраченою на виробництво 

товарів окремими 

товаровиробниками 

визначається суспільно-необхідним 

робочим часом, потрібним для його 

виробництва, або суспільно-

необхідними затратами праці 

Суспільно-необхідний робочий час – той робочий час, який необхідний для 

виробництва товару при суспільно-нормальних умовах виробництва і при 

середньому для даного суспільства рівні уміння робітників та інтенсивності 

праці 

Суспільно-нормальні умови виробництва – умови, при яких виробляється 

основна маса товарів певного роду 
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Фактори, що впливають на величину вартості 

Продуктивність праці 

(кількість продукції, виробленої за 

одиницю часу) 

Складність праці 

Величина вартості товару прямо 

пропорційна кількості і обернено 

пропорційна продуктивній силі праці 

Проста праця 
не потребує 

спеціальної 

підготовки 

Складна 
потребує 

спеціального 

навчання 

Складна праця створює 

більшу вартість 

Закон вартості 

основний закон товарного виробництва 

виражає необхідні, суттєві, сталі 

причинно-наслідкові зв’язки між 

суспільно-необхідними затратами 

праці (СНЗП) і цінами товарів за умов 

відносної відповідності попиту і 

пропозиції 

виробництво і обмін товарів 

повинні здійснюватися на 

основі суспільної вартості, що 

визначається СНЗП 

Дія закону вартості проявляється через механізм цін 

Функції закону вартості 
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У класичному вигляді (коли ціни коливались навколо вартості) закон 

вартості діяв лише в умовах простого товарного виробництва 
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3. Виникнення, суть та функції грошей 

 

 
повноцінні – 

дійсні гроші, якими є сам грошовий 

товар 

неповноцінні – 

замінники повноцінних грошей, грошові 

знаки 

споживна вартість роздвоюється: 

а) золото служить для виготовлення 

предметів розкоші; 

використовується в технічних цілях, 

зубопротезуванні; 

б) здатність обмінюватись на всі 

товари – загальна споживна вартість 

грошей 

мають суспільну споживну вартість 

(здатність обмінюватись на всі товари), бо 

визнані державою, держава оголосила їх 

законними платіжними засобами 

мають власну вартість, що 

визначається затратами праці на їх 

виробництво (гроші безпосередньо 

виступають як загальне втілення 

вартості, як втілення суспільного 

характеру праці) 

власна вартість незначна, тому вважають, 

що гроші не мають самостійної вартості; 

цінність неповноцінних грошей 
визначається їх купівельною спроможністю 

(кількістю товарів і послуг, які можна 

купити за грошову одиницю) 

мають номінальну вартість (яка на 

них позначена), що відповідає власній 

номінальна вартість не відповідає 

затратам праці на виробництво 

знаходяться в обігу завдяки власній 

вартості 

діють згідно своєму офіційному 

призначенню 

 

абсолютно ліквідний товар, що має найбільшу здатність до збуту 

Гроші 

специфічний товар, що 

монопольно виконує роль 

загального еквівалента 

у сучасному розумінні – 

сукупність фінансових активів, які 

можуть використовуватись у 

розрахунках чи з метою їх заощадження 

Види грошей 

за походженням 
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– гроші служать для вираження вартості товарів; 

– функція пов’язана з утворенням цін (ціна – грошовий вираз вартості); 

– виконують уявні або ідеальні гроші; 

– раніше виконували повноцінні гроші, в сучасних умовах – паперові гроші 

без будь-якого золотого забезпечення; 

– раніше цю функцію гроші виконували через масштаб цін (встановлювався 

державою); 

– масштаб цін – маса металу, що прийнята в даній країні за грошову одиницю 

з рівним поділом її на певну кількість менших одиниць і служить для 

вимірювання цін всіх товарів 

– гроші обслуговують процес реалізації товарів, виступають посередником в 

обміні товарів, постійно знаходяться у сфері обігу; 

– виконують реальні гроші; 

– виникає можливість розриву актів купівлі-продажу, що означає абстрактну 

можливість виникнення економічної кризи; 

– раніше виконували як повноцінні, так і неповноцінні гроші; в сучасних 

умовах – лише неповноцінні 

– збереження і збільшення багатства шляхом вилучення грошей з обігу на 

деякий час; 

– в епоху золотого стандарту товари продавались з метою нагромадження 

багатства (скарбів); 

– коли зберігати скарби стало невигідно, функція утворення скарбів 

трансформувалась у засіб нагромадження; 

– при золотому обігу нагромадженні скарби були стихійним регулятором 

обігу грошової маси; 

– паперові гроші не можуть перетворюватись у скарб і регулювати грошовий 

обіг; 

– виконують реальні гроші; 

– функція не реалізується в умовах гіперінфляції 

– здійснення операцій, за яких рух грошей не супроводжується зустрічним 

рухом товарів; 
– функція пов’язана з потребою продажу товару і послуг при відкладенні 

платежу; 
– викликається різницею в часі виробництва і реалізації ряду товарів або ж 

необхідністю купівлі товарів при відсутності наявних грошей; 
– перехід товару від продавця до покупця здійснюється без одночасного 

переходу грошей від покупця до продавця; 
– з’явились кредитні гроші: вексель, банкнота, чек, кредитна картка; 
– використовується при видачі заробітної плати, виплаті податків, земельної 

ренти; 
– виконують реальні, повноцінні (раніше) і неповноцінні гроші; 
– абстрактна можливість економічної кризи 

– обслуговування міжнародного товарообігу шляхом безготівкових платежів, 

взаємних заліків та інших форм платежів; 
– функціонують як загальний засіб платежу (зарахування боргових 

зобов’язань через банки); 
– виступають як загальний купівельний засіб (оплачуються товари, які 

куплені в інших країнах за готівковими рахунками); 
– функціонують як загальна матеріалізація суспільного багатства 

(зовнішні кредити, переміщення нагромаджених багатств в іноземні банки, 

сплачення військових контрибуцій тощо) 
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Еволюція грошей 

зливок 
шматок певної форми (овальної, довгої, квадратної, круглої) 

самородного золота чи срібла 

монета 

паперові

гроші 

зливок металу певної форми, вага і проба якого встановлена 

державою 

грошові знаки або символи повноцінних грошей, які 

наділені примусовим курсом і випущені для покриття 

видатків держави 

повноцінна 

біллонна 

кількість благородного металу точно відповідає цінності монети 

монета, які викарбувана зі сплавів неблагородних металів, має 

законну платіжну силу на території країни й використовується 

для дрібних розрахунків (розмінна монета) 

д
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– золото не виконує функцій грошей; 

– обмін золота на паперові гроші припинено у внутрішньому і 

зовнішньому обігу, золотий вміст грошових одиниць не 

фіксується з другої половини 1970-х років; 

– змінюється процес ціноутворення: ціни не нормуються шляхом 

прямого контакту з золотом; 

причини: 
– зростання суспільного характеру виробництва, масштабів 

товарно-грошових відносин (треба більше засобів обігу); 

– відплив золота у зв’язку з вивозом капіталу; 

– зростання потреб (більші за золоті запаси); 

– обіг повноцінних грошей веде до зростання витрат обігу 
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4. Грошова система, її основні елементи і типи. Закон грошового обігу 

 

 

Грошова система 

форма організації грошового обігу, що склалась історично в даній країні і 

закріплена національним законодавством 

Структура грошової системи 

грошова 

одиниця 

встановлений у законодавчому порядку грошовий знак, 

що служить для вираження цін усіх товарів 

масштаб 

цін 

види 

грошових 

знаків 

валютний 

курс 

фіксована вага металу, що прийнята в країні за грошову 

одиницю (втратив значення елемента) 

банкноти, казначейські білети, монети 

співвідношення між грошовими одиницями різних країн 

порядок готівкової й безготівкової емісії та обігу грошових знаків 

державний орган, що здійснює регулювання грошового обігу, емісію 

грошей (Центральний банк) 

правила вивозу і ввезення валюти та організація міжнародних розрахунків 

Типи грошових систем 

металевого обігу 

(саморегульована) 
функції грошей виконують метали 

паперово-кредитного 

грошового обігу 

(регульована) 

в основі лежать кредитні гроші 
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Класичні паперові гроші Класичні кредитні гроші 

виникають із функції засобу обігу  виникають із функції засобу платежу  

грошові знаки (знаки вартості), замінники (символи) повноцінних грошей в обігу 

найпоширеніший вид – казначейські 

білети  

основні види: вексель, банкнота, чек, 

кредитна картка 

випускає держава від імені уряду 

примусовим курсом, яка вимагає від усіх 

суб’єктів ринкових відносин приймати їх 

у всіх платежах  

в обіг випускаються банками і не мають 

примусового ходіння, вони не 

обов’язкові для приймання 

не забезпечені металевим запасом забезпечені всіма активами банку 

(золотом, коштовностями, іноземною 

валютою) 

випускаються в обіг у міру фінансових 

потреб уряду, без урахування запасів 

матеріальних цінностей, що зумовлює 

переповнення каналів грошового обігу 

надлишковою масою паперових грошей 

випускаються під реальні товарно-

грошові угоди і, таким чином, не 

перевищують потреби в них 

 

 
 

Грошова система металевого обігу 

Біметалізм Монометалізм 

роль загального еквівалента законодавчо 

закріплюється за золотом і сріблом, які 

відігравали рівноправну роль у грошовій 

системі; на один товар установлювались 

дві ціни 

система, у якій лише 

один метал служить 

загальним еквівалентом 

Система паперово-кредитного грошового обігу 

роль загального еквівалента виконують знаки вартості, номінал яких 

декретований державою 

Вексель 

письмове боргове зобов’язання строго встановленої форми однієї особи іншій 

заплатити фіксовану суму грошей у певний момент, яке надає право його власнику 

вимагати з боржника через певний час виплати відповідної суми грошей 
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Класична банкнота 

Сучасна банкнота 

своєрідний «гібрид» кредитних і 

паперових грошей 

випускалась банками, випуск обмежувався 

розмірами золотого запасу 

випускається банком (кредитна 

природа) 

обмінювалась на золото, забезпечувалась 

золотом та іншими активами держави 

не розмінюється на золото 

не знецінювалась знецінюється (паперова природа) 

 

Види векселів 

виписується боржником на 

ім’я кредитора із зазначенням 

певних зобов’язань (сума, 

місце, час платежу) і 

використовується у 

внутрішній торгівлі 

простий переказний (тратта) 

виписується кредитором як наказ 

боржникові сплатити у певний 

термін йому чи вказаній ним третій 

особі зазначену суму грошей, 

використовується у внутрішній і 

зовнішній торгівлі 

Чек 

письмове розпорядження власника поточного рахунку (чекодавця) банку 

сплатити вказану суму грошей чекодержателю або переказати її на його 

рахунок 

іменний 

ордерний 

пред’явницький 

виписаний на певну особу, не передається іншим 

виписаний на певну особу з правом передачі за 

індосаментом іншим особам 

вказано ім’я чекоодержувача, може 

передаватись іншим особам без індосаменту 

Банкнота 

безстрокове 

зобов’язання банку, 

що підлягає оплаті в 

будь-який час (вексель 

емісійного банку) 

банківський білет, який 

випускає Центральний 

банк країни, що має 

законну платіжну силу на 

її території  

на сьогодні  основний 

вид паперових грошей 

(в Україні – гривні) 
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Види сучасних грошей 

готівка безготівкові гроші 

(банківські гроші) 

білонні монети та 

банкноти розрахунки приватної особи, фірми чи 

державної установи за товари та послуги із 

застосуванням спеціальних електронних 

пристроїв та платіжних систем без 

використання готівки (банківські перекази, 

оплата товарів кредитними картками чи 

дорожніми чеками тощо) 

платіжно-розрахунковий документ, що видається банком своїм вкладникам і 

дає право на придбання товарів і послуг без оплати готівкою 

Кредитна картка 

Електронні (цифрові) гроші 

– платіжний засіб, що існує тільки в електронному вигляді, тобто фактично у 

вигляді інформації, що міститься у спеціальних базах даних; 

– зберігаються в електронних гаманцях користувачів відповідної платіжної 

системи; 

– управляти грошима у своєму гаманці користувач може за допомогою 

Інтернету або мобільного телефону 

Квазігроші 

безготівкові грошові кошти на термінових і ощадних вкладах у комерційних 

банках 

Характерні риси сучасної грошової 

системи 

– панування кредитних грошей; 

– вихід золота із обігу; 

– відміна золотого вмісту грошей; 

– відмова від обміну грошей на золото; 

– посилення емісії паперових грошей у цілях кредитування приватного бізнесу 

і держави, державна монополія на випуск грошей; 

– розширення безготівкових розрахунків, скорочення готівки; 

– активне державне регулювання грошового обігу 
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5. Інфляція: сутність, причини, види та соціально-економічні 

наслідки 

 

 

КГ =
ЦТ−К+ П − ВР

О
,  де                               

КГ – кількість грошей, необхідних для обігу; 

ЦТ – сума цін всіх товарів, призначених для реалізації в певний період; 

К – сума цін товарів, проданих в кредит; 

П – платежі, за якими настав термін оплати; 

ВР – взаємні розрахунки; 

О – число обертів грошової одиниці 

І.Фішер: , де 

М – маса грошей в обігу; 

P – середній рівень цін у країні; 

Q – обсяг виробництва економічних благ за рік; 

V – середня швидкість обертання грошей протягом року 

К.Маркс: 

Для паперового грошового обігу характерна нестабільність, що випливає із 

самої природи цих грошей. 
Випуск грошей не регулюється потребами їх обігу, відсутній механізм 

автоматичного вилучення надлишку грошей. 

Закон грошового обігу 

Інфляція 

знецінення грошей внаслідок 

переповнення каналів грошового 

обігу їх надлишковою масою 

зниження купівельної 

спроможності грошової одиниці 

довготривале, стійке підвищення загального рівня цін на товари та послуги, 

які надходять на внутрішній ринок даної країни, що, відповідно, є свідченням 

зниження купівельної спроможності грошей 
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Можливість виникнення інфляції 

криється в самому факті використання символічних паперових і паперово-

кредитних грошей (неповноцінних) 

Загальна причина інфляції 

порушення закону грошового обігу, що призводить до зростання кількості 

неповноцінних грошей та їх знецінення 

Безпосередні причини інфляції 

–  крах золотого стандарту та перехід до паперових грошей; 

–  зростання грошових витрат: 

 виникнення монополії, олігополії та порушення ринкового 

ціноутворення; 

 мілітаризація економіки й емісійне фінансування інвестицій (не тільки за 

рахунок прибутку, отриманого в поточному році, але і за рахунок накопичених 

заощаджень та банківських кредитів); 

 дефіцит державного бюджету – перевищення витрат над доходами; 

– надлишковий попит; 

 необґрунтоване підвищення заробітної плати і розширення споживчого 

кредиту; 

– неправильна грошова політика Центрального банку; 

– грошова емісія з різних причин, кредитна експансія; 

– помилкова політика держави у сфері оподаткування; 

– посилення міжнародної інтеграції та можливість «імпортованої інфляції» за 

рахунок зростання цін на світовому ринку; несприятливої кон’юнктури 

світового ринку; 

– зростання зовнішнього боргу, від’ємне сальдо зовнішньої торгівлі й 

платіжного балансу; 

– структурні світові кризи, війни; 

– наслідки інфляційних очікувань: підвищення цін, скуповування товарів про 

запас 

Загальні ознаки інфляції 

– зростання цін; 

– дефіцит товарів; 

– знецінення грошової одиниці по відношенню до: 

 товарів (зростання товарних цін); 

 золота (зростання ринкової ціни золота); 

 іноземної валюти (падає курс) 
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Показники інфляції 

Індекс споживчих 

цін 
Темп зростання цін 

(темп інфляції) 

, 

де P1 – ціна ринкового 

кошика в даному періоді, 

P0 – ціна ринкового кошика 

в попередньому періоді 

Ір1 – Ір0 

n =  ------------  100% 

Ір0 

З допомогою показника темпу інфляції (n) можна, наприклад, 

визначити співвідношення між номінальною процентною 

ставкою (i) і реальною процентною ставкою (r) за формулою 

Фішера: i = r + n 

показує, з якою швидкістю 

інфляція змінюється по 

відношенню до попереднього 

періоду часу (року, кварталу, 

місяця) 

відображає зміну цін 

фіксованого «ринкового 

кошика» споживчих товарів 

дозволяє підрахувати, яка кількість років Т (приблизно) буде потрібна для 

подвоєння існуючих нині цін; 

Т = 70 : n , де n – темп щорічного зростання рівня цін 

Правило 70 

локальна 

(внутрішня) 

світова 

(зовнішня) 

залежно від розповсюдження інфляційних процесів 

проявляється в рамках однієї країни 

охоплює групу країн або цілі регіони 

Види інфляції 
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відкрита 

(цінова) 

прихована 

(нецінова) 

зростання цін із зростанням заробітної плати 

проявляє себе тотальним дефіцитом товарів 

Види інфляції 

за формою прояву  

з точки зору темпів зростання цін 

гіперінфляція 

галопуюча 

помірна повільне зростання цін до 10% за рік 

(повзуча – до 5%) 

ціни зростають стрибкоподібно на 10-200% 

за рік 

ціни зростають більше ніж на 200% за рік, 

щоденно на 1-2%, за місяць – більше 50% 

з точки зору співвідношення темпів зростання цін за 

різними товарними групами 

незбалансована 

збалансована ціни різних товарів незмінні відносно один 

до одного 

ціни постійно змінюються по відношенню 

одна до одної, причому в різних пропорціях 

з точки зору передбачуваності 

очікувана 

неочікувана 

прогнозована завчасно, з достатнім 

ступенем надійності 

виникає стихійно, прогноз неможливий 

залежно від динаміки попиту і пропозиції 

інфляція 

попиту 

інфляція 

пропозиції 

попит зростає швидше, ніж кількість товарів 

ціни зростають у результаті зростання затрат 

на виробництво 
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Соціально-економічні наслідки інфляції 

для споживачів 

– знецінення особистих заощаджень громадян; 

– зниження рівня реальних доходів; 

– зниження рівня поточного споживання; 

– перерозподіл доходів і багатств населення; швидке розшарування населення, 

поглиблення майнової нерівності; 

– матеріалізація грошей (втеча від них); 

– погіршення умов життя груп населення з фіксованими доходами; 

– прихована конфіскація грошових доходів; 

– падіння реального процента 

для товаровиробників 

– підрив стимулів виробництва, зменшення зацікавленості в зростанні продуктивності 

праці; 

– розвиток «тіньового» ринку; 

– позбавлення товаровиробників цінових орієнтирів виробництва; 

– підвищення ризику інвестицій; 

– спотворення обчислення прибутків підприємцями;  

– виграють підприємці, які займаються експортом своєї продукції; 

– значні вигоди отримують підприємці-боржники, великі землевласники 

для всієї економічної системи 

– деформація ринкового механізму; 
– гальмування НТП; 
– загальне уповільнення економічної активності в усьому народному господарстві; 
– погана керованість усім народним господарством; 
– розлад господарських зв’язків, платежів; 
– проблеми з довгостроковим плануванням; 
– посилення диспропорційності розвитку виробництва; 
– зниження довіри населення до уряду; 
– перерозподіл національного доходу, що суперечить національним інтересам, посилення 

іноземної валюти; 
– спотворення всіх економічних розрахунків (нестабільна і недостовірна інформація); 
– підрив нормальних міжнародних економічних зв’язків (породжує демпінговий експорт); 
– втрата цінами регулюючої функції; 
– капітали зі сфери виробництва відволікаються в спекулятивну торгівлю; 
– розлад торгівлі внаслідок різниці цін на різних ринках; 
– розлад грошової системи (натуралізація обміну, підрив функцій грошей: міри вартості і 

засобу накопичення); 
– розлад кредитної системи – невигідно давати кредити; 
– активізується тіньовий капітал; 
– спотворення нормальної структури споживчого попиту; 
– падіння загального обсягу виробництва і зайнятості в економіці в цілому, зниження 

ефективності виробництва; 
– розлад всього процесу відтворення; 
– криза державних фінансів унаслідок знецінення надходжень і зростання витрат; 
– загострення соціальних конфліктів 
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6. Методи стабілізації грошового обігу 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Стагфляція 

– поєднання зростання цін (інфляції) із спадом виробництва (стагнацією); 

– це інфляція, що супроводжується падінням національного обсягу 

виробництва 

зменшення металевого вмісту грошової одиниці або 

зниження курсу паперових знаків по відношенню до 

металу або до іноземної валюти 

повернення до попередньої купівельної сили грошових 

знаків (відновлення доінфляційної вартості грошової 

одиниці) 

ліквідація старих грошових знаків і випуск нових (у меншій 

кількості) 

ревалоризація 

і реставрація 

нуліфікація 

деномінація 

зміна номінальної вартості старих грошових знаків з їх 

обміном у певному співвідношенні на нові – вагоміші, 

дорожчі грошові одиниці (більш крупні грошові знаки) з 

одночасним перерахуванням цін, тарифів, заробітної плати 

дефляція 

девальвація 

зменшення грошової маси шляхом вилучення з обігу 

зайвих паперових грошей 

ревальвація 
підвищення металевого вмісту грошової одиниці або 

підвищення курсу паперових знаків по відношенню до 

металу або до іноземної валюти 

Методи стабілізації грошового обігу 
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Тема 3. Ринок та механізм його функціонування 
 

1. Сутність ринку та його функції. 

2. Поняття попиту і пропозиції.  

3. Суть, фактори і види цін.  

4. Суть і види конкуренції.  

5. Основні моделі ринку.  

 

1. Сутність ринку та його функції 

 

– обмін, організований за законами 

товарного виробництва і грошового 

обігу; 

– механізм, економічний інститут, через 

який взаємодіють покупці і продавці, 

щоб визначити ціни і кількість товарів 

система організації економіки, що саморегулюється, заснована на зустрічному 

інтересі покупця й продавця, їхній схильності до обміну, прагненні до 

особистої вигоди, а також на механізмі цінових сигналів 

– певна історично визначена форма 

організації економічного життя 

суспільства 

Ринок 

вузьке розуміння широке розуміння 

Характерні ознаки ринку 

– реальне функціонування різноманітних форм власності та форм 

господарювання; 

– свобода підприємницької діяльності, тобто повна самостійність суб’єктів 

господарської діяльності, економічна відповідальність і раціоналізм, 

комерційний характер взаємодії господарюючих суб’єктів ринку; 

– вільне ціноутворення; 

– вільний вибір контрагентів – покупців і продавців; 

– конкуренція між різними суб’єктами підприємницької діяльності; 

– вільне переміщення капіталів між галузями економіки і регіонами; 

– відкритість національної економіки світовим інтеграційним процесам, 

орієнтація її на міжнародний поділ праці, можливість міграції робочої сили, 

товарів і капіталу 
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Ринкова економіка 

– відпрацьований механізм координації діяльності мільйонів людей і фірм за 

допомогою системи цін і ринків; 

– засіб зв’язку, що поєднує знання і діяльність мільйонів індивідів 

Що 

виробляти? 

Як 

виробляти? 

Для кого 

виробляти? 

розв’язують 

споживачі 

(«голосування 

грошима») 

конкуренція між 

виробниками 

грошові доходи 

споживачів 

очищає виробництво від економічно слабких 

господарських одиниць і відкриває широкі можливості 

ефективнішим із них, заохочує розвиток ефективних, 

перспективних фірм 

визначає суспільну значимість виготовленого продукту 

і витраченої на його виробництво праці 

інформує про стан справ у господарському житті 

контролююча 

інформаційна 

регулююча регулює виробництво товарів і послуг, урівноважує 

попит і пропозицію 

стимулююча 

оздоровча 

спонукає (через ціни) до зниження індивідуальних 

затрат праці, зростання продуктивності праці, 

використання нової техніки, підвищення якості товарів, 

розширення їх асортименту 

інтегруюча 
сприяє проникненню товарів в інші країни, забезпечує 

зв’язок з іншими національними економіками 

Функції ринку 

посередницька 

ціноутворююча 

об’єднує в єдину систему економічно відособлених 

товаровиробників 

остаточне визначення вартості товарів і послуг 

Ринок – одне з найбільших досягнень цивілізації 
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Основні суб’єкти ринкового 

господарства 

домашні 

господарства 

бізнес 

(підприємці) 

уряд 

виробники 

(продавці) 

товарної 

продукції 

 

посередники 

споживачі 

(покупці) 

товарної 

продукції 

особа або фірма, що перепродує товар частіше від 

свого імені і за свій рахунок 

роз’їзний представник фірми, який пропонує для 

продажу товари за зразками, що в нього є 

оптовий торговець, постійний представник покупця 

або продавця, який готує угоди, але не має права 

власності на товар 

консигнатор 

агент 

комівояжер 

особа або фірма, що сприяє здійсненню угоди за 

дорученням і за рахунок клієнтів 
брокер 

дилер 

особа або фірма, що реалізує товар, який їм надається 

на орендних умовах; посередник при експорті 

маклер 
професійний посередник, який представляє інтереси 

обох сторін, сприяє укладанню угод купівлі-продажу 

шляхом зведення партнерів 

Посередники 

ріелтор 

дистриб’ютор 

посередник між продавцем і покупцем при укладанні 

договору купівлі-продажу (або оренди) нерухомості 

оптово-посередницька самостійна фірма, що 

обслуговує різні галузі (оптом купує, зберігає, продає 

товари від свого імені і на свій ризик) 
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Об’єкти ринкових відносин 

все те, з приводу чого виникають відносини купівлі-продажу: матеріальні 

і нематеріальні блага і послуги, фактори виробництва 

– предмети споживання; 

– послуги; 

– засоби виробництва, у тому числі земля та інші природні ресурси; 

– робоча сила; 

– нерухомість (будівлі, споруди, житло); 

– гроші, валюта; 

– інформація; 

– інтелектуальна власність (патенти і ліцензії); 

– цінні папери 

Умови існування ринку 

існування великої кількості 

незалежних виробників 

конкуренція 

правові умови соціально-психологічні 

умови 

наявність розвинутої 

ринкової інфраструктури 

державне регулювання 

політичні умови 
наявність і доступність 

всебічної інформації про 

ринок 
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2. Поняття попиту і пропозиції 

 

 
 

 

Навіть із папуги можна зробити освіченого економіста – усе, що він має 

вивчити, – це лише два слова: «попит» і «пропозиція» (П.Самуельсон) 

Попит (D) 
 

потреба, представлена на ринку і забезпечена грошима 

(платоспроможна потреба) 

Обсяг (величина) попиту (Qd) 
– кількість товарів чи послуг, які 

споживачі згодні придбати за певною 

ціною протягом певного періоду часу 

Ціна попиту (Р)– 

максимальна ціна, яку 

покупець згоден заплатити 

за товари і послуги 

Закон попиту: при інших рівних умовах обсяг попиту на товар 

підвищиться, якщо ціна буде знижуватись, і навпаки 

Крива попиту 

Зміна ціни зумовлює рух 

точки (величини попиту) 

вздовж кривої попиту 

Р 

D 

Q 

Винятки із закону попиту 

Ефект Веблена 

зростання цін на малоцінні 

або низькоякісні товари 

(товари, що мають значну 

частку у структурі 

споживання завдяки 

доступності – маргарин, 

низькоякісні цигарки, крупи, 

картопля тощо) призводить до 

підвищення величини попиту 

на нього 

 

Парадокс Гіффена 

- підвищення цін на товари, які є 

засобом вкладення грошей  (золото, 

коштовності, антикваріат) призводить 

до підвищення величини попиту на 

них;  

- на престижні коштовні товари 

(хутряні вироби, одяг від відомих 

кутюр’є, дуже дорогі машини тощо) 

попит може впасти, якщо ціни на них 

зменшаться 
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Нецінові фактори попиту 

– зміна грошових доходів; 

– зміна моди, споживчих смаків, реклама, стиль життя; 

– природно-кліматичні, історичні умови, вік, стать; 

– зміна цін на товари-субститути і товари-комплементи; 

– сезонні зміни; 

– релігійні традиції (піст); 

– очікування споживачів; 

– кількість покупців (конкуренція між ними) 

Зміни в попиті – відбувається рух лінії попиту 

лінія зміщується вправо-вгору, 

коли попит збільшується 

лінія зміщується вліво-вниз, 

коли попит зменшується 

здатність однієї економічної змінної реагувати на зміни, що відбулись в 

іншій економічній змінній 

Попит 

індивідуальний –

пред’являється на товар 

окремими споживачами 

(покупцями) 

ринковий – пред’являється 

на товар всіма покупцями на 

ринку цього товару 

Еластичність 

Еластичність попиту за ціною – 
процентна зміна обсягу попиту, спричинена однопроцентною зміною ціни 

даного товару 

 

– коефіцієнт еластичності попиту за ціною, як правило, є від’ємною 

величиною (Edp<0, бо діє закон попиту); 

– для практичного використання беруть Ed в абсолютних одиницях: |Ed| 
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Пропозиція (S) 

готовність виробників продати певну кількість товару чи послуги за певною 

ціною в певний період часу 

Обсяг пропозиції (Qs) – 
кількість товарів чи послуг, яку продавці 

готові продати за певною ціною протягом 

певного періоду часу 

Ціна пропозиції (P) – 
мінімальна ціна, за якою продавці 

здатні продати певну кількість 

товарів чи послуг 

Види попиту за ціною 

– еластичний попит, якщо |Ed|>1; 

– нееластичний попит, якщо |Ed|<1; 

– одинична еластичність попиту при |Ed|=1; 

– абсолютно  еластичний попит: |Ed| ; 

– абсолютно нееластичний попит: |Ed|=0 

Закон пропозиції: при інших рівних умовах обсяг пропозиції 

зростає, якщо ціна на товар зростає 

Крива пропозиції 

Зміна ціни зумовлює рух точки 

(величини пропозиції) вздовж 

кривої пропозиції  

Нецінові фактори пропозиції 

– зміна цін на ресурси (фактори виробництва); 

– нові технології у виробництві; 

– сезонні зміни; 

– державна політика у сфері оподаткування і субсидування; 

– зміна цін на інші товари; 

– очікування виробників; 

– кількість виробників і конкуренція між ними; 

– природні, екологічні катастрофи, війни, певні політичні події 

Зміна пропозиції – відбувається рух лінії пропозиції 

Р 

Q 

S 

зростання пропозиції – лінія 

зміщується вправо-вниз 
зменшення пропозиції – лінія 

зміщується вліво-вгору 
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Рівновага ринку

P

Q

S

D

4

6

PE

2

2 84

QE

6 10

E

Пропозиція 

індивідуальна – 

пропозиція товарів 

окремими продавцями 

на ринку 

ринкова – 

пропозиція товарів 

всіма продавцями, 

що діють на ринку 

Ціна ринкової рівноваги (рівноважна ціна) – PЕ. 

Рівноважний обсяг реалізованого (придбаного) товару – QЕ (кількість одиниць). 

Рівновага – повний або частковий збіг між обсягом і структурою попиту та 

пропозиції 

Ціна рівноваги – ціна, за якою продавці готові запропонувати певну кількість 

товару, а покупці готові купити цю ж саму кількість товару протягом певного часу 

Лінійна функція попиту: Qd = а – bP; де Qd – обсяг попиту. 

Лінійна функція пропозиції: Qs = с + dP, де Qs – обсяг пропозиції. 

Qs = Qd – умова рівноваги; 

а – bP = с + dP, 

де а, d – додатні параметри, b – від’ємний параметр, c – довільний фіксований 

параметр 

Кон’юнктура ринку – співвідношення попиту і пропозиції 
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3. Суть, фактори і види цін 

 

 
 

 

Надлишок і дефіцит на ринку

P

Q

S

D

4

6

PE

2

2 84

QE

6 10

E

дефіцит

надлишок

Ціна 

– грошовий вираз вартості тільки у разі існування рівноваги між попитом і 

пропозицією; 

– грошова сума, яку потрібно заплатити за право власності на товар 

Концепції ціноутворення 

марксистська: 

об’єктивною основою 

ціни є вартість 

західна:  
ціна – самостійна величина, для 

визначення якої оцінка покупця 

більш значима, ніж затрати 

виробника 

А.Маршалл 
Ми можемо з таким самим успіхом сперечатись про те, чим визначається ціна 

– корисністю виробу (попитом) чи його собівартістю (пропозицією), як і про 

те, яке з двох лез ножиць ріже папір – верхнє чи нижнє 
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Фактори ціноутворення 

вартісні 

(зростання 

продуктивності 

праці; складність 

праці) 

конкуренція 

(цінова, нецінова) 

співвідношення 

попиту і 

пропозиції 

державне 

регулювання цін 

(пряме або 

адміністративне і 

непряме або 

економічне) 

вплив ринку на ціну 
(чиста конкуренція, 

монополістична 

конкуренція, олігополія, 

чиста монополія) 

стан грошової 

системи 
(купівельна 

спроможність грошей 

і рух валютних 

курсів) 

Специфічні фактори безпосереднього впливу 

на ціну конкретного товару 

– споживні властивості товару (корисність, якість); 

– характер взаємовідносин між покупцем і продавцем; 

– об’єм поставки; 

– умови поставки та платежу (платіж здійснюється попередньо, одразу чи 

пізніше); 

– франкування цін – в залежності від місця продажу, 

– психологічний фактор (відома товарна марка – надбавка на ціну); 

– ціни конкурентів 

Види цін 

залежно від впливу конкуренції, 

способів регулювання 

– вільні; 

– конкурентні; 

– монопольні; 

– регульовані; 

– фіксовані 

залежно від розмірів купівлі-

продажу (форм і сфер торгівлі) 

– оптові; 

– роздрібні; 

– внутрішньофірмові 

за територією дії 

– поясні; 

– національні; 

– світові 
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Ціни різного призначення 

– пільгові ціни, де використовують різні знижки: 

 за оперативну своєчасну оплату куплених товарів; 

 за кількість купленого товару; 

 за серійність; 

 дилерські знижки; 

 для привілейованих категорій покупців, у замовленнях яких зацікавлені продавці; 

 сезонні; 

 за повернення раніше куплених товарів; 

 для стимулювання збуту (товарообмінне зарахування, тобто зменшення ціни 

нового товару при здаванні старого); 

– ціни аукціонів, торгів; 

– прейскурантні (фіксуються у спеціальних довідниках, встановлюються виробником); 

– біржові; 

– договірні (за домовленістю); 

– ціни фактичних угод (за якими куплені товари) 

Цінова дискримінація 

одночасний продаж однорідних товарів різним категоріям покупців за 

неоднаковими цінами 

Причини цінової дискримінації 

– купівельна спроможність споживачів; 

– зменшення попиту споживачів 

Види цінової дискримінації 

– просторова (продаж у місті та селі, місця в театрі); 

– часова (ціни на денні та вечірні сеанси, телефонні тарифи); 

– за доходами споживачів (послуги для багатих і бідних); 

– за обсягом споживання блага (мінімально необхідна кількість та надлишок); 

– за соціальним статусом споживача (проїзні квитки) 
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4. Суть і види конкуренції 

 

 
 

 

Принцип «прихованої руки» А.Сміта 

Конкуренція «зіткнення» 

Кожен індивід, вкладаючи свій капітал з метою одержання максимального 

прибутку, переслідує власний інтерес, але при цьому «прихована рука» вказує 

напрямок на досягнення спільного блага 

– змагання, боротьба, суперництво між економічними суб’єктами за досягнення 

кращих умов доступу до обмежених ресурсів суспільства (за джерела сировини), 

вигідні умови вкладення капіталу, ринки збуту товарів із метою здобуття вищих 

доходів, прибутків, інших вигод 

Види конкуренції 

за сферами 

боротьби 

за методами 

боротьби 

за типом 

конкурентної 

поведінки 

залежно від 

режиму 

конкурентної 

боротьби 

внутрішньогалузева – боротьба між товаровиробниками, що 

діють в одній галузі суспільного виробництва (за умови 

виробництва, ринки збуту, витрати, якість) 

міжгалузева – конкуренція між товаровиробниками різних 

галузей суспільного виробництва за більш вигідне вкладення 

капіталу 

цінова – передбачає продаж товарів за більш низькими цінами, 

ніж у суперників, за рахунок зниження витрат чи прибутків 

нецінова – перевага досягається за рахунок нецінових факторів 

добросовісна (сумлінна) – конкуренція, при якій 

дотримуються правові та етичні норми взаємовідносин з 

партнерами 

недобросовісна – ведеться методами, що суперечать 

прийнятим на ринку правилам і нормам 

досконала (чиста) – вільна конкуренція в умовах ринку, де не 

існує підприємців, здатних диктувати чи нав’язувати свої 

умови виробництва і реалізації продукції 

недосконала – конкуренція в умовах ринку, де існують 

підприємці, здатні диктувати чи нав’язувати свої умови 

виробництва і реалізації продукції 
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Конкуренція Внутрішньогалузева Міжгалузева  

суб’єкти підприємства однієї галузі підприємства різних галузей 

об’єкти та мета кращі умови виробництва і 

збуту продукції 

сфера найбільш прибуткового 

вкладення капіталу 

передумови відмінності індивідуальної 

вартості і збуту 

різні норми прибутку в різних 

галузях 

результат ринкова ціна на однорідні 

товари, банкрутство 

неефективних підприємств 

середня норма прибутку і 

пропорційність економіки 

 

 
 

Цінова конкуренція 

– використовується, щоб витіснити з ринку слабших суперників або проникнути на 

вже освоєний ринок; 

– шляхи цінової конкуренції: 

 зниження цін; 

 локальні зміни цін; 

 сезонний розпродаж; 

 надання більшого обсягу послуг за діючими цінами; 

 подовження термінів споживчого кредиту 

Методи нецінової конкуренції 

– більш висока якість; 

– краща система продажу (допродажне обслуговування) (додаткові гарантії, 

доставка додому, скорочення часу, регулярність, ритмічність поставок);  

– післяпродажне обслуговування покупця (створення сервісних центрів); 

– реклама; 

– надійність продукції; 

– продуктивність технічних засобів; 

– більший термін служби товарів; 

– екологічно чисті продукти; 

– оформлення продукту; 

– оригінальна упаковка; 

– кредит для покупців; 

– акції, лотереї, конкурси 
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5. Основні моделі ринку 

 

 

Методи недобросовісної конкуренції 

– продаж за цінами, нижчими собівартості (демпінговими); 

– контроль за діяльністю суперника з метою припинення діяльності; 

– неправдиві інформація і реклама (дезінформація з боку виробника споживачів 

(покупців) і господарських суб’єктів про товари і послуги (неправильні відомості 

про споживчі властивості товару); 

– недобросовісне копіювання продукції конкурента (промислове шпигунство); 

– використання товарного знака, фірмового найменування або маркування товару 

без дозволу господарюючих суб’єктів, на ім’я яких вони зареєстровані; 

– тиск на постачальників ресурсів і банки, щоб відмовились від постачання ресурсів 

і надання кредитів; 

– підкуп працівників і шантаж; 

– застосування диверсій проти конкурента; 

– запрошення на роботу спеціалістів-працівників конкурента; 

– впровадження «потрібних» осіб у структуру фірми конкурента; 

– підслуховування розмов, викрадення креслень, зразків, документів; 

– збирання інформації від джерел у державних структурах, зарубіжних філій і від 

спільних постачальників; 

– підкуп чиновників, впровадження своєї людини в державні органи, які регулюють 

діяльність монополій, з метою отримання необхідної інформації про конкурентів; 

– махінації з діловою звітністю, валютні махінації 

– зниження цін («війна цін»); 

– підвищення якості продукції; 

– розвиток до- й після продажного обслуговування; 

– створення нових товарів і послуг з використанням досягнень НТР тощо 

Методи добросовісної конкуренції 

Критерії виділення моделей ринку 

– кількість і розміри фірм; 

– характер продукції; 

– контроль над цінами; 

– умови входу і виходу з ринку; 

– доступ до інформації 
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Критерії 

виділення 

моделей 

ринку 
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кількість і 

розміри фірм 
багато 

невеликих фірм 

відносно 

велике 

число малих 

і середніх 

підприємств 

декілька 

великих фірм 

одна фірма 

великого розміру 

характер 

продукції 
однорідна різнорідна однорідна, 

різнорідна 

унікальна, немає 

замінників 

контроль над 

ціною 
відсутній обмежений високий повний контроль за 

відсутності 

державного 

регулювання 

умови входу і 

виходу з ринку 
вільні відносно 

легкі 

обмежені 

(бар’єри) 

суттєві перешкоди 

(бар’єри) 

доступ до 

інформації 
рівний деякі 

труднощі 

труднощі нема 

вид конкуренції цінова цінова, 

нецінова 

нецінова нема 

сфера функціо-

нування 
ринок сільсько-

господарської 

продукції, 

фондовий, 

валютний 

ринки 

легка, 

харчова 

промисловіс

ть, 

роздрібна 

торгівля 

алюміній, 

цемент, сталь, 

електропобут

ова техніка, 

автомобілі, 

тютюн 

кольорова 

металургія, місцеві 

підприємства 

комунальних 

послуг, 

метрополітен 

 

Основні моделі ринку 
 

чиста 

(або вільна) 

конкуренція 

монополістична 
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підприємство чи група підприємств, 

які займають домінуюче становище в 

якійсь сфері діяльності, що дозволяє 

їм контролювати і визначати ціни 

Монополія 

один продавець (виробник), який 

панує на ринку певного товару і 

встановлює монопольну ціну 

Монопсонія 

тип ринкової структури, за якої існує панування одного покупця товару і великої 

кількості продавців. Обмежуючи свої закупівлі, покупець забезпечує собі 

монопольний прибуток за рахунок втрати частини доходів продавцем 

Види монополій (за походженням) 

об’єктивно зумовлена, формується 

на основі технологічних потреб 

розвитку продуктивних сил 

суспільства при високому рівні 

концентрації виробництва 

спеціально створена для 

одержання надприбутків, виникає 

на основі змови чи придушення 

конкурентів 

природна адміністративна (штучна) 

Причини існування природних монополій 
– ефект масштабу (економія від масштабу) – виробництво послуги однією 

фірмою обходиться дешевше, ніж виробництво двома чи більше фірмами; 

– контроль над рідкісними і важливими ресурсами у вигляді сировини чи у 

вигляді знань, захищених патентом, чи тих, які тримаються в секреті; 

– наявність унікальних здібностей і таланту (артисти, співаки тощо); 

– державне обмеження притоку нових конкурентів у галузь 

(електропостачання, газопостачання, водопостачання, зв’язок, метрополітен) 

Види монополії (за критерієм захисту від конкуренції) 

фірма, діяльність якої 

захищена патентом, має 

виключне право на продаж 

ліцензій, статус єдиного 

продавця, наданий урядом 

Закрита монополія Відкрита монополія 

фірма, яка на певний час стає єдиним 

постачальником продукту, але не має 

спеціального захисту від конкуренції у 

вигляді патентів, авторських прав чи 

переваг природної монополії 
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об’єднання підприємств однієї галузі, учасники якого 

зберігають власність на засоби виробництва і 

виготовлений продукт, виробничу і комерційну 

самостійність, а домовляються про квоти виробництва, 

ринки збуту, рівень цін 

об’єднання підприємств однієї галузі, що зберігають 

виробничу і втрачають комерційну самостійність, 

організують спільний збут продукції і закупки сировини в 

певних кількостях і за певними цінами (загальна збутова 

контора) 

об’єднання підприємств однієї або кількох галузей під 

єдиним управлінням, учасники якого втрачають як 

виробничу, так і комерційну самостійність. Об’єднують 

виробництво, збут, фінанси, управління 

Види монополій (за формою об’єднання капіталу) 

Горизонтальна інтеграція 

Вертикальна інтеграція 

трест 

синдикат 

картель 

об’єднання формально самостійних підприємств різних 

галузей (промислових, торговельних, транспортних, 

банківських компаній) на основі повної фінансової 

залежності від власників контрольного пакету акцій 

концерн 

монополістичне об’єднання, що утворюється шляхом 

поглинання прибуткових різногалузевих підприємств, що 

не мали виробничої і технологічної єдності 

конгломерат 

тимчасове добровільне об’єднання для вирішення 

конкретних завдань 
консорціум 

Диверсифікація – проникнення великих фірм у галузі, що не мають прямого 

виробничого зв’язку з основною галуззю їх діяльності 

Мотиви, які спонукають монополію до диверсифікації: 

– прагнення пом’якшити проблему реалізації продукції, послабити залежність від 

кон’юнктури ринку у зв’язку з падінням попиту на той чи інший вид продукції; 

– прагнення пом’якшити наслідки економічних криз 
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Тема 4. Структура ринку 
 

1. Класифікація ринків.  

2. Ринок споживчих товарів і послуг.  

3. Ринок капіталу. Цінні папери і кредит.  

4. Ринок інновацій та інформації.  

5. Ринок робочої сили. Причини та форми безробіття. 

 

1. Класифікація ринків 

 

 

за 

територіальним 

охопленням 

– місцевий; 

– регіональний; 

– національний; 

– глобальний (або світовий) 

від умов 

діяльності 

суб’єктів 

ринкових 

відносин 

за ступенем 

конкуренто- 

спроможності 

з точки зору 

відповідності 

чинному 

законодавству 

за обсягом 

 продажу 

– вільний; 

– монополізований; 

– регульований 

– досконалої конкуренції; 

– монополістичної конкуренції; 

– олігополії; 

– монополії 

– легальний; 

– нелегальний 

– покупця; 

– продавця 

– оптовий; 

– роздрібний 

за економічною 

ситуацією 

на товарному 

ринку 
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за галузями 
– автомобільний; 

– комп’ютерний; 

– нафтовий і ін. 

за ступенем  

зрілості 

ринкових  

відносин 

за товарними  

групами 

за рівнем 

насичення  

товарною 

масою 

і ступенем  

задоволення 

попиту 

– розвинутий; 

– що формується; 

– обмежений 

– товарів виробничого призначення; 

– споживчих товарів; 

– продовольчих товарів; 

– факторів виробництва; 

– культурних цінностей 

– рівноважний; 

– дефіцитний; 

– надлишковий 

споживчих товарів і послуг 

 

за об’єктами 

купівлі-продажу 

капіталу 

фінансовий 

праці (робочої сили) 

засобів виробництва 

інновацій та інформації 
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2. Ринок споживчих товарів і послуг 

 

 
 

Споживчий ринок – 

рух товарів широкого вжитку 

призначений для задоволення життєвих потреб населення 

покупці – 

окремі особи 

і домогосподарства 

продавці –  

фірми або окремі особи 

Шляхи надходження 

 продукції до споживача 

безпосередньо  

від виробників 

через посередників 

Об’єкти купівлі-продажу 

товари послуги 

– товари-субститути і товари-

комплементи; 

– товари першої необхідності та 

предмети розкоші; 

– товари короткострокового та 

довгострокового використання; 

– товари, що задовольняють 

базові та духовні потреби людей; 

– продовольчі та непродовольчі 

товари 

– побутові, 

– комунальні, 

– інформаційні, 

– інформаційно-

консультаційні, 

– транспортні, 

– туристичні, 

– послуги установ освіти, 

культури, охорони 

здоров’я 
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Особливості функціонування ринків послуг 

порівняно з ринком товарів 

– темпи зростання обсягу послуг перевищують темпи зростання обсягу товарів; 

– ринок окремої послуги має специфічну інфраструктуру (властиві тільки їй 

установи та організації); 

– переважна частина ринків послуг є економічним середовищем пропозиції 

суспільних послуг, де споживання є спільним і громадським 

Характерні риси споживчого ринку товарів і послуг 

– попит – природний; гнучкий, у більшій мірі залежить від коливання цін, 

еластичний; 

– існує велика кількість покупців і продавців; 

– спосіб доведення продукції до споживача – оптові і роздрібні торговці 

Ринок споживчих товарів – базовий вид ринку 

– переважну частку загальнонаціонального економічного обороту складають 

споживчі товари; 

– складається з ринків величезної кількості різноманітних товарів; 

– решта видів ринку так чи інакше обслуговують ринки споживчих благ; 

– порівняно з іншими типами ринку має найменше специфічних особливостей 

Закономірності формування попиту на ринку 

споживчих товарів 

– разом зі зростанням доходів споживачів зростає загальний обсяг купівлі 

споживчих товарів (закономірність споживання Енгеля); 

– при зростанні доходів споживачів темпи зростання купівлі продовольчих 

товарів поступаються темпам зростання купівлі непродовольчих товарів 

(перший закон Енгеля); 

– купівля предметів розкоші робиться лише при високому доході, який 

перевищує задоволення основних потреб (другий закон Енгеля); 

– питома вага витрат на одяг і взуття не зазнає значних змін при усіх рівнях 

доходів домогосподарства; 

– із зростанням доходів споживача підвищується частка витрат на предмети 

тривалого використання; 

– із зростанням ціни на один із замінюючих товарів зростає величина попиту на 

інший, і навпаки; 

– із зростанням ціни на один із доповнюючих товарів спадає величина попиту на 

інший, і навпаки 
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3. Ринок капіталу. Цінні папери і кредит 

 

Ринок капіталу 

головна особливість полягає у тому, що капітал – це виробничий ресурс 

тривалого використання, при застосуванні якого створюється продукція 

Види ринків капіталу 

ринок капітальних 

активів (ринок 

фізичного капіталу) 

ринок капітальних 

послуг (орендний 

ринок) 

ринок фінансового 

капіталу (фінансовий 

ринок) 

фізичний капітал – 

це сукупність 

матеріальних активів 

(машин, будівель і 

споруд, транспортних 

засобів, інструментів), які 

використовуються у 

виробництві товарів і 

послуг із метою 

отримання прибутку 

власники фізичного капіталу можуть здавати 

його в оренду та отримувати дохід у вигляді 

орендної плати 

засоби праці 

лізинг 

довгострокова оренда майна виробничого 

призначення з подальшим правом викупу, що 

має певні податкові пільги 

Ринок засобів виробництва 

рух матеріально-технічних засобів і об’єктів, що використовуються у 

виробництві 

Суб’єкти ринку засобів виробництва 

покупці 

фірми та 

домогосподарства, які 

купують засоби 

виробництва для 

використання при 

виготовленні інших товарів 

і послуг 

продавці 

фірми та домогосподарства 

виробники (власники) 

спеціалізовані торговельно-

закупівельні та збутові організації, бази 

виставки, ярмарки, аукціони, 

товарні біржі, магазини 
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Об’єкти ринку засобів виробництва 

засоби праці предмети праці 

– будівлі, 

споруди, 

приміщення; 

– машини, технічне 

устаткування; 

– прилади і апарати 

виробничого 

призначення, 

– інструменти 

– сировина, 

– матеріали, 

– паливо, енергія 

природні ресурси 

земля ринок 

землі 

с/г угіддя, рілля; будівельні майданчики під 

житло, транспортні об’єкти, зони 

прокладання комунікацій; поклади 

корисних копалин; рекреаційні зони 
ринок фізичного 

капіталу 

Характерні риси ринку засобів виробництва 

– попит на засоби виробництва залежить від попиту на кінцеві товари і 

послуги і є похідним попитом; 

– попит на засоби виробництва нееластичний; ціна на засоби виробництва 

не повинна змінюватись різко; 

– більша концентрація в порівнянні з ринком споживчих товарів; покупці і 

продавці добре відомі і проінформовані, їх не так багато; 

– велика вартість і фізичний обсяг ринку засобів виробництва; 

– багатоваріантність способів доведення продукції до споживача 

(дистриб’ютори, дилери, брокери) 

Ринковий механізм формування ціни землі 

S – пропозиція землі; 
Р

1
 – ціна землі; 

D – попит на землю; 
Q – площа землі; 
R – рента  

S R 

D 

Р
1
 

Q 

Придивіться до того, як народ використовує свої землі, й ви зможете прийти 

до найточніших прогнозів відносно майбутнього цього народу (Ернст Фрідріх 

Шумахер) 
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Фінансовий ринок 

рух грошових фондів від їхніх власників до позичальників 

Основні суб’єкти фінансового ринку 

фінансові 

інститути 

інвестори 

позичальники 

емітенти 

юридичні особи, які від свого імені випускають 

цінні папери і зобов’язані виконувати обов’язки, що 

випливають із умов їх випуску 

фізичні або юридичні особи, що залучають грошові 

засоби кредиторів для розвитку бізнесу і стають 

дебіторами (боржниками) перед інвесторами 

(кредиторами) 

фізичні або юридичні особи національної 

(резиденти) або іноземної (нерезиденти) економіки, 

що вкладають цінності в об’єкти інвестування 

посередники, що забезпечують зустріч 

позичальника і інвестора (кредитора) на 

фінансовому ринку і здійснюють трансформацію 

тимчасово вільних грошових засобів 

Фінансовий ринок 

ринок цінних паперів ринок кредиту 

(позик) 

ринок грошей 

частина фінансового 

ринку, на якому 

здійснюється емісія і 

купівля-продаж цінних 

паперів 

надання майна або 

грошей одних осіб 

іншим у борг на 

умовах повернення 

із сплатою відсотка 

здійснюється купівля 

та продаж грошей як 

специфічного товару, 

формуються попит, 

пропозиція та ціна на 

цей товар 

Цінні папери (фіктивний капітал) 

грошові документи, які випускаються державою або підприємствами і 

передбачають виплату доходу у вигляді дивідендів або процентів 
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Ринок цінних паперів 

первинний – 

емісія і первинне 

розміщення цінних паперів 

вторинний –  

перепродаж цінних 

паперів 

прямий –  

публічна реалізація 

цінних паперів 

населенню або 

незначній кількості 

інвесторів 

опосередкований – 

реалізація 

цінних паперів 

через посередника 

(банк, брокерську 

контору) 

позабіржовий 

ринок – 

продаж цінних 

паперів через 

дилерів або брокерів 

біржовий 

ринок 

(фондова 

біржа) 

Види цінних паперів 

свідчення про власність свідчення про позику 

фінансовий 

ф’ючерс 

 

опціонне 

свідоцтво 

акція 

ощадні 

(депозитні) 

сертифікати 

казначейські 

зобов’язання 

векселі 

облігації 

ордер 

варрат 

коносамент 

цінний папір 

про контракт, 

що надає право 

купувати чи 

продавати 

конкретний 

товар за 

встановленою 

ціною 

протягом 

певного часу 

цінний папір, що свідчить 

про зобов’язання його 

володаря на здійснення 

купівлі-продажу в 

майбутньому певного 

документа за раніше 

фіксованою ціною 

свідоцтво, що 

видається 

володарю товару 

при здачі його на 

склад 

документ, що встановлює 

взаємовідносини 

перевізника і 

вантажоволодаря в процесі 

транспортування вантажу 

розпорядження, 

документ, що 

встановлює або фіксує 

певний порядок чого-

небудь 
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Акція 

цінний папір, що засвідчує внесення певної частки в капітал акціонерного 

товариства і дає його власнику право: 

 на одержання відповідного доходу (дивіденду); 

 голосу при вирішенні справ товариства; 

 на отримання частини майна товариства при його ліквідації; 

 контролю за виробничо-фінансовим станом товариства; 

 на переваги при придбанні нових випусків акцій 

не має встановленого терміну дії (обігу) 

випускається акціонерними товариствами, підприємствами, банками, іншими 

організаціями, заснованими на колективній власності 

Класифікація видів акцій 

за можливостями 

передачі 

за правами 

іменні на 

пред’явника 

за кількістю голосів 

прості 

(звичайні) 
привілейовані засновницькі 

безголосі одноголосі 

багатоголосі 

акції, які беруть 

участь в 

управлінні і 

забезпечують 

доходи за 

результатами 

роботи 

підприємства 

акції, які дають 

власнику 

переважне право 

на одержання 

дивідендів (розмір 

дивіденду – 

фіксований 

процент до 

номінальної 

вартості акції) та 

отримання майна 

при його розподілі 

на випадок 

ліквідації 

акціонерного 

товариства 

незалежно від 

результатів 

господарської 

діяльності, але не 

беруть участі в 

управлінні 

розповсюджуються 

тільки серед 

засновників 

акціонерного 

товариства і дають 

їм певні переваги: 

додаткову кількість 

голосів на загальних 

зборах акціонерів, 

першочергове право 

на отримання акцій у 

випадку їх 

додаткового випуску 
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Золота акція 

– пакет акцій, що зберігається у державному органі, який відає державним 

підприємством, що приватизується і перетворюється в акціонерне товариство; 

– надає її власнику право «вето» при прийнятті зборами акціонерів рішень про: 

 внесення змін і доповнень до статуту акціонерного товариства, його 

реорганізацію і ліквідацію; 

 участь в інших об’єднаннях; 

 передачу майна під заставу або в оренду, продаж майна 

Номінальна вартість акції – грошова сума, позначена на ній 

Курс акції – ціна, за якою акція продається на ринку цінних паперів 

, 

де Д – дивіденд (дохід акціонера), і – позичковий процент 

Облігація 

цінний папір, який випускається на певний термін із виплатою фіксованого 

процента чи виграшу 

Види облігацій 

внутрішніх державних 

і місцевих позик 

підприємств зовнішніх позик 

іменні 

процентні 

довгострокові 

на пред’явника 

безпроцентні (цільові) 

короткострокові 

Облігації не дають власнику права на участь в управлінні справами 

підприємств, які випустили їх в обіг. 

Номінальна вартість облігації – грошова сума, позначена на ній. 

Курс облігації:  
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Відмінності між акціями та облігаціями  

 

 Акція Облігація 

термін не має фіксованого терміну 

існування 

має фіксований термін 

існування 

відношення 

до власності 

свідчить про право власника на 

частку майна акціонерного 

товариства 

виступає як боргове 

зобов’язання 

вид доходу дивіденд процент 

від чого 

залежить 

дохід 

від прибутковості підприємства має фіксований, заздалегідь 

встановлений розмір 

право на 

управління 

бере участь в управлінні не бере участі в управлінні 

джерело 

доходів 

чистий дохід, який залишається 

після сплати податків 

відносяться до витрат і 

вираховуються із загального 

прибутку 

хто випускає переважно акціонерні товариства переважно держава 

 

 

 
 

Казначейські зобов’язання 

цінний папір, що засвідчує внесення їх власниками грошових коштів до бюджету і 

дає право на отримання фіксованого доходу протягом всього строку володіння цими 

цінними паперами 

довгострокові (5-10 

років) –  випускаються 

на пред’явника, виплата 

доходів здійснюється за 

купонами щорічно або 

при погашенні шляхом 

нарахування процентів 

без щорічних виплат 

середньострокові (1-

5 років) – як правило, 

не мають купонів. 

Доходи їх власникам 

виплачуються шляхом 

нарахування 

процентів до номіналу 

без щорічних виплат 

короткострокові  
(3,6,12 міс.) – 

випускаються на 

пред’явника, не мають 

купонів, погашаються 

шляхом їх викупу, 

включаючи виплати 

нарахованих за ними 

процентів 

Види казначейських зобов’язань 
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Види сертифікатів 

за характером 

розпорядження 

за видом валюти 

залучених коштів 

іменні на 

пред’явника 

за строками погашення 

випущені у 

національній 

валюті 

випущені 

в іноземній 

валюті 

строкові до запитання 

Ощадний (депозитний) сертифікат 

письмове свідоцтво банку про депонування грошових коштів, яке засвідчує 

право вкладника на одержання після закінчення встановленого терміну 

депозиту (вкладу) і процентів за ним 
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гроші знімаються у термін, 

узгоджений з банком 

гроші можна зняти у 

будь-який час 
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Основні форми кредиту 

за
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грошовий 

натуральний 

короткостроковий 

середньостроковий 

Кредит 

Основні принципи кредитування: 

– цільовий характер видачі позики; 

– строковість; 

– повернення; 

– платність; 

– забезпеченість матеріальними ресурсами (векселями, товарами споживчого 

призначення, цінними паперами) 

Необхідність: 

у одних осіб – тимчасово вільні грошові ресурси, у інших – потреба в них 

Джерела кредиту: 

– тимчасово вільні кошти підприємців, які утворюються після продажу партій 

товарів до початку нового виробничого циклу, а також під час нагромадження 

амортизаційного фонду; 

– заощадження всіх верств населення; 

– вільні кошти держави; суспільних організацій, тимчасово вільні кошти 

іноземного сектору; 

– фонди соціального страхування 

довгостроковий 

довгостроковий 

спеціальний 

інвестиційні товари, споживчі товари, 

сировина, ресурси, предмети виробничого 

споживання 

грошові купівельні кошти, грошовий капітал, 

акції, векселі, облігації і ін. 

до 1 року 

2-5 років 

6-10 років 

20-40 років 

за
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п
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комерційний 

банківський 

лізинговий 

іпотечний 

державний 

міждержавний 

надають діючі товаровиробники один одному у 

вигляді відтермінування оплати грошей за 

проданий товар 

Основні риси комерційного кредиту: 

– товарна форма кредиту; 

– як правило, короткостроковий; 

– знаряддя – вексель; 

– зростає із зростанням виробництва; 

– обмежений певними рамками: 

а) розмірами резервних коштів та цінностей у виробників; 

б) швидкістю і регулярністю зворотного притоку грошових засобів 

до товаровиробників; 

в) обмежений напрям: надається галузями, що виробляють засоби 

виробництва, галузям, що споживають їх, а не навпаки 

надається банками чи іншими фінансовими 

закладами функціонуючим товаровиробникам 

та іншим позичальникам у вигляді грошової 

позики 

Основні риси банківського кредиту: 

– універсальний характер;           – більший об’єм; 

– більший строк;                           – різні цілі; 

– знаряддя – банкнота 

надається тільки в національній валюті фізичним 

особам – резидентам України на будівництво 

житла, придбання споживчих товарів тривалого 

користування 

довгострокова позика під заставу нерухомого 

майна – землі, будівель 

позики шляхом випуску зобов’язань державної 

скарбниці; залучення вкладів населення до 

державних банків 

надають держава, банки, громадяни однієї країни 

іншій, міжнародні кредитно-фінансові установи 

(товарна, валютна форми) 
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форма майнового кредиту, що виникає у разі 

оренди майна 

споживчий 
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4. Ринок інновацій та інформації 

 

 
 

Ринок інновацій (науково-технічних розробок) 

з’являється в той період, коли наука починає перетворюватись у 

безпосередню продуктивну силу суспільства 

Об’єкти ринку інновацій 

 

документ, який видається на визначений термін 

відповідним державним органом винахіднику або його 

правонаступнику і засвідчує авторство та виключне право 

на винахід 

дозвіл, який видає патентовласник (ліцензіар) інший особі 

або фірмі (ліцензіату) на промислове і комерційне 

використання винаходу протягом обумовленого терміну 

за відповідну винагороду або плату 

Види ліцензій 

виключна – 

передбачає 

монопольне право 

ліцензіата 

використовувати 

винахід або секрет 

виробництва на 

даній території 

невиключна – 

дає ліцензіару право 

самому 

використовувати 

ліцензію і видавати 

аналогічні ліцензії 

всім зацікавленим 

особам 

повна –  

надає ліцензіату 

виключне право 

на її використання 

протягом всього 

терміну дії 

ліцензійної угоди 

патент 

ліцензія 

готова науково-технічна продукція 
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Об’єкти ринку інновацій 

 

непатентовані технологічні секрети виробництва 

(сукупність технічних знань і виробничого, комерційного 

та іншого досвіду, необхідних для виготовлення якогось 

виробу; включає не тільки технічну, а й комерційну 

інформацію, а також неопубліковані винаходи) 

інженерно-консультаційні послуги при проектуванні і 

спорудженні промислових і інших об’єктів 

«ноу-хау» 

інжиніринг 

Форми «ноу-хау» 

технічна документація 
(креслення, проекти, 

схеми, техніко-економічне 

обґрунтування, 

технологічні карти, 

методики, розрахунки, 

формули) 

усна інформація і показ  
(повідомляються технічні відомості, 

передається досвід, навички, прийоми 

роботи (організація навчання 

працівників, участь спеціалістів у 

промисловому виробництві), 

виготовлення взірців технічних об’єктів) 

Складові інжинірингу 

передпроектні 
послуги 

(техніко-

економічне 

обґрунтування 

при створенні 

нових об’єктів, 

попереднє 

дослідження їх 

доцільності) 

проектні 

послуги 

(розробка 

проектів, 

схем, робочих 

креслень) 

післяпроектні послуги 

(підготовка контрактної документації, 

організація торгів (тендерів), 

нагляд за проведенням випробувань 

після здачі об’єкта в експлуатацію, 

підготовка інженерно-технічного 

персоналу) 
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Ринок інформації 

сукупність економічних відносин із приводу збирання, обробки, 

систематизації інформації та продажу її кінцевому споживачу 
О
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 – інформаційні бази даних; 

– інформаційні послуги: консалтингові, навчальні, 

впроваджувальні, супровідні, ремонтні, посередницькі, 

торговельні, рекламні, інтерактивні, телекомунікаційні; 

– апаратні засоби: комп’ютери, комплектуючі, блоки 

безперебійного живлення, офісне устаткування, мережеве 

устаткування, засоби комунікацій, периферійна техніка, диски, 

дискети, матеріали; 

– програмні засоби: системне програмне забезпечення (ПЗ), 

компресійні програми, антивірусні програми, інтерактивна 

графіка, електронні таблиці, редакторські пакети, прикладні 

пакети, засоби мультимедіа, засоби проектування ПЗ; 

– інформаційно-пошукові системні технології; 

– імена, адреси в Internet тощо 

Інформація 
рідкісне благо, оволодіння яким потребує певних 

витрат 

– виробники первинної інформації (книг, газет, журналів, 

повнотекстових баз даних, відеотек, фонотек); 

– виробники вторинної інформації (покажчиків літератури, 

бібліографічних довідників, збірників, реферативних журналів, 

індексних та бібліографічних баз даних); 

– виробники (розробники) технологій обробки інформації, 

засобів комунікацій тощо; 

– виробники (постачальники) технічних і програмних засобів 

обробки інформації; 

– підприємства оптової і роздрібної торгівлі інформаційними 

продуктами; 

– різноманітні служби пошуку інформації, інформаційні центри, 

інститути, бібліотеки; 

– інформаційні посередники (брокерські фірми), Internet-

провайдери; 

– споживачі (фізичні і юридичні особи) 
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Основні риси інформації 

– є продуктом споживання, тобто задовольняє різноманітні потреби; 

– є товаром, тобто предметом купівлі-продажу; 

– виготовляється один раз, а потім лише копіюється; 

– може фіксуватись на певному матеріальному (речовинному) носії та 

водночас бути нематеріальним продуктом; 

– при використанні не зменшується (не витрачається у процесі споживання) 

і навіть може збільшуватись завдяки трансформації здобутих знань 

(незнищеність, невичерпність); 

– існує можливість багаторазового задоволення потреб із використанням 

однієї і тієї ж інформації; 

– споживчі властивості (своєчасність, достовірність, повнота тощо), а отже, 

споживна вартість інформації можуть змінюватись у часі, а сама інформація 

може морально застарівати; 

– є засобом (інструментом) виробництва, тобто за її допомогою можна 

виготовити інший інформаційний продукт; 

– виявляє свою активність тільки у поєднанні з іншими ресурсами 

(несамостійність); 

– різним споживачам інформаційних продуктів потрібні різні способи 

надання інформації (адресність); 

– важкість виробництва та відносна простота тиражування; 

– залежність від своєчасного отримання та використання; 

– володіння інформацією не є гарантією абсолютного права на її 

використання 

Види інформації 

ділова 

інформація 
статистична, комерційна, біржова, фінансова 

інформація 

для 

спеціалістів 

науково-технічна, професійна, доступ до першоджерел 

споживча 

інформація 
розважальна, новини та література 

послуги освіти 
дошкільна, шкільна, спеціальна, середньо-професійна, 

вища, підвищення кваліфікації та перепідготовка 
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5. Ринок робочої сили. Причини та форми безробіття 

 

 
 

Ринок робочої сили (праці) 

пов’язаний з обміном здатності до праці 

система економічних відносин між його суб’єктами з приводу купівлі-продажу 

трудових послуг, які пропонуються найманими працівниками за цінами, що 

складаються під впливом співвідношення попиту і пропозиції 

Попит і пропозиція на ринку робочої сили визначаються на базі 

наявної кількості працездатного населення та потреб виробництва 

Суб’єкти ринку робочої сили 

наймані працівники роботодавці 

продавці покупці 

– особи, які досягли працездатного віку; 

– випускники навчальних закладів; 

– особи, що розпочинають трудову 

діяльність; 

– особи, що змінюють роботу; 

– звільнені; 

– ті, які раніше не працювали або займались 

домашнім господарством 

– підприємства, установи, 

заклади, які роблять перші 

кроки; 

– підприємства, які 

модернізуються чи 

розширюються 

Умови створення ринку робочої сили 

– рівність форм власності (основа конкуренції на ринку); 

– юридична свобода і здатність власника робочої сили на свій розсуд нею 

розпоряджатись; 

– відсутність у працівника засобів виробництва як джерела отримання доходів; 

– поява на ринку підприємців – покупців робочої сили; 

– створення системи сприяння найму, перекваліфікації та матеріальної допомоги 

безробітним 
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Особливості ринку робочої сили 

– невіддільність прав власності на робочу силу від її володаря (покупець отримує право на 

використання трудових послуг і одночасно вступає в контакт із вільною людиною, права 

якої він має враховувати); 

– велика тривалість контакту продавця і покупця (оскільки трудові послуги не відділені від 

робітника, це передбачає елемент взаємного спілкування); 

– фактична оренда, а не продаж товару «робоча сила» (трудова угода або контракт завжди 

має певну тривалість); 

– важлива роль широкого кола негрошових аспектів операції з купівлі-продажу робочої 

сили (зміст та умови праці; гарантії збереження робочого місця; перспективи просування 

по службі і професійного росту; мікроклімат у колективі); 

– наявність значної чисельності інституційних структур особливого роду (система 

трудового законодавства, що регламентує умови найму, оплати і звільнення робітників; 

різноманітні установи і служби регулювання зайнятості; державні програми у сфері праці і 

зайнятості; профспілки та інші організації найманих робітників різних рівнів); 

– високий рівень індивідуалізації операцій на ринках праці (кожен робітник є унікальним, 

а кожне робоче місце тією чи іншою мірою відрізняється від іншого і пред’являє до 

претендентів свої специфічні вимоги); 

– вільний вибір професій і видів діяльності, на який впливають як суспільні потреби, так і 

індивідуальні інтереси; 

– залежність руху заробітної плати від дії закону попиту і пропозиції на інших ринках; 

– вільне наймання і звільнення працівників при дотриманні законодавства; 

– свобода вибору кожним громадянином між зайнятістю і незайнятістю; 

– хронічний характер безробіття, що пов’язано з необхідністю існування резерву робочої 

сили; 

– залежність ринку від взаємодії профспілок та роботодавців; 

– сегментація ринку за фахом та професією 

Фактори, що 

визначають 

пропозицію робочої 

сили 

Фактори, що 

визначають попит 

робочої сили 

– вікова структура населення; 

– рівень народжуваності, 

смертності, міграції; 

– освітній, культурний рівень та 

існуючі традиції; 

– попередньо досягнутий рівень 

споживання; 

– впливовість профспілок; 

– заробітна плата; 

– доступність інших джерел 

доходу 

– технологія виробництва; 

– технічне озброєння праці; 

– попит на товари і послуги; 

– заробітна плата; 

– ціни й обсяги ресурсів – 

замінників праці 
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SL 

W 

We 
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DL 

безробіття 

Графічна ілюстрація ринку робочої сили 

Безробіття – ситуація на 

ринку праці, за якої 

пропозиція трудових 

ресурсів перевищує попит 

на них 

Населення 

частина переважно дорослих членів 

суспільства, здатних до праці завдяки 

своїм фізичним, розумовим, 

психофізичним і іншим властивостям 

інваліди з дитинства; постійно хворі; 

ті, що не мали або втратили здатність 

до праці 

непрацездатне працездатне 

частина працездатного населення, 

що бере або може брати участь у 

трудовій діяльності 

населення, що бере і бажає брати 

участь у суспільному виробництві 

усі ті, хто, незалежно від віку, не входить до 

категорії економічно активного населення 

люди, що 

виконують 

оплачувані 

види робіт 

(наймані 

працівники, 

підприємці, 

члени 

сімей, які 

допомагають 

найманим 

працівникам) 

особи, що не 

мають  

роботи, активно 

її шукають 

і готові почати 

працювати 

протягом 

певного періоду 

особи, що не зайняті 

суспільно корисною працею 

трудові ресурси 

економічно активне 

зайняті 
 

безробітні незайняті 
 

економічно неактивне 

не входять до складу робочої сили 

– частина дорослого населення, яка зайнята в 

домашньому господарстві, перебуває на пенсії, не 

працює через хворобу або у зв’язку з навчанням; 

– особи, які тривалий час перебувають у психіатричних 

лікарнях або в’язницях; 

– діти та підлітки 
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Безробітні 

Закон України «Про зайнятість населення»: особи віком від 15 до 70 років, які 

через відсутність роботи не мають заробітку або інших передбачених 

законодавством доходів як джерела існування, готові та здатні приступити до 

роботи 

Міжнародна організація праці: особи у віці 15-70 років (зареєстровані та 

незареєстровані в державній службі зайнятості), які одночасно задовольняють 

три умови: 

 не мали роботи (прибуткового заняття); 

 активно шукали роботу або намагались організувати власну справу 

впродовж останніх 4-х тижнів, що передували опитуванню; 

 готові приступити до роботи впродовж двох найближчих тижнів 

Причини безробіття 

– структурні зрушення в економіці, обумовлені впровадженням нових 

технологій, устаткування; 

– економічний спад чи депресія; 

– сезонні зміни в рівні виробництва окремих галузей; 

– політика уряду і профспілок у галузі заробітної плати; 

– зміни в демографічній структурі населення; 

– пошуки найбільш вигідних умов роботи 

Показники безробіття 

Рівень безробіття: 

            , 

де U – рівень безробіття;  

E – зайняті; 

U – безробітні;  

E + U = робоча сила 

Тривалість безробіття –  

період, протягом якого людина 

перебуває у стані безробітних 



94 

 

 
 

 

Види безробіття 

природне 

вимушене 

ст
р

у
к

т
у
р

н
е 

ф
р

и
к

ц
ій

н
е 

ц
и

к
л

іч
н

е 

відкрите 

приховане 

застійне 

– тимчасове, виникає у зв’язку з постійною плинністю трудових 

ресурсів; 

– пов’язане із добровільним чи вимушеним пошуком або 

очікуванням роботи внаслідок професійного, вікового, 

регіонального переміщення робочої сили 

– тривале, пов’язане із структурними зрушеннями в економіці; 

– викликане змінами у споживчих перевагах, у технології 

виробництва, у зв’язку з чим зменшуються потреби в одних 

професіях і з’являються в інших; у географічному розподілі 

робочих місць, які впливають на попит на окремі професії та 

пропозицію робочої сили по них 

– зумовлене коливанням ринкової кон’юнктури, поразкою 

частини товаровиробників у конкурентній боротьбі; 

– виникає в період економічного спаду або тимчасової (сезонної) 

відсутності роботи й обумовлене зниженням сукупного попиту на 

робочу силу 

охоплює людей, що втратили навички кваліфікованої 

і результативної праці 

охоплює тих людей, які вимушені працювати 

неповний робочий день або з неповною ефективністю 

чи з неповною оплатою праці з незалежних від них 

причин 

характеризується відсутністю роботи та її пошуком 
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Закон Оукена 

перевищення рівня фактичного безробіття над його природним рівнем на 1% 

призводить до скорочення реального ВВП на 2,5% у порівнянні з його 

потенційним рівнем 

, де 

– Uф – фактичний рівень безробіття; 

– U* – рівень природного безробіття; 

– Yп – потенційний ВВП (виробничий потенціал економіки) – реальний обсяг 

ВВП, який виробляється за умов повної зайнятості (природного рівня 

безробіття); 

– Yф – фактичний ВВП; 

–  – параметр Оукена (2,5) 

Роль безробіття 

– резерв робочої сили; 

– тиск на заробітну плату;  

– соціальний санітар (відбір кадрів – сприяє розвитку, вдосконаленню 

робочої сили) 

Негативні соціально-економічні наслідки безробіття 

– недовикористання економічного потенціалу суспільства, робочої сили; 

– недовиробництво ВВП, відставання його фактичного рівня від 

потенційного; 

– втрата незайнятими робітниками кваліфікації, почуття самоповаги, 

моральна деградація; 

– зменшення доходів населення, погіршення умов життя людей; 

– зростання кількості психічних захворювань та самогубств; 

– соціальні потрясіння, зростання злочинності, розпад сімей; 

– необхідність додаткових суспільних витрат, пов’язаних з підтримкою 

безробітних 
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Тема 5. Інфраструктура ринкової економіки 

 

1. Суть та види інфраструктури ринку. 

2. Поняття та види бірж. 

3. Кредитна система та її структура. 

4. Види та основні функції банків. 
 

1. Суть та види інфраструктури ринку 
 

 

Ринкова інфраструктура 

сукупність організацій, установ, які обслуговують суб’єктів ринкових відносин та 

забезпечують необхідні умови для нормального функціонування економіки 

Елементи інфраструктури ринку 

організаційно-

технічна 

фінансово-

кредитна 

інформаційна 

інфраструктура 

ринку праці 

законотворча 

ментальна 

забезпечує рух товарних потоків і послуг (за винятком 

інформаційних) між виробниками та між виробниками і 

споживачами 

забезпечує рух грошових потоків 

інформаційні мережі і потоки, а також інститути, що 

забезпечують їхню діяльність 

спрямована на розробку законодавства, яке визначає 

поведінку всіх ринкових суб’єктів, а також його  

впровадження і контроль за дотриманням 

формування ринкового мислення (менталітету) 

населення 

забезпечує взаємодію між попитом і пропозицією 

робочої сили 
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Організаційно-технічна інфраструктура 

шляхи 

(автомобільні, 

залізничні), порти 

(річкові, морські), 

аеродроми 

вантажний і пасажирський 

транспорт (залізничний, 

морський, річковий, 

автомобільний, повітряний, 

трубопровідний, 

метрополітен) 

склади, 

підприємства 

зв’язку, житлово-

комунальне 

господарство 

товарні 

біржі 

аукціони торгові 

доми і 

торгові 

палати 

ярмарки пункти 

прокату та 

лізингу 

асоціації підприємців і споживачів, податкові інспекції, служби контролю 

за цінами і стандартами та деякі інші організації, що виконують функції 

загальної координації ринкових зв’язків, представляють інтереси своїх 

членів або товариства загалом на регіональному, державному і 

міжнародному рівні 

Фінансово-кредитна інфраструктура 

фінансові інститути, що займаються залученням тимчасово вільних 

коштів, наданням кредитів із метою їх раціонального використання 

банки фондові

біржі 

валютна 

біржа 
страхові 

компанії 

інвестиційні 

компанії 

пенсійні 

фонди 

фонди профспілок та 

інших громадських 

організацій 
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Інформаційна інфраструктура 

інформаційно-

консультаційні 

фірми 

рекламні 

агентства 

спеціальні наукові та 

навчальні заклади 

засоби масової 

інформації 

вивчають динаміку ринкової ситуації, розробляють стратегію і тактику 

поведінки підприємств на ринку, роблять прогнози для уряду і підприємств, 

моделюють наслідки тих чи інших рішень, надають консультації, готують 

економістів, менеджерів, маркетологів 

Інфраструктура ринку робочої сили 

біржі праці служби працевлаштування 

Законотворча інфраструктура 

юридичні контори аудиторські фірми 

Ментальна інфраструктура 

соціологічні служби, які аналізують анкети опитувань населення і 

«формують» громадську думку щодо головних проблем у розвитку ринку 
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2. Поняття і види бірж 

 

Види бірж 

залежно від 

державного впливу 

залежно від участі 
відвідувачів 

залежно від 

асортименту 

товарів 

за сферою 

діяльності 

залежно від 

об’єкта купівлі-

продажу 

приватні публічні 

відкриті закриті 

універсальні спеціалізовані 

міжнародні національні регіональні 

товарні фондові 

валютні біржа праці 

– організований, регульований ринок (торгують не виробники і покупці, а 

брокери); 

– торгові угоди укладаються в певному місці (приміщенні біржі) і в певний час; 

– торгівля ведеться без наявного товару, за зразками, за типовими біржовими 

контрактами на масові стандартні товари, що визначають якість товару і терміни 

поставки (сорт, марку, тип, якісні параметри); 

– покупець отримує не товар, а право власності на товар; 

– здійснюється котирування (встановлення) цін 

Ознаки біржі 

Біржа в сучасному розумінні 

організований і регулярно функціонуючий ринок, на якому через посередників 

здійснюється оптова торгівля товарами за стандартами і зразками (товарна біржа), 

цінними паперами (фондова біржа), валютою (валютна біржа) 
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Товарна біржа 

організований ринок, де укладаються угоди щодо оптової торгівлі масовими 

однорідними товарами (зерно, цукор, кава, нафта, метали) 

об’єднання підприємців і торговців, яке утворюється з метою створення 

сприятливих умов для комерційної діяльності, не має на меті отримання прибутку 

реалізація товарів здійснюється без попереднього огляду товарів, за зразками та 

стандартами з наперед установленими розмірами мінімальних партій 

під час торгів самі товари від продавців до покупців не переходять, немає «руху» 

грошей 

Ознаки товарної біржі 

– купівля-продаж контрактів – юридичне зобов’язання поставити або прийняти 

товар на певних умовах (сума, межі щоденних коливань цін, дні, строк, засоби 

поставки, кількість); 

– контракти на стандартизовані товари (масові, що продаються великими партіями 

за зразками); 

– наявність типізації контрактів і мінімальних партій поставок, що спрощує 

ведення торгів; 

– вільна купівля-продаж, ціноутворення під впливом попиту і пропозиції; 

– торгівля за біржовими правилами, участь посередників; 

– регулярність торгів 

спеціалізовані 

укладаються угоди щодо продажу 

різних товарів 

укладаються угоди щодо продажу 

якогось товару 

універсальні 

Види товарних бірж 
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Властивості біржових товарів 

– однорідність, стандартність, можливість встановлення стандартної середньої 

якості; 

– взаємозамінність; 

– низький рівень монополізації; 

– масовість виробництва, масовий попит; 

– стабільність попиту в майбутньому; 

– ліквідність; 

– торгівля зразками продукції 

Біржові товари: 
– нафта, зерно, цукор, бавовна, какао, кава, каучук,  

– не є нерухомість та об’єкти інтелектуальної власності 

Види угод на товарній біржі 

угоди на 

реальні 

товари 

(СПОТ) 

форвардні 

угоди 

ф’ючерсні 

угоди 

 

опціон 

завершуються переходом товару до покупця одразу 

після укладання угоди 

угоди на поставку товарів у майбутньому за ціною на 

момент укладання угоди 

придбання права на купівлю або продаж товару в 

майбутньому за визначеною ціною 

контракт, що передбачає сплату премії за зобов’язання 

продати чи купити певний товар за конкретною ціною 

протягом встановленого часу (не більше 9 місяців) 

Хеджирування 

страхування ціни товару від ризику, небажаного для виробника спаду чи невигідного для 

споживача збільшення (страхування від можливих збитків внаслідок зміни цін при 

здійсненні контрактів на реальний товар) 

Суть полягає в тому, що одночасно 

укладаються дві угоди: угода на 

поставку товару одразу і контругода 

на продаж такої ж партії товару через 

певний термін 

Ціль – компенсувати можливі втрати від підвищення цін 

при продажу товарів з поставкою одразу за рахунок 

купівлі на вказаний строк. І навпаки, продаж товару на 

строк компенсує втрати від зниження ціни при купівлі 

товару на умовах поставки одразу 
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Особливості функціонування фондової біржі 

– організований велико-оптовий ринок цінних паперів; 

– відбувається торгівля акціями тільки найбільших національних фірм, перелік 

яких обмежується декількома сотнями; 

– співвласником акціонерної фірми може стати будь-яка фізична або юридична 

особа, яка купить акції; 

– торгівлю акціями здійснюють не безпосередньо покупці і продавці, а біржові 

посередники (брокерські фірми і брокери) 

Лістинг 

процедура допуску цінних паперів до торгівлі на біржі 

Фондова біржа 

– організаційно оформлений, постійно діючий ринок, на якому здійснюється 

торгівля цінними паперами; 

– акціонерне товариство, яке зосереджує попит і пропозицію цінних паперів, 

сприяє формуванню їх біржового курсу та здійснює свою діяльність відповідно до 

чинного законодавства, статуту і правил фондової біржі 

Для того, щоб отримати право продажу цінних 

паперів на біржі, компанія повинна: 

– мати достатній розмір статутного капіталу; 
– випустити певну кількість цінних паперів; 
– протягом останніх років отримувати прибуток 

Біржове котирування 

зареєстрований за результатами торгів біржовий курс цінних паперів 

Фактори, що впливають на біржове котирування 

– прибутковість підприємств і організацій, 

– процентна ставка; 

– ціни на золото, нерухомість; 

– ліквідність цінних паперів – можливість перетворити придбані цінні папери на 

гроші; 

– біржова спекуляція; 

– політичний фактор 
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Біржова спекуляція 

фінансова операція, що полягає в скуповуванні та перепродажу біржових цінностей 

для одержання прибутку на різниці курсів 

Кросинг 

процес неодноразової купівлі і продажу акцій самими компаніями задля створення 

ілюзії величезного попиту на них 

«бики» 

(покупці) 
оптимісти, гравці на підвищення курсу цінних паперів на біржі 

«ведмеді» 

(продавці) 

песимісти, що грають на зниження курсу цінних паперів на 

біржі 

«вовки» власники великих капіталів, які постійно виграють на біржі 

«вівці» дрібні і середні власники капіталів, які нерідко програють 

Біржові гравці 

Індекс Доу-Джонса 

– найбільш узагальнюючий показник динаміки курсу цінних паперів; 

– середній показник курсів акцій групи найбільших компаній США (30 найдорожчих 

на сьогодні акцій індустріальних корпорацій, 20 транспортних компаній, 15 фірм 

паливно-енергетичної та комунальної інфраструктури); 

– застосовують для оцінки ділової активності 
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3. Кредитна система та її структура 
 

 
 

Угоди на фондовій біржі 

касові строкові 

гроші сплачуються одразу, 

іноді допускається 

відтермінування на 2-4 день 

цінні папери повинні бути передані одразу 

після здійснення угоди, а гроші сплачують 

через певний термін (як правило, 

протягом місяця) 

прості 
(тверді) 

угоди «на 

різницю» 
угоди з 

преміями 
онкольні 

угоди 
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Кредитна система держави 

банківська система небанківські фінансові 

установи 

ядро кредитної 

інфраструктури 

сукупність банків 

національної 

економіки 

акумулюють тимчасово 

вільні кошти і 

розміщують їх за 

допомогою кредиту 
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4. Банки, їх види та функції. Банківські операції 
 

 
 

Небанківські фінансово-кредитні установи 

холдингові 

компанії 

страхові 

компанії 

пенсійні 

фонди 

інвестиційні 

компанії 

ломбард 

трастові  

компанії 

компанії, що придбали контрольний пакет акцій 

підприємств, контролюватимуть їх діяльність, 

організовуватимуть виробництво на підприємствах, які їм 

не належать, але за угодою з власниками передані для 

управління 

– страховий захист на випадок непередбачених обставин, 

зумовлених стихійними силами природи чи людської 

діяльності; 

– нагромадження і заощадження певної частини коштів 

нагромаджують кошти і виплачують пенсії 

виконують довірчі операції для приватних осіб 

(тимчасове управління майном приватних осіб, 

капіталом) 

надає позики для особистого споживання під заставу 

рухомого майна (збереження майна) 

фінансово-кредитні установи, які продають власні цінні 

папери значній частині населення, а купують цінні папери 

акціонерних товариств 

Банк 

фінансово-кредитна установа, створена для залучення і нагромадження 

тимчасово вільних грошових ресурсів підприємств, організацій, населення і 

розміщення їх від свого імені 
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Інші джерела 

прибутку банку 

Мета банку 

банківський процент (перевищення процентів за 

кредитами над процентами за вкладами) 

Продукт банку 

формування грошових ресурсів, а також 

різноманітні послуги у вигляді надання кредитів, 

гарантій, консультацій і т.д. 

максимізація прибутку, який збільшує власний 

капітал банку, що сприяє збагаченню його 

власників 

доходи від проведення емісійних, розрахункових та 

інших операцій 

Основне джерело 

прибутку банку 

Банківська система 

два рівні 

Центральний банк 
(або сукупність банківських 

закладів, що виконують 

функції Центрального банку) 

Комерційні 

банки 

– головний провідник грошово-кредитної 

політики держави; 

– з підприємствами і населенням в 

операції не вступає; 

– відкриває спеціальні резервні рахунки 

комерційним банкам, на яких вони 

зобов’язані розміщувати депозити 

(вклади); 

– основна форма надання Центральним 

банком кредитів комерційним банкам – 

скуповування у них цінних паперів та 

переоблік векселів, виданих 

підприємствами і прийнятими на облік 

(для забезпечення кредиту) 

комерційними банками 

– є основою кредитної 

системи; 

– характерна риса – 

самостійність у сфері торгівлі 

позичковим капіталом; 

– мають право здійснювати 

банківську діяльність тільки 

після отримання відповідної 

ліцензії, виданої Центральним 

банком 
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Функції Центрального банку 

Головна функція – 

забезпечувати стабільність грошового обігу 

і регулювати кредитні відносини 

емісійний 

центр (емісія 

грошей) 

кредитний 

центр 

банк банків 

(розрахунково-

касове та 

кредитне 

обслуговування 

комерційних 

банків) 

банкір уряду 

(кредитно-

розрахункове 

обслуговування 

урядових 

структур) 

– випускає гроші та вилучає їх з обігу; 

– зберігає офіційні золотовалютні запаси 

– кредитор останньої інстанції; 

– надає кредити комерційним банкам; 

– здійснює грошово-кредитне регулювання 

економіки 

– акумулює і зберігає касові резерви інших 

кредитних установ; 

– здійснює розрахунки і перевідні операції для 

комерційних банків; 

– надає ліцензії комерційним банкам для 

операцій із валютою; 

– контроль за діяльністю кредитних установ 

– надає кредити і виконує розрахункові операції 

для урядових органів; 

– обслуговує державний борг країни; 

– формує золотовалютні резерви держави 
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Функції комерційних банків 

– акумулюють тимчасово вільні кошти населення, підприємств, організацій 

(приймають вклади і зберігають); 

– надають кредити (розміщення кредитних ресурсів); 

– здійснюють безготівкові грошові розрахунки; 

– надають традиційні банківські послуги 

певна незадіяна фіксована частина депозитів для забезпечення власної 

безпеки 

Банківські резерви 

наявні гроші в банку і додаткові резерви у Центральному банку 

, де  

– НБР – норма банківських резервів,  

– ОР – обов’язкові резерви,  

– ЗВ – зобов’язання за вкладами 

резерви є, насамперед, засобом контролю за можливостями комерційних 

банків щодо кредитування 

Щоб обмежити створення великої кількості «слабких» банків, які можуть 

банкрутувати і викликати «ланцюгову реакцію банкрутств» серед своїх 

клієнтів, держави встановлюють досить високі квоти на їх статутний 

капітал. 

Відповідно до змін до Закону України «Про банки і банківську діяльність», 

мінімальний розмір статутного капіталу банку не може бути меншим 200 

млн грн. 

Національний банк України має право встановлювати для окремих банків 

диференційований мінімальний розмір статутного капіталу, але не нижче 

зазначеного розміру. 
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Операції банків 

активні пасивні 

операції з 

розміщення 

власних та 

залучених 

коштів банку 

для отримання 

прибутку 

операції із 

залучення 

тимчасово вільних 

грошових коштів 
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сукупність операцій, 

спрямованих на 

формування 

ресурсів 

комерційного банку 

пряме 

кредитування 

лізинг 

банківські 

інвестиції 

операції із 

цінними 

паперами 

факторинг 

трастові 

операції 

залучення вкладів 

отримання кредитів 

від інших банків 

емісія власних 

цінних паперів 
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Пряме кредитування (надання 

кредитів) 

складає основу активних операцій і є найбільш ризикованим та найбільш 

дохідним 

Види кредитів 

за строками 

за видами 

забезпечення 

за видами 

позичальників 

за напрямком 

використання 

– короткострокові (до 1 р.); 

– середньострокові (1-5 рр.); 

– довгострокові (більше 5 р.); 

– онкольні – до запитання 

– гарантовані (забезпечені – під заставу); 

– незабезпечені (бланкові) – без застави 

– приватній особі; 

– підприємству; 

– державі; 

– іншому банку; 

– офіційним органам іноземних держав 

– інвестиційний; 

– на операції з цінними паперами; 

– на подолання тимчасових фінансових труднощів; 

– споживчий; 

– експортний; 

– імпортний 

Характерні риси прямого банківського 

кредитування 

– повернення кредиту і використання грошових коштів здійснюється на відносно 

короткий проміжок часу; 

– ініціатор – боржник; 

– банк – головний і один із небагатьох кредиторів; 

– пов’язане з особистими стосунками банку з боржником 
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Лізинг 

операції із розміщення рухомого та нерухомого майна, яке спеціально закупляється 

для здавання в оренду підприємцю 

Види лізингу 

оперативний фінансовий 

банк сам купує устаткування, щоб здати в 

оренду, бере на себе ремонт, 

обслуговування, організацію експлуатації 

орендатор сам визначає, яке 

устаткування йому необхідне, 

забезпечує поставку, встановлення; 

банк лише оплачує угоди 

Переваги лізингу 

– дає можливість підтримувати устаткування підприємств на сучасному рівні без великих 

одноразових капіталовкладень; 

– дає можливість підприємству швидко комплексно задовольнити нестандартні потреби в 

унікальних видах техніки; 

– прискорює процес освоєння нової техніки 

операції з тими цінними паперами, що котуються на фондовій біржі, а також операції з 

векселями (облік, переоблік векселів, акцепт, зберігання векселів, продаж їх на аукціоні 

тощо) 

Операції із цінними паперами 

Інвестиційні операції 

операції з розміщення коштів банку у цінні папери та паї небанківських структур з 

метою спільної господарсько-фінансової та комерційної діяльності, а також 

розміщення у вигляді строкових внесків у інших кредитних організаціях на 

відносно великий проміжок часу 

Характерні риси інвестиційних операцій 

– повернення кредиту і використання грошових коштів протягом відносно довгого 

проміжку часу; 
– ініціатива належить банку, який намагається купити активи на ринку; 
– банк – один з багатьох кредиторів; 
– інвестування – знеособлювана діяльність 
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Факторинг 

– операції з купівлі на договірній основі вимог за товарними поставками 

(купівля банком у клієнта права на вимогу боргу); 

– у результаті подібних операцій продавець вимог отримує від банку протягом 

2-3 днів 70-90% суми у вигляді авансу;  

– 30-10% суми для банку є гарантією, яка виплачується підприємцю при 

отриманні банком рахунку на оплату вимог боржником 

Вигідність факторингу 

– клієнт отримує основну частину коштів одразу; 

– економить на розрахунках із своїми постачальниками (купівля товарів із 

миттєвою оплатою дешевша, ніж купівля в кредит); 

– виключає для клієнта ризик неплатежу, а у випадку поставки за кордон – 

ризик несприятливої зміни валютного курсу 

Трастові операції (довірчі) 

операції банків з управління майном і фондовими цінностями, виконання 

інших послуг в інтересах і за дорученням клієнтів на правах довіреної особи 

Види трастових операцій 

довірче управління 

а) для фізичних осіб:  

– передача майна у спадщину;  

– управління майном за договором; 

– опіка чи піклування над майном 

повністю або частково недієздатних осіб; 

б) для юридичних осіб: 

– управління майном, майновими 

правами;  

– управління коштами пенсійних фондів;  

– управління благодійними та іншими 

спеціальними фондами;  

– управління інвестиційними компаніями 

і фондами 

агентські послуги 

– операції на ринку цінних 

паперів; 

– зберігання і передача 

грошових та інших цінностей; 

– оформлення довіреності та 

інші нотаріальні послуги; 

– отримання доходу за акціями 

і облігаціями; 

– послуги депозитарію та ін. 
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Комісійні операції банку 

посередницька діяльність банку, яка пов’язана з платіжно-розрахунковим 

обслуговуванням клієнтів (виконують операції за дорученням клієнтів, 
отримуючи від них плату у вигляді комісійних) 

посередництво між клієнтом 

банку та іншими 

підприємствами (інкасація 

векселів) 

платіжний оборот – прийом і 

видача готівкових і безготівкових 

грошей, переведення з одного 

міста в інше 

для здійснення комісійних операцій банк не використовує власні чи залучені 

засоби 

Основні види комісійних операцій 

– розрахунково-касові операції; 

– операції з іноземною валютою; 

– інформаційні послуги тощо 

Інші операції банку 

– операції із проведення ревізії бухгалтерського обліку на фірмі, аналізу її 

фінансового стану; 

– консалтинг – банківські послуги із надання консультацій іншим комерційним 

підприємствам; 

– акредитиви – випуск кредитних листів, в яких банк гарантує одній стороні 

(наприклад, продавцю), що платежі будуть здійснені при виконанні певних 

умов (наприклад, при поставці товарів), 

– випуск кредитних карток; 

– купівля цінних паперів держави за власний рахунок; 

– страхові операції; 

– обмін валюти; 

– зберігання цінностей 
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Тема 6. Домогосподарство та підприємство як суб’єкти ринкових 

відносин 
 

1. Сутність і функції домогосподарств. Доходи й витрати домогосподарств. 

2. Підприємство як визначальний суб’єкт ринкової економіки.  

3. Організаційно-правові форми підприємств. 

4. Капітал підприємства та його структура. 

5. Витрати підприємства та їх види. 

 

1. Сутність і функції домогосподарств. Доходи й витрати 

домогосподарств 
 

 
 

Домогосподарство 

особа або група осіб, які спільно проживають в одному житловому приміщенні або 

його частині, ведуть спільне господарство з метою забезпечення всім необхідним 

для життя, повністю або частково об’єднують свої кошти та витрачають їх 

основні покупці 

(споживачі) на ринку 

кінцевої продукції 

продавці на ринку 

ресурсів 

Функції домогосподарства 

забезпечення 

економіки факторами 

виробництва 

використання зароблених коштів 

для поточного споживання 

товарів послуг і заощаджень з 

метою задоволення своїх потреб 

Доходи домогосподарств 

плата, яку одержують домогосподарства як власники ресурсів, продаючи їх на 

ринку тим, хто в майбутньому використовує ресурси в господарській діяльності 

Основні види доходів домогосподарств 

заробітна 

плата 
рента процент прибуток 
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Крива Лоренца

4,6%

15,4%

32,3%

56,4%

100%

Основні підходи до вивчення проблем розподілу 

доходів домогосподарств 

функціональний 

розподіл доходів 
особистий розподіл 

доходів 

вказує на спосіб, за 

допомогою якого грошовий 

дохід домогосподарств 

ділиться на заробітну 

плату, ренту, процент і 

прибуток 

пов’язаний зі способом, за 

допомогою якого сукупний 

дохід суспільства 

розподіляється між 

окремими 

домогосподарствами 

Оцінка способу розподілу доходу 

Усі домогосподарства розподіляють на п’ять рівних за чисельністю груп: 

питома вага кожної з груп становить 20% 

Для оцінки нерівності доходів використовують криву Лоренца 

Припустимо: 

найбідніша група одержує близько 4,6% доходів; 

друга – 10,8%; 

третя – 16,9%; 

четверта – 24,1%; 

найбагатші отримують 43,6% усіх доходів у суспільстві 
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Причини нерівномірності розподілу доходів 

– здібності кожної окремо взятої людини; 

– здобута освіта, види діяльності; 

– володіння нерухомістю, засобами виробництва, сільськогосподарськими 

угіддями тощо; 

– становище на ринку; 

– труднощі економічного характеру, загальний низький рівень життя основної 

частини населення; 

– щасливий випадок, наявність особистих контактів із членами уряду, сила 

політичного впливу, дискримінація і ін. 

Сукупний дохід домогосподарства – вся сума доходів, які воно отримує в 

грошовій чи натуральній формі з будь-яких джерел 

Джерела доходів домогосподарств 

– доходи від продажу виробничих ресурсів; 

– соціальні трансферти – пенсії, стипендії, соціальні допомоги, субсидії, дотації 

на путівки до санаторно-курортних установ для дорослих і дітей, на утримання 

дітей у дошкільних закладах тощо; 

– доходи від особистих підсобних господарств, індивідуальної трудової 

діяльності; 

– доходи з інших джерел 

Структура доходів населення за джерелами залежить від структури суспільних 

відносин країни, рівня розвитку продуктивних сил 

Якби всі групи займали відповідно до чисельності частку доходів, то була б 

рівність і крива Лоренца виглядала б як бісектриса. 

Чим далі від прямої буде розташована крива Лоренца певної країни, тим більша 

нерівність доходів існує в цій країні. 

 

Витрати домогосподарств 

особисте нагромадження 

(заощадження) 

особисте 

споживання 

індивідуальні 

податки 
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Споживання домогосподарства – 

частина доходу домогосподарства, яка використовується на придбання товарів 

особистого користування 

придбання товарів 

тривалого 

користування 

придбання товарів 

нетривалого 

користування 

оплата послуг 

Заощадження – 

частина доходу домогосподарства, що не сплачується у вигляді податку та не 

витрачається на купівлю товарів особистого споживання 

Причини для збереження доходу 

– захист доходів, наприклад, прагнення забезпечити себе на «чорний день» у 

разі виникнення непередбачуваних обставин, бажання покращити взагалі 

фінансову забезпеченість своєї сім’ї та ін.; 

– спекуляція на біржі, тобто зберігання частини доходу з метою витрачання 

його на придбання цінних паперів, щоб у майбутньому отримати прибуток від 

підвищення їх номінальної вартості 

рівність заощаджень та 

інвестування: 

заощадження, які робить населення, 

повинні дорівнювати інвестиціям, 

що здійснюються фірмами 

(тільки за даної умови попит на 

ринку дорівнюватиме пропозиції, 

ситуація стане стабільною) 

рівність сукупних витрат і 

вартості виробленого продукту 

 

невиконання цієї умови призводить 

до негативних наслідків – до 

дефіциту або перевиробництва 

продукції на ринку 

Умови ринкової рівноваги 
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2. Підприємство як визначальний суб’єкт ринкової економіки 
 

 
 

 

Підприємство – економічна одиниця, в якій поєднуються фактори виробництва 

для здійснення господарської діяльності з метою отримання прибутку 

в умовах адміністративно-

командної системи 

в умовах ринкової 

економіки 

– існує лише два види підприємств – 

державні та кооперативні, а вид 

діяльності, номенклатуру продукції 

визначають державні органи в особі 

міністерств і відомств; 

– немає чіткої персональної 

відповідальності за результати 

діяльності підприємств, 

банкрутство не допускається; 

– ціни на продукцію встановлює 

держава; 

– діяльність підприємств залежить 

від суб’єктивного фактора 

– підприємство самостійно обирає 

діяльність; 

– має високу відповідальність за 

результати виробництва, 

– зацікавлене в ефективному 

господарюванні; 

– бере участь у вільній конкурентній 

боротьбі, яка є головною рушійною 

силою, що примушує стежити за 

досягненнями науково-технічного 

прогресу, передовою технологією, 

поліпшувати якість продукції, всебічно 

задовольняти потреби споживача 

Основні ознаки підприємства 

– самостійність у системі господарства країни (має відокремлене майно (власні 

верстати, устаткування, матеріали), самостійний баланс, розрахунковий рахунок у 

банку, печатку з назвою підприємства та ідентифікаційним кодом, товарний знак); 

є юридичною особою; 

– закінчений цикл відтворення, тобто вироблена підприємством продукція може в 

умовах поділу праці набувати форми товару; 

– основна маса продукції виробляється не для власного споживання, а для покупців 

(підприємство – самостійний товаровиробник); 

– повинно отримувати прибуток, тобто бути рентабельним; 

– у своєму складі не має інших юридичних осіб, але може мати складну внутрішню 

структуру; всі підрозділи підприємства не є юридичними особами, тобто не мають 

права самостійно виступати суб’єктами ринкових відносин; 

– має свій трудовий колектив з його специфічними інтересами; 

– є складовою частиною народногосподарського комплексу, що визначена на 

основі поділу праці, має свою нішу у народному господарстві, шукає споживачів 

своєї продукції в умовах конкурентної боротьби; 

– має право від свого імені і у власних інтересах звертатись до суду з позовами, 

добиватись відшкодування збитків 
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Функції підприємств 

економічні 

виробничо-

технологічні 

– маркетингові дослідження ринку товарів і послуг з метою 

найбільш ефективної реалізації виготовленої продукції; 

– здійснення господарських відносин з іншими суб’єктами 

ринку на основі договорів (контрактів); 

– наймання працівників і організація їхньої діяльності; 

– розподіл та використання прибутку; 

– сплата податків; 

– інвестування тощо 

– забезпечення процесу виробництва необхідними трудовими, 

матеріальними і фінансовими ресурсами; 

– впровадження досягнень науково-технічного прогресу; 

– удосконалення організації та управління виробництвом 

– формування колективу, вдосконалення кваліфікаційного 

складу працівників; 

– створення сприятливого психологічного клімату в колективі; 

– поліпшення умов праці, життя і здоров’я, гарантії 

обов’язкового медичного страхування всіх працівників 

підприємства та їх сімей; 

– забезпечення підготовки кваліфікованих працівників; 

– надання пільги своїм працівникам, які здобувають освіту у 

навчальних закладах без відриву від виробництва; 

– забезпечення визначеної відповідно до закону кількості 

робочих місць для працевлаштування неповнолітніх, інвалідів 

та інших категорій громадян, які потребують соціального 

захисту 

соціальні 

Двоїста природа підприємства 

основна ланка 

господарства країни 
самостійний товаровиробник, який  має 

права юридичної особи 

екологічні – вдосконалення технологічних процесів; 

– здійснення природоохоронних заходів 

зовнішньо-

економічні 

– самостійне здійснення зовнішньо-економічної діяльності 

підприємства відповідно до чинного законодавства; 
– визначаються місцем і роллю даного підприємства у 

міжнародному поділу праці, зокрема, в таких формах його 

вияву, як предметній, подетальній та технологічній 

спеціалізації, науково-дослідному співробітництві; 
– реалізуються його можливістю використовувати кошти в 

іноземній валюті, відкритті за межами держави своїх 

представництв, філій та виробничих підрозділів 
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Принципи діяльності підприємства 

– законність; 

– права власності;  

– самоокупність витрат і рентабельність – підприємство повинно покривати 

свої затрати з випуску продукції і надання послуг виручкою від реалізації і 

мати прибуток для нормального розвитку; 

– самофінансування – виробничий і соціальний розвиток підприємства 

визначається розмірами зароблених колективом коштів; 

– матеріальна зацікавленість у кінцевих результатах; 

– економічна відповідальність за кінцеві результати господарювання; 

– суверенних господарських договорів; 

– міжнародного співробітництва і права  

Основна форма реалізації принципу економічної відповідальності за кінцеві 

результати господарювання – економічні санкції. 

Економічні санкції – вилучення незаконно здобутих доходів, відшкодування 

збитків, штрафи, неустойки, пені, зменшення або позбавлення премій. 

Види відповідальності 

– перед суспільством (виконання держзамовлення, платежі в бюджет, 

процентів за кредит); 

– перед підприємствами (виконання договорів, своєчасна оплата поставок, 

відшкодування збитків); 

– перед робітниками (умови праці, соціальний розвиток колективу, оплата 

простоїв з вини підприємства) 

Підприємництво 

Термін «підприємець» 

увів англійський економіст Р.Кантильйон (початок XVIII ст.): підприємництво 

– економічна функція особливого роду, для якої характерний елемент ризику 

самостійна, ініціативна, систематична, на власний ризик господарська 

діяльність, що здійснюється суб’єктами господарювання (підприємцями) з 

метою досягнення економічних і соціальних результатів та одержання 

прибутку 
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Суб’єкти підприємницької діяльності 

фізичні особи юридичні особи 

Підприємець 

суб’єкт, що поєднує в собі новаторські, комерційні та організаційні здібності для 

пошуку і розвитку нових видів, методів виробництва, нових сфер застосування 

капіталу 

Риси підприємця за Й.Шумпетером 

– виготовлення нового блага або нової якості певного блага; 

– освоєння нового ринку збуту; 

– отримання нового джерела сировини чи напівфабрикатів; 

– впровадження нового методу виробництва; 

– проведення відповідної реорганізації 

Характерні риси підприємця 

– лідерські якості, організаторські здібності; 

– цілеспрямованість (здатність ясно виражати цілі, мати довгострокове бачення); 

– здатність здійснювати вплив на інших, уміння переконувати; 

– вміння спілкуватись із людьми, встановлювати ділові і особисті зв’язки з партнерами;  

– амбіційність; 

– наполегливість у досягненні мети; 

– новаторство, оригінальність мислення, схильність до творчості; 

– обізнаність, здатність засвоювати нові знання та навички; 

– ініціативність; 

– гнучкість; 

– самостійність; 

– уміння ризикувати; 

– відповідальність; 

– інтуїція; 

– прагнення до влади; уміння долати опір; 

– впевненість у собі; 

– працьовитість; 

– стійкість; 

– чесність, порядність, дотримання слова, збереження комерційної таємниці 

Сучасний підприємець – 

високоосвічена людина, яка вміє орієнтуватись у складних ситуаціях, досконало 

знає виробництво, володіє необхідною інформацією 
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Функції підприємництва 

творча 

ресурсна 

(господарська) 

пошук і реалізація нових ідей, здійснення науково-

технічних розробок, створення інновацій (нові 

товари, нові методи організації виробництва, нові 

ринки збуту, джерела сировини, напівфабрикати), 

генерація і використання ідей та ініціативи, вміння 

ризикувати 

мобілізація капіталу (фінансів), трудових, 

інформаційних та інтелектуальних ресурсів і 

ефективне їх використання 

забезпечення поєднання ресурсів в оптимальних 

пропорціях для досягнення мети (організація 

виробництва, матеріально-технічного 

забезпечення і збуту, маркетингу, реклами) 

організаційна 

соціальна 
виготовлення товарів, які потрібні суспільству 

особиста отримання задоволення, самореалізація власної 

мети 

Підприємцями можуть бути 

громадяни 

країни 

юридичні 

особи 

іноземні громадяни – в 

межах прав, встановлених 

законодавством 

Не можуть займатись підприємницькою діяльністю в 

Україні 

– президент України; 

– народні депутати України; 

– судді; 

– співробітники прокуратури; 

– державні службовці; 

– інші особи у випадках, передбачених законодавством 
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Класифікація підприємств в Україні 

залежно від форм власності 

приватне 

підприємство 

діє на основі приватної власності громадян чи 

суб’єкта господарювання (юридичної особи) 

підприємство 

колективної 

власності 

комунальне 

підприємство 

державне 

підприємство 

підприємство, 

засноване на 

змішаній формі 

власності 

спільне 

комунальне 

підприємство 

діє на основі колективної власності 

діє на основі комунальної власності 

територіальної громади 

діє на основі державної власності 

утворене на базі об’єднання майна різних 

форм власності 

діє на договірних засадах спільного 

фінансування (утримання) відповідними 

територіальними громадами – суб’єктами 

співробітництва 

у статутному капіталі підприємства іноземна 

інвестиція становить не менш як 10% 

підприємство з 

іноземними 

інвестиціями 

іноземне 

підприємство 

у статутному капіталі іноземна інвестиція 

становить 100% 
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Класифікація підприємств в Україні 

залежно від способу утворення та формування статутного 

капіталу 

унітарні 

(один засновник) 

корпоративні  

(два і більше засновників) 

формальні 

капітал не поділений 

на частки (паї) 

діє на основі об’єднання майна 

та/або підприємницької чи 

трудової діяльності засновників 

(учасників) 

– кооперативні підприємства; 

– підприємства, що створюються 

у формі господарського 

товариства; 

– інші підприємства, в тому 

числі засновані на приватній 

власності двох або більше осіб 

функціонують без чітко 

визначених цілей, правил 

поведінки та структури 

за критерієм формалізації 

мають чітко визначені цілі, 

правила поведінки, 

структуру й зв’язки 

– державні; 

– комунальні; 

– підприємства, 

засновані на власності 

об’єднання громадян, 

релігійної організації 

або на приватній 

власності засновника 

неформальні 

залежно від розміру 

малі середні великі 

–середня кількість 

працівників за рік 

становить до 50 чол.;  

–річний чистий дохід від 

реалізації – до 8 млн євро;  

–балансова вартість 

активів – до 4 млн євро 

–середня кількість 

працівників за рік 

становить до 250 чол.;  

–річний чистий дохід 

від реалізації – до 40 

млн євро;  

–балансова вартість 

активів – до 20 млн євро 

–середня кількість 

працівників за рік 

становить більше 250 чол.; 

–річний чистий дохід від 

реалізації – більше 40 млн 

євро; 

–балансова вартість активів 

– більше 20 млн євро 
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індивідуальне 

або сімейне 

кооперативи 

державні 

Види малих підприємств 

за формою власності 

засноване на особистій власності окремої особи та 

виключно її праці або на власності та праці членів 

однієї сім’ї, які проживають разом 

об’єднання кількох громадян для спільної 

господарської діяльності на основі договору між 

ними 

ведуть своє господарство на основі державної 

форми власності і можуть бути створені виділенням 

з іншого підприємства, організацією нового 

підприємства 

за характером діяльності 

венчурне 

(ризикове) 

підприємство 

франчайзинг 
система дрібних приватних фірм, які укладають 

контракт на право користування маркою великої 

фірми у своїй діяльності на певній території і в певній 

сфері 

комерційна організація, що займається розробкою 

наукових досліджень для їх подальшого розвитку і 

завершення 

Стартап 

компанія з невеликою історією розвитку, яка перебуває у фазі 

становлення і вивчення перспектив ринку 

молоді компанії і мобільні підприємства, які мають у своєму 

розпорядженні обмежені ресурси 

будує свій бізнес, як правило, в інноваційній сфері, в основі якого 

закладено перспективний продукт 

процес виходу на ринок новоствореної компанії з інноваційним 

проектом за короткі терміни і зазвичай за мінімальних вкладень 
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3. Організаційно-правові форми підприємств 

 

 

Організаційно-правові форми підприємств 

одноосібне 

володіння 

товариство 

(партнерство) 

корпорація 

Одноосібне володіння 

організаційно-правова форма підприємства, за якою людина одноосібно володіє 

і управляє ним, бере на себе весь ризик збитків або отримує весь прибуток 

Сфери діяльності: 

будівництво, роздрібна торгівля, сфера послуг, фермерська діяльність, 

професійна діяльність юриста, лікаря 

– все майно належить одному власнику; 

– власник самостійно управляє та несе особисту відповідальність за результати 

діяльності; 

– має переважно короткий цикл виробництва; 

– швидке отримання прибутку; 

– мале за розміром 

Характерні риси одноосібного володіння 

– простота в організації і ліквідації 

(рішення приймає одна особа); 

– невеликі первинні капіталовкладення; 

– невеликі витрати на організацію 

виробництва; 

– безпосереднє управління власником; 

– свобода дій, гнучкість, власник сам 

здійснює будь-які зміни, управлінські 

рішення не треба погоджувати; 

– власник отримує весь прибуток; 

– зацікавленість у ефективній праці 

(прибуток належить одній особі, яка 

використовує його в своїх інтересах); 

– прямі контакти з робітниками і 

клієнтами (невеликі розміри); 

– платить податки з доходу один раз 

(податок з доходів фізичних осіб); 

– власник може закрити підприємство, 

коли це необхідно 

Переваги одноосібного володіння Недоліки одноосібного володіння 

– повна майнова відповідальність; 

– обмежені ресурси, фінансові 

кошти, а значить, обмежені 

можливості розширення капіталу 

(малий прибуток); 

– труднощі в одержані кредиту; 

– велика кількість обов’язків і 

функцій при організації і 

функціонуванні виробництва; 

– бракує компетентності (рішення з 

виробничих, фінансових, 

комерційних, технічних питань 

приймає одна особа, що свідчить про 

великі фізичні і психологічні 

навантаження); 

– найменш стійкі (банкрутство) 
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підприємство, створене в результаті об’єднання капіталів двох чи більше 

господарюючих суб’єктів для ведення спільної діяльності з метою одержання 

прибутку (майно поділено на частки) 

Характерні риси товариств (партнерств) 

– об’єднують фінансові ресурси, вміння вести справу; 

– розподіляють прибутки і збитки відповідно домовленості; 

– дозволяють залучити додаткові засоби виробництва; здійснювати 

спеціалізацію в управлінні, що впливає на ефективність виробництва і 

зменшує загрозу банкрутства 

Сфери діяльності: 

медицина, юридичні, аудиторські фірми, брокерські контори, служби сфери 

послуг, сільське господарство, торгівля, громадське харчування 

– необмежена майнова 

відповідальність кожного з 

партнерів (не тільки за свої дії, а й 

за всі невдалі рішення партнерів); 

– різні погляди або інтереси 

партнерів затримують прийняття 

рішень; 

– непорозуміння між партнерами, 

розходження інтересів ускладнює 

процес управління; 

– невеликий розмір капіталу, 

обмеження фінансових 

можливостей; 

– обмеження у використанні НТП; 

– наявний елемент 

непередбачуваності – вихід 

учасника 

Товариство (партнерство) 

– можливість залучити додаткові 

кошти і нові ідеї, примножується 

людський фактор, вищі 

інвестиційні можливості, менший 

ризик; 

– вдосконалюється управління: 

з’являється спеціалізація, 

можливість найняти менеджера; 

– збитки розподіляються між 

партнерами; 

– податкові пільги (прибуток 

кожного оподатковується як 

індивідуальний дохід, не платить 

подвійний податок); 

– порівняно легко організувати; 

– невелика кількість державних 

регуляторів 

Переваги товариств 

(партнерств) 

Недоліки товариств 

(партнерств) 
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Види товариств (партнерств) 

Товариство з обмеженою 

відповідальністю 

Товариство з додатковою 

відповідальністю 

– статутний фонд розділений на частки, 

розмір яких визначається установчими 

документами, учасники несуть 

відповідальність у межах вкладів; 

– створюється шляхом об’єднання 

пайових внесків; 

– акції не випускаються, дивіденди не 

нараховуються; 

– установчі документи: Статут і 

установчий договір; 

– відповідальність кожного з партнерів 

обмежена сумою внеску в капітал 

підприємства; 

– не зобов’язані публічною звітністю; 

– прибуток розподіляється 

пропорційно до внесків засновників; 

– управляє справами товариства і 

підписує угоди один або декілька 

розпорядників, що можуть і не бути 

членами товариства 

– статутний фонд поділений на 

частки, визначені установчими 

документами; 

– учасники відповідають за боргами 

внесками до статутного фонду, а 

при недостатності цих сум 

додатково належним їм майном у 

однаковому для всіх учасників 

кратному розмірі до внеску кожного 

учасника; 

– граничний розмір 

відповідальності передбачено 

установчими документами 

Повне товариство  Командитне товариство  

– всі учасники займаються спільною 

підприємницькою діяльністю і несуть 

солідарну відповідальність за 

зобов’язання товариства всім своїм 

майном незалежно від його включення в 

капітал товариства; 

– особиста участь у справах товариства; 

– число членів товариства необмежено; 

– не зобов’язані публічною звітністю; 

– прибутки і збитки розподіляються 

пропорційно внескам; 

– якщо один із членів побажає вийти, 

товариство може розпастись; 

– заборона передавати свою частку 

іншим без згоди товариства; 

– всі члени товариства мають право 

представництва при підписанні угод 

– включає  поряд з одним або більшістю 

учасників, які несуть відповідальність за 

зобов’язання товариства всім своїм 

майном, також одного або більше 

учасників, відповідальність яких 

обмежується вкладом у майні товариства; 

– представляти товариство і підписувати 

угоди можуть лише повні товариші 

(голосують тільки дійсні члени); 

– командистом стає той, хто не бажає або 

не вміє вести справу самостійно, але 

готовий ризикувати капіталом, а не 

вкладати його в банк; 

– при ліквідації командитного товариства 

і розподілі майна командист має право на 

першочергове повернення його внеску, 

оскільки повної відповідальності він не 

несе 



129 

 

 
 

 

Державне підприємство 

організаційно-правова форма підприємства, заснованого на державній 

власності 

– утворюється компетентним 

органом державної влади в 

розпорядчому порядку на базі 

відокремленої частини 

державної власності, як 

правило, без поділу її на 

частки, і входить до сфери 

його управління; 

– майно перебуває у 

державній власності і 

закріплюється за таким 

підприємством на праві 

господарського відання чи 

праві оперативного 

управління 

казенне 

підприємство 

державне 

комерційне 

підприємство 

державне унітарне 

підприємство 

корпоративне державне 

підприємство 

– майно неподільне, не мають 

права власності на закріплене 

за ними майно; 

– управляють, а не володіють 

державним майном; 

– не відповідають за 

зобов’язання держави і ін. 

підприємств; 

– відповідають за поставку за 

державним замовленням 

контрольний пакет акцій 

належить державі 

Види за способом утворення 

В
и

д
и

 з
а 

п
р
ав

о
в
о
ю

 ф
о
р
м

о
ю

  

комунальне 

унітарне 

підприємство 

суб’єкт підприємницької 

діяльності, діє на основі статуту 

на принципах підприємництва і 

несе відповідальність за 

наслідки своєї діяльності усім 

належним йому на праві 

господарського відання майном 

юридична особа, створена 

державою як єдиним 

засновником; 

майно належить державі; 

розпорядження основними 

фондами можливо лише з 

дозволу органу, 

уповноваженого управляти 

відповідним державним майном 

засноване на базі відокремленої частини комунальної власності 

одним власником – територіальною громадою в особі 

компетентного органу місцевого самоврядування у 

розпорядчому порядку 
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4. Капітал підприємства та його структура 

 

 
 

 
 

 

грошовий матеріальний людський 

кошти, призначені для 

організації та 

розширення 

виробництва, 

придбання знарядь, 

матеріалів, сировини 

засоби  

виробництва  

(фактор  

виробництва) 

Капітал – це ресурси, використання яких дозволяє 

збільшувати виробництво майбутніх благ 

знання, 

працездатність, 

досвід, енергія, 

культурні, етичні 

цінності і традиції 

людей 

Капітал у широкому розумінні 

Капітал як 

фактор 

виробництва 

Форми існування капіталу 

власний 
 

вкладений власником, різниця між 

сукупними активами фірми і її 

зобов’язаннями 

за
 д

ж
ер

ел
ам

и
 

ф
о
р
м

у
в
ан

н
я
 

залучений 
отримання кредитів, розміщення цінних 

паперів 

за
 н

ап
р
я
м

ам
и

 

ін
в
ес

ту
в
ан

н
я
 

речовий 

людський 

засоби виробництва 

знання, досвід, навички, енергія 

за
 с

ф
ер

ам
и

  

за
ст

о
су

в
ан

н
я
 промисловий 

 

торговельний 
 

позичковий 
 

функціонує у виробничій сфері 

функціонує у сфері товарного обігу 

функціонує у сфері грошового обігу 
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Форми існування капіталу 

індивідуальний капітал, що належить одній особі 

за
 ф

о
р
м

ам
и

 

ф
у
н

к
ц

іо
н

у
в
ан

н
я
 

колективний 

сукупність всіх індивідуальних капіталів 

в їх всебічному зв’язку і взаємозалежності 

за
 м

ас
ш

та
б

ам
и

 

ф
у
н

к
ц

іо
н

у
в
ан

н
я 

суспільний 

національний 

засоби праці, які багаторазово беруть 

участь у процесі виробництва, вартість їх 

переноситься на готовий продукт 

частинами 

капітал, що належить кільком різним 

власникам, які мають реальний доступ до 

участі в управлінні даним капіталом 

за
 р

о
л
л
ю

 у
 с

тв
о
р
ен

н
і 

д
о
д

ат
к
о
в
о
ї 

в
ар

то
ст

і 
за

 с
п

о
со

б
о

м
 о

б
о
р

о
ту

  

та
 п

ер
ен

ес
ен

н
я
 в

ар
то

ст
і 

міжнародний 

постійний 

змінний 

основний 

оборотний 

капітал країни, який необхідний для 

життя  її народу 

капітал, що інвестується в економіку 

інших країн 

частина капіталу, яка виступає у формі 

засобів виробництва і переносить свою 

вартість на готовий продукт (с) 

частина капіталу, що витрачається на 

купівлю робочої сили і створює нову 

вартість, у тому числі і додаткову вартість 

(v) 

частина промислового капіталу, що 

функціонує у вигляді предметів праці, 

незавершеного виробництва, готової 

продукції, грошових коштів (у т.ч. 

заробітної плати), обертаючись і 

переносячи свою вартість на новостворену 

продукцію протягом одного виробничо-

технологічного циклу 

за
 з

н
ач

ен
н

я
м

 у
 

ст
в
о

р
ен

н
і 

та
 

п
ер

ер
о

зп
о

д
іл

і 
д

о
х
о

д
у
 

реальний 

фіктивний 

функціонує у виробництві 

вкладений у цінні папери – не створює 

доходу, а перерозподіляє 
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Фізичне зношування Моральне зношування 

поступова втрата основним 

капіталом своєї вартості у міру 

втрати споживної вартості під 

впливом експлуатації у 

виробництві, а також під впливом 

зовнішнього середовища 

(бездіяльності) 

поступова втрата основним 

капіталом своєї вартості незалежно 

від втрати техніко-виробничих 

властивостей 

Види морального 

зношування 

зростання 

продуктивності 

праці у галузях, 

що виробляють 

машини та 

обладнання, 

подібні до тих, які 

використовуються 

на діючих 

підприємствах 

створюється 

принципово нова 

техніка і технологія, 

більш ефективніша 

за наявні засоби 

праці, застосування 

якої покращує якісні 

характеристики та 

здешевлює 

продукцію, що 

випускається 

Амортизація 

процес перенесення 

вартості основного 

капіталу на готовий 

продукт у міру 

фізичного зношування 

Річна амортизація основного капіталу: 

Ар =
𝐾

𝑡
, 

де Ар – річна амортизація; К – вартість основного капіталу; t – термін 

(кількість років) служби основного капіталу 

Форми зношування основного капіталу 

Амортизаційні відрахування – щорічне списання частини вартості 

основного капіталу. 

Амортизаційний фонд утворюється шляхом повернення перенесеної 

вартості в грошовій формі після продажу товарів і використовується для 

заміщення зношеного капіталу (на ремонт, відновлення). 
 

Норма амортизації – виражене у відсотках відношення річної суми 

амортизації до вартості елементів основного капіталу, яке показує, за 

скільки років вартість основного виробничого капіталу повинна бути 

повністю відшкодована 

,  

де А' – норма амортизації; 

А – сума амортизаційних відрахувань за рік; 

К – вартість авансованого основного капіталу. 
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5. Витрати підприємства та їх види 

 

 

Види витрат підприємства 

з 
то

ч
к
и

 з
о
р
у
 

н
ад

х
о
д

ж
ен

н
я 

зовнішні 

(бухгалтерські, 

явні) 

внутрішні 

(неявні) 

витрати на придбання ресурсів, які не 

належать даній фірмі: сировини, 

матеріалів, робочої сили 

витрати, пов’язані з використанням 

факторів виробництва, які знаходяться у 

власності самої фірми (грошовий 

капітал, обладнання, підприємницькі 

здібності), недоотримані доходи 

Економічні витрати (явні + неявні) –  
сукупні затрати на виробництво товару (видатки, які підприємство має 

зробити для того, щоб придбати ресурси для організації виробництва 

товарів) 

 

за
л
еж

н
о
 в

ід
 с

тр
о

к
у

, 
в
п

р
о

д
о

в
ж

 я
к
о

го
 з

м
ін

ю
ю

ть
ся

 е
к
о
н

о
м

іч
н

і 

р
ес

у
р

си
, 
за

л
у

ч
ен

і 
д

о
 в

и
р
о
б

н
и

ц
тв

а 

Витрати в короткостроковому періоді 

Витрати в довгостроковому періоді є змінними 

п
о
ст

ій
н

і 
(F

C
) 

зм
ін

н
і 

(V
C

) 

 

не залежать від обсягу виробництва 

продукції (амортизація, опалення, 

освітлення, реклама, страхові, рентні 

платежі, оплата за облігаціями, позиками, 

оплата вищому управлінському 

персоналу і спеціалістам фірми, оплата 

охорони, оренда, комунальні послуги, 

капітальний ремонт, придбання 

устаткування, затрати на реалізацію) 

в
 з

ал
еж

н
о
ст

і 
 в

ід
 в

п
л
и

в
у
 о

б
’є

м
у
 в

и
р
о
б

н
и

ц
тв

а 

залежать від кількості виробленої 

продукції (витрати на сировину, паливо, 

матеріали, енергію, зарплату робітникам, 

транспорт) 

Витрати підприємства 

оплата підприємством необхідних для здійснення господарської діяльності 

факторів виробництва 
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Собівартість продукції 

– сукупність усіх явних витрат; 

– витрати виробництва в грошовій формі на одиницю продукції; 

– сукупні витрати, поділені на кількість створеної продукції (середні 

витрати) 

Структура собівартості продукції 

– сировина і основні матеріали; 

– допоміжні матеріали; 

– паливо і електроенергія; 

– амортизація основного капіталу; 

– заробітна плата; 

– соціальне страхування; 

– інші затрати (проценти за кредит, платежі за обов’язкове страхування 

майна, витрати на відрядження, плата за пожежну і сторожову охорону, 

витрати з браку) 

співвідношення окремих видів грошових затрат у собівартості 

залежно від відношення до виробничого процесу 

витрати, безпосередньо пов’язані з 

виробничим (технологічним) 

процесом виготовлення продукції 

(виконання робіт чи надання 

послуг) 

виникають у зв’язку з 

організацією, 

обслуговуванням 

виробництва і управлінням 

ним 

Загальні (сукупні, валові) витрати: TC=FC+VC. 

Середні витрати: ATC= TC/Q. 

Граничні витрати – додаткові витрати на виробництво кожної додаткової 

одиниці продукції в порівнянні з даним обсягом продукції: 

MC= TC/ Q 

 

Накладні витрати Основні витрати 

Витрати 
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Тема 7. Доходи в ринковій економіці 

 

1. Прибуток підприємства та його розподіл.  

2. Суть і фактори позичкового процента.  

3. Земельна рента та її види. Ціна землі.  

4. Суть та форми заробітної плати. 

 

1. Прибуток підприємства та його розподіл 
 

 
 

 

В умовах ринку кожний суб’єкт повинен отримати винагороду 

праця 

земля 

капітал 

підприємницькі 

здібності 

заробітна плата 

рента 

процент 

прибуток 

Дохід – один з основних показників діяльності фірми 

сума коштів, яку одержала фірма від реалізації продукції за певний час: 

TR=PQ 

Загальний (сукупний, валовий) дохід 

(виторг, виручка) (TR) 

Середній дохід (AR) – 

загальний дохід фірми в розрахунку на одиницю продукції: AR=TR/Q 

Прибуток – 

винагорода, яку отримує підприємець за ризик, за вміння організувати 

виробництво, управляти ним, впроваджувати інновації (нововведення), 

ризикуючи своїми грошовими ресурсами  

 

Загальний прибуток 

TP = TR – TC або П = Ц-СВ 
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Види прибутку 

бухгалтерський 

економічний 

нормальний 

балансовий 

(загальний, 

валовий) 

чистий 

(залишковий) 

загальний дохід – бухгалтерські (зовнішні, явні) 

витрати: ВР= TR – ВС 

загальний дохід – економічні витрати (зовнішні 

+ внутрішні): ЕP = TR – TC 

дохід, достатній, щоб підприємець залишився в 

даній галузі (NP) 

характеризує суму доходу від реалізації за 

винятком собівартості реалізованої продукції: 

TP = TR – TC; 

П = Ц–СВ (ціна – собівартість) 

характеризує суму балансового (валового) 

прибутку, зменшеного на суму податкових 

платежів за його рахунок 

середній 

монопольний 

засновницький 

рівний (рівнозначний) прибуток на однакові 

капітали, вкладені в різні галузі і сфери 

виробництва; утворюється в процесі 

міжгалузевої конкуренції 

утворюється в результаті монопольного 

положення на ринку (газова, нафтова 

промисловість), на сприятливих землях (клімат, 

корисні копалини) 

дохід, який отримує засновник акціонерного 

товариства при відкритій підписці на акції 

(різниця між сумою, отриманою від продажу 

акцій за відкритою підпискою, і реальним 

капіталом, вкладеним у підприємство) 

Прибуток 
винагорода, яку отримує підприємець за ризик, за вміння організувати 

виробництво, управляти ним, впроваджувати інновації (нововведення), 

ризикуючи своїми грошовими ресурсами 

маржинальний 

дохід 

(прибуток) 

різниця між виторгом від реалізації (без 

урахування ПДВ і акцизів) та змінними 

витратами:  

МP=TR – VC 
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Розподіл прибутку 

Балансовий (загальний, 

валовий) прибуток 

– податки; 

– рентні платежі; 

– проценти за кредит; 

– благодійні фонди тощо 

Чистий (залишковий) 

прибуток 

– розвиток фірми (модернізація виробництва, залучення 

додаткових ресурсів тощо); 

– охорона навколишнього середовища; 

– соціальний розвиток; 

– матеріальне заохочення; 

– особистий дохід підприємця (в акціонерних товариствах – 

дивіденд) 

Нерозподілений прибуток – 

частина чистого прибутку, яка залишається у розпорядженні 

підприємства після виплати доходів власникам у вигляді 

дивідендів, формування резервного капіталу, поповнення 

статутного капіталу та використання на інші потреби 

Норма 

прибутку (П′) 

визначає ступінь прибутковості вкладень, 

ефективність використання всього капіталу  

, де 

П – прибуток, Кав – авансований капітал  

Рентабельність 

характеризує ефективність поточних витрат на 

виробництво продукції 

, де 

П – прибуток, СВ – собівартість  

Ставка 

маржинального 

доходу 

(прибутку) 

dм = P – АVC, 

де dм – маржинальний дохід (прибуток) на одиницю 

товару; 

P – ціна одиниці продукції, грош. од./од.; 

АVC – змінні витрати на одиницю продукції, грош. 

од./ од.  
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2. Суть і фактори позичкового процента 

 

 

Чинники диференціації прибутку 

– рівень прибутковості капіталовкладень; 

– обсяги виробничих витрат; 

– швидкість обороту капіталу; 

– динаміка ринкової ціни на продукцію фірми; 

– обсяги капіталовкладень; 

– технологічний рівень виробництва 

винагорода, яку отримує власник грошей за те, що надав їх іншим суб’єктам 

ринкових відносин у користування 

Величина позичкового процента 

Ставка або норма процента 

ціна, яку сплачують за користування грошима: 

, 

де TRпоз – річний дохід на позичковий капітал; Кпоз – позичковий капітал 

Види ставки позичкового процента 

середня 

ринкова 

номінальна 

реальна 

визначається за тривалий період часу 

складається щоденно 

– ціна грошової позики, що визначається без 

урахування зміни рівня цін під тиском 

інфляційного процесу; 

– ставка процента, за якою видається позика (без 

поправок на інфляцію) 

– враховує темп інфляції; 

– дорівнює номінальній ставці за мінусом рівня 

інфляції (може бути від’ємною величиною) 

Позичковий процент  
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Фактори, які впливають на рівень 

ставки позичкового процента 

– первісна ціна грошового капіталу, за якою комерційні банки купують його 

у Центральному банку; 

– процентна ставка не може бути менше за облікову ставку процента 

циклічні коливання 

рівень облікової 

ставки процента 

Центрального 

банку 

конкуренція на 

грошовому ринку 

система 

оподаткування 

обсяг позики 

термін, на який 

надається кредит 

фактор ризику 
чим більший ризик, тим вищу ставку процента 

вимагатиме кредитор 

довгострокові позички надаються під вищий 

процент, ніж короткотермінові 

чим більшим за розміром надається кредит, тим 

вище буде процентна ставка, і навпаки 

кредитор надасть перевагу такому розміщенню 

грошей, навіть і за менший процент, де дохід не 

оподатковується 

чим вище рівень облікової ставки, тим вище 

процентна ставка, і навпаки 

знижує ставки процента, оскільки позичальник 

може вибирати серед багатьох кредиторів 

на фазі рецесії процентні ставки нижче, а на 

фазі підйому економіки – вище 

Облікова ставка процента 
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3. Земельна рента та її види. Ціна землі 

 

 

, де 

F – сума боргу з процентами; 

P – номінальна сума кредиту, тобто сума, яку отримує позичальник; 

N – кількість днів; 

і – відсоток річних, заданий в частках одиниці 

 

Якщо процент нараховується раз на рік 

 

, де 

N – кількість років 

Складний процент 

, де 

F – сума боргу з процентами; 

P – номінальна сума кредиту, тобто сума, яку отримує позичальник; 

N – кількість років; 

і – відсоток річних, заданий в частках одиниці 

означає, що проценти нараховуються не на базову суму, а на суму з нарахованими 

процентами за попередній період 

метод розрахунку відсотків, при якому нарахування відбуваються на початкову 

суму вкладу (боргу) 

Простий процент 

Вихідна умова для утворення ренти – оренда землі 

Орендна плата 

Якщо в оренду здається тільки земля – рента дорівнює орендній платі 

рента як 

плата за 

землю 

амортизація споруд і 

будівель, що 

знаходяться на даній 

ділянці землі і 

здаються в оренду 

разом із землею 

процент від 

капіталу, що 

втілений в даних 

матеріальних 

активах 

землевласника 
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Рентні відносини 

відносини між власником землі і орендатором із розподілу прибутку (звичайний 

прибуток отримує підприємець, зверхприбуток – земельний власник) 

Рента – витрати для орендатора, дохід із землі – для власника 

Якщо власник одночасно і підприємець, то з самого початку отримує 

зверхприбуток, що утворюється, але форми ренти не набуває 

економічна форма реалізації власності на землю 

Земельна рента 

Земля – особливий ресурс: пропозиція обмежена і нееластична 

Суспільна вартість сільськогосподарської продукції 

визначається умовами виробництва на відносно гірших ділянках землі, але при 

суспільно-нормальних умовах 

родючість природні умови 

місцевості 
розташування щодо ринків 

збуту продукції 

Землі 

Обмеженість і нееластичність пропозиції землі 
обумовлюють 

Особливості ціноутворення в сільському господарстві 

Оскільки ціна сільськогосподарської продукції визначається за гіршими 

ділянками, то на кращих і середніх ділянках отримують додатковий дохід, який 

при орендних відносинах перетворюється в диференціальну ренту, розмір якої 

диференціюється залежно від якості землі 

Фактори диференціації землі 

кращі середні гірші 
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Види ренти 

диференціальна 

рента І 

диференціальна 

рента ІІ 

– різниця між суспільною ціною виробництва (СЦВ) (на 

гірших ділянках землі) та індивідуальною ціною 

виробництва (ІЦВ) (на кращих ділянках землі); 

– причина існування – монополія на землю як об’єкт 

господарювання (має той, хто користується кращими за 

родючістю і місцерозташуванням землями) 

диференціальна 

рента 

– одержують у господарствах у результаті більш 

продуктивної праці на кращих за родючістю і 

місцерозтащуванням землях; 

– умова утворення – природна родючість і неоднакове 

місцерозташування земель до ринку збуту; 

– утворюється на середніх і кращих ділянках землі; 

– привласнюється землевласниками 

– одержують внаслідок різної продуктивності затрат, що 

послідовно робляться на одній і тій же ділянці землі, 

тобто внаслідок інтенсифікації землеробства; 

– умова – відмінності у продуктивності додаткових 

вкладень капіталу в землю (економічна родючість); 

– за умов, коли додаткові затрати у кращу землю 

виявляться менш продуктивними, ніж затрати на гіршій 

земельній ділянці, стане можливим одержання ренти і з 

гіршої ділянки; 

– протягом терміну дії орендного договору використовує 

орендатор (для нього вигідно тривалий термін оренди) 

абсолютна 

рента 

– дохід, що отримує власник земельної ділянки незалежно 

від якості землі, яка надається у користування; 

– К. Маркс: причина існування – приватна власність на 

землю; 

– власник отримує дохід не тільки з кращих, а й з гірших 

земель; 

– умова – нижчий технічний рівень сільськогосподарського 

виробництва в порівнянні з промисловістю; 

– різниця між суспільною вартістю сільськогосподарської 

продукції та ціною виробництва (затрати виробництва + 

середній прибуток) 

монопольна 

рента 

– різниця між монопольною ціною і вартістю 

обмеженого, рідкісного землеробського продукту; 

– отримують власники земельних ділянок, 

розташованих у винятково сприятливих ґрунтово-

кліматичних зонах, на яких можна вирощувати 

виняткові види сільськогосподарської продукції; 

– основа монопольної ренти – зверхприбуток 

(перевищення попиту дає змогу реалізувати продукцію 

за монопольно високими цінами); 

– привласнюється землевласниками; 

– джерело – доходи населення, що купує на ринку 

дефіцитну землеробську продукцію 
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4. Суть та форми заробітної плати 
 

 
 

Ціна землі – капіталізована земельна рента 

, де 

PN – ціна землі, 

R – рента, 

і – позичковий процент 

Фактори, що визначають величину заробітної плати 

со
ц
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– вартість життєвих засобів, необхідних для нормального 

відтворення робочої сили і її непрацездатних членів сім’ї; 

– рівень кваліфікації робочої сили; 

– стаж виробничої діяльності, умови її здійснення; рівень 

професійної складності виконання певної діяльності; рівень 

інтенсифікації, ступінь відповідальності виконання робіт; 

терміновість виробничої діяльності робітника; якість виконаної 

роботи; 

– продуктивність праці, яка повинна зростати швидше, ніж 

заробітна плата; 

– національні відмінності в рівні розвитку економічних і 

соціальних умов життя в різних країнах 

– співвідношення попиту і пропозиції на ринку праці; 

– конкуренція; 

– монополія (диктує умови оплати); 

– динаміка цін на споживчі товари і послуги; 

– податки, інфляція, безробіття, страйкова боротьба, кризи, війни, 

робота у святкові, вихідні 

відтворювальна 

регулююча 

стимулююча 

Функції заробітної плати 

забезпечує нормальні умови для відтворення робочої 

сили 

засіб залучення громадян до суспільно-корисної праці 

перерозподіляє трудові ресурси між галузями, сферами, 

підприємствами 

Заробітна плата 

форма матеріальної винагороди за виконану роботу 
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номінальна 

заробітна плата 

реальна заробітна 

плата 

певна кількість грошей, що видається робітникові 

за його трудову діяльність 

певна кількість товарів і послуг, які можна 

придбати за номінальну заробітну плату, 

враховуючи поточний рівень цін 

, де Ірзп – індекс реальної заробітної плати; Інзп – індекс 

номінальної заробітної плати; Іц – індекс цін 

Тарифна система оплати праці 

тарифна ставка 

тарифна сітка 

тарифно-

кваліфікаційні 

довідники 

– містять характеристику окремих професій і 

конкретних видів робіт, вимоги до знань, уміння, 

навички виконання певного виду роботи; 

– слугують для визначення розрядів робіт і 

робітників 

– інструмент диференціації оплати праці залежно 

від її складності для різних груп працівників; 

– об’єднує тарифні розряди і відповідні їм тарифні 

коефіцієнти в абсолютному або відносному виразі 

виражений у грошовій формі абсолютний розмір 

оплати праці за одиницю робочого часу 

сукупність норм і нормативів, які забезпечують диференціацію оплати праці 

виходячи із відмінностей у складнощах виконуваних робіт і умов праці, її 

інтенсивності та характеру 

Індексація заробітної плати 

збільшення номінальної заробітної плати залежно від рівня 

зростання цін 

є складовою частиною заробітної плати, входить до складу фонду 

додаткової заробітної плати  
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Структура заробітної плати 

додаткова основна (тарифна 

ставка чи оклад) 

– формується на основі 

тарифікації виконання певного 

виду робіт або службових 

окладів працівників; 

– враховує стійкі відмінності у 

кваліфікації, складності 

роботи, умовах праці, 

інтенсивності і 

відповідальності 

– формується за рахунок різноманітних надбавок, премій, 

тощо; 

– враховує фактори виробничого процесу, які важко 

передбачити наперед; 

– виплачується за певні індивідуальні досягнення: 

 професійну майстерність; 

 перевиконання норм виробітку; 

 сумісництво професій; 

 розширення зон обслуговування або збільшення 

обсягу виконуваних робіт; 

– за колективні результати праці (премії за творчі успіхи у 

роботі, за виконання особливих завдань); 

– за особливі умови роботи (шкідливі умови праці) 

Форми заробітної плати 

Погодинна Відрядна 

– нараховується залежно від 

кваліфікації і фактично 

відпрацьованого часу; 

– використовується в тих 

виробничих процесах, де важко або 

неможливо визначити 

безпосередній кількісний внесок 

кожного працівника (оплата ІТР, 

службовців, наладчиків, робітників 

на конвеєрах та автоматичних 

лініях); 

– використовується у сфері освіти, 

охорони здоров’я, 

високотехнологічних виробничих 

процесах в промисловості тощо 

– нараховується залежно від розміру виробітку за одиницю 

часу (результат залежить від інтенсивності праці робітників); 

– використовується в будівництві, на транспорті, в більшості 

галузей промисловості; 

– використовується на підприємствах з високою часткою 

ручної праці, де необхідно заохочувати збільшення кількості 

вироблюваних товарів 
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Тема 8. Суспільне відтворення та циклічні коливання в ринковій 

економіці 
 

1. Суть та структура суспільного відтворення. 

2. Суть і типи економічного зростання. 

3. Поняття і причини циклічності суспільного відтворення. Види циклів. 

 

1. Суть та структура суспільного відтворення 
 

 

Структура відтворення 

постійне повторення, безперервне відновлення процесу виробництва 

Відтворення 

Форми відтворення 

індивідуальне суспільне 

у масштабах підприємства, 

домашнього господарства 

у масштабах національної 

економіки 

– відтворення ССП (засобів 

виробництва і предметів 

споживання); 

– відтворення природних 

ресурсів; 

– відтворення робочої сили; 

– відтворення науки, 

інформації, форм і методів 

організації праці; 

– відтворення економічних 

відносин 

Функціональна Типологічна 

– просте відтворення – відновлення 

процесу виробництва у незмінних 

масштабах (весь чистий продукт 

використовується на споживання); 

– розширене відтворення – 

відновлення процесу виробництва у 

збільшених масштабах (чистий 

продукт використовується на 

споживання і розширення); 

– звужене відтворення – зменшення 

обсягу виробництва (в періоди криз, 

воєн, стихійних лих) 
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підтримання та відновлення фізичних і розумових 

здібностей до праці, заміна вибулих робітників у процесі 

виробництва, приріст чисельності працездатних 

(підготовка нових поколінь), набуття і розвиток знань, 

вмінь, необхідних для трудової діяльності 

Відтворення робочої сили 

виробництво 

робочої сили 

розподіл 

робочої сили 

обмін робочої 

сили 

споживання 

робочої сили 

розміщення робочої сили за галузями, підприємствами, 

робочими місцями, регіонами, сферами економіки 

купівля-продаж (найм) робочої сили через ринок 

– використання робочої сили в процесі виробництва; 

– пов’язане з категорією зайнятості 

робоча сила формується в процесі споживання продукту, а використовується 

(споживається) в процесі виробництва продукту 

Зв’язок відтворення робочої сили з 

відтворенням ССП 

Важлива умова відтворення за сучасних умов – випереджаючий розвиток 

робочої сили в порівнянні з розвитком засобів виробництва 

Зайнятість 

забезпечення працездатного населення робочими місцями та участь у суспільно-

корисній праці, що приносить, як правило, дохід 

Зайняті 

частина трудових ресурсів пенсіонери 

молодь непрацездатного віку, 

яка працює 
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Склад зайнятих 

– особи, що працюють за наймом, 

– громадяни, які працюють самостійно (ІТД, підприємці, творчі працівники, члени 

особистих підсобних господарств);  

– особи, що проходять військову чи альтернативну (невійськову) службу; 

особи, які на законних підставах працюють за кордоном та мають доходи від такої 

зайнятості; 

– особи, які навчаються за денною або дуальною формою здобуття освіти у закладах 

загальної середньої, професійної (професійно-технічної), фахової передвищої та вищої 

освіти та поєднують навчання з роботою; 

– непрацюючі працездатні особи, які фактично здійснюють догляд за дитиною з 

інвалідністю, особою з інвалідністю I групи або за особою похилого віку, яка за висновком 

медичного закладу потребує постійного стороннього догляду або досягла 80-річного віку, 

та отримують допомогу, компенсацію та/або надбавку відповідно до законодавства; 

– батьки - вихователі дитячих будинків сімейного типу, прийомні батьки, якщо вони 

отримують грошове забезпечення відповідно до законодавства; 

– особа, яка проживає разом з особою з інвалідністю I чи II групи внаслідок психічного 

розладу, яка за висновком лікарської комісії медичного закладу потребує постійного 

стороннього догляду, та одержує грошову допомогу на догляд за нею відповідно до 

законодавства. 

Типи зайнятості 

Соціальний тип зайнятості Економічний тип зайнятості 

– базується на економії робочого 

часу, створенні суспільного зв’язку 

людей, їх спілкуванні, обміні 

діяльністю; 

– виробництво речей, засобів до 

життя розглядається не як основна 

мета суспільства, а як один із 

важливих моментів процесу 

відтворення 

– представляє собою діяльність людей, 

що пов’язана із створенням суспільного 

продукту або національного доходу; 

– відображає участь трудових ресурсів у 

виробництві матеріальних благ і послуг; 

– є домінуючим у межах розвитку 

аграрної та індустріальної економічних 

систем 

аграрний 

індустріальний 

інформаційний 

– цілком і повністю базувався на натуральному господарстві 

та епізодичному обміні надлишками продукції; 

– притаманні примітивні і майже незмінні потреби та 

багатосторонній розвиток здібностей працівника 

– поєднання промислової і сільськогосподарської трудової 

діяльності з використанням системи машин, 

– поєднання фізичної та розумової праці, 

– низьке використання інформаційного потенціалу 

– переважання у складі працюючих осіб, пов’язаних з 

індустрією людини і обслуговуванням швидкого зростання 

потреб розвитку науки і техніки; 

– інформаційно насичена творча праця 
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Форми зайнятості 

традиційні 

нетрадиційні 

повна 

зайнятість 

неповна 

зайнятість 

первинна 

зайнятість 

вторинна 

зайнятість 

постійна 

зайнятість 

тимчасова 

зайнятість 

– 8-годинний робочий день; 

– 40-годинний робочий тиждень 

– неповний робочий день; 

– надомництво; 

– тимчасово зайняті 

зайнятість із тимчасовим, епізодичним, сезонним 

характером роботи 

зайнятість протягом повного робочою дня (тижня, 

сезону, року), яка приносить дохід в нормальних для 

даного регіону розмірах 

зайнятість протягом неповного робочого часу або з 

неповною оплатою, або з неповною ефективністю 

зайнятість на основному місці роботи, тобто там, де 

робітник отримує надійний і регулярний дохід, де 

знаходиться трудова книжка 

добровільна додаткова постійна або тимчасова 

діяльність осіб, які мають основну роботу 

зайнятість із відносно стабільним місцем роботи 

регламентована

(легальна) 

зайнятість 

діяльність, яка відбувається у межах закону 

нерегламентована

(нелегальна) 

зайнятість 

діяльність, яка відбувається без укладання трудового 

договору, не враховується держстатистикою, без 

оплати податків тощо 

примусова 

зайнятість 

– зайнятість за вироком суду, за надзвичайного стану 

чи інших випадків, якщо такі обумовлені законом; 
– кожен працездатний громадянин зобов’язаний 

трудитись постійно, протягом робочого дня й тижня, з 

ранньої юності до пенсійного віку (у плановій 

економіці) 

добровільна 

зайнятість 

передбачає право розпоряджатись своєю здатністю до 

праці, здійснювати або не здійснювати будь-яку, не 

заборонену законом, діяльність 
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Основні види зайнятості 

повна 

зайнятість 

раціональна 

зайнятість 

ефективна 

зайнятість 

забезпеченість робочими місцями тих, хто може і 

бажає працювати 

ураховує доцільність перерозподілу та 

використання трудових ресурсів 

здійснюється відповідно до вимог інтенсивного 

типу відтворення та критеріїв економічної 

доцільності й соціальної результативності 

Відтворення ССП 

матеріальна основа суспільного відтворення 

Форми відтворення ССП 

натурально-речова 

(засоби виробництва і 

предмети споживання) 

вартісна 

(вартість спожитих засобів виробництва + 

заново створена вартість) 

Сукупний суспільний продукт 

(ССП) 

виробляється в матеріальному і нематеріальному виробництві 

I підрозділ – 

виробництво засобів 

виробництва 

II підрозділ – 

виробництво предметів 

споживання 

виробництво засобів 

виробництва 

для виробництва 

засобів виробництва 

виробництво засобів 

виробництва 

для виробництва 

предметів споживання 
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фонд заміщення (ФЗ) національний дохід (НД) 

фонд суспільного  

відтворення, що забезпечує 

відновлення засобів 

виробництва, спожитих у 

процесі створення суспільного 

продукту 

реалізований чистий продукт 

(ЧП) –  

заново створена вартість у 

суспільному виробництві за 

певний проміжок часу 

фонд нагромадження  

(ФН) 

фонд споживання  

(ФС) 

частина НД, що 

використовується для 

розширення і якісного 

вдосконалення виробництва 

частина НД, що 

 використовується для 

задоволення особистих 

потреб населення 

– фонд заробітної плати; 

– фонд соціального страхування і соціального забезпечення – пенсії, 

стипендії, допомоги; 

– матеріальні затрати в закладах, що обслуговують населення (освіти, 

охорони здоров’я, мистецтва); 

– матеріальні затрати в наукових закладах; 

– матеріальні затрати в органах державного управління і оборони 

Сукупний суспільний продукт (ССП) 

НД=ФН+ФС 

Норма нагромадження (Н') – доля нагромадження в НД: 

, 

де ФН – фонд нагромадження, НД – національний дохід 

Ефективність нагромадження (Ен) (віддача виробничих витрат): 

, 

де ФН – фонд нагромадження, НД – приріст національного доходу 
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Національне багатство 

сукупність матеріальних благ і духовних цінностей, нагромаджених у країні 

протягом всієї історії її господарської діяльності 

Структура національного багатства 

природні 

ресурси, втягнуті 

в процес 

виробництва 

створені працею матеріальні 

блага (виробничий капітал, 

невиробничий капітал, 

резервні і страхові фонди, 

товарні запаси торговельних 

організацій, майно населення) 

духовні і культурні цінності 

(освітній потенціал, 

виробничий досвід, 

досягнення науково-технічної 

думки, інформаційні ресурси, 

культурні цінності) 

Пропорції відтворення 

кількісні співвідношення між елементами суспільного виробництва і частинами 

суспільного продукту чи національного доходу 

Види пропорцій 

загальноекономічні 

міжгалузеві 

міждержавні 

виробничі 

територіальні 

між виробничою і невиробничою сферами, промисловістю 

і сільським господарством, І та II підрозділами, 

виробництвом і споживанням, фондом споживання і 

фондом нагромадження, заощадженнями та інвестиціями, 

національним доходом і фондом заміщення, попитом і 

пропозицією і т. ін. 

між добувною і обробною промисловістю, легкою і 

харчовою, рослинництвом і тваринництвом і т. ін. 

між технологічно зв’язаними виробництвами (наприклад, 

виробництвом чавуну і сталі), взаємозамінними видами 

продукції 

між економічними районами, областями 

між окремими державами на основі міжнародного поділу 

праці 
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2. Суть і типи економічного зростання 
 

 

Економічне зростання 

збільшення кінцевих результатів – ВНП і НД на основі кількісних і якісних змін 

у виробництві 

Показники економічного зростання 

Темпи росту ВВП 

,  

де ВВП1 – ВВП поточного року, 

ВВП0 – ВВП базового року 

Темпи приросту ВВП 

, 

де ВВП1 – ВВП поточного року, 

ВВП0 – ВВП базового року 

– темпи росту і темпи приросту ВВП використовуються для оцінки економічного 

потенціалу країни; 

– темпи росту і темпи приросту ВВП на душу населення використовуються для 

аналізу динаміки добробуту населення країни та порівняння рівнів життя в 

різних країнах 

Фактори економічного зростання 

прямі 

непрямі 

фактори пропозиції фактори попиту 

– ціни на ресурси, 

– норма процента, 

– ступінь монополізації ринку 

фактори розподілу і  

використання 

ресурсів 

кількість і якість  

природних, 

трудових ресурсів,  

техніки і технології 

– зарплата, 

– податки, 

– заощадження 
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Фактори економічного зростання 

ек
о
н

о
м

іч
н

і 
н

ее
к

о
н

о
м

іч
н

і 
– збільшення обсягу використовуваних виробничих ресурсів; 

– підвищення якості ресурсів; 

– поліпшення способів використання ресурсів (удосконалення 

організації та технології виробництва) 

– географічно-кліматичні; 

– національно-демографічні; 

– інституціональні (державне втручання, політичні партії, 

релігійні концепції); 

– культурно-духовні; 

– військово-політичні; 

– правові, ідеологічні 

ек
ст

ен
си

в
н

і 
ін

т
ен

си
в

н
і 

– освоєння нових територій; 

– зростання обсягу інвестицій; 

– залучення додаткової робочої сили; 

– збільшення сировинних ресурсів; 

– будівництво нових підприємств; 

– розробка нових родовищ; 

– зростання трудомісткості, матеріаломісткості, фондомісткості 

продукції 

– використання науково-технічних досягнень, новітніх 

технологій, принципово нових засобів праці і предметів праці; 

– економія ресурсів; 

– поліпшення якості продукції; 

– удосконалення організації виробництва і праці; 

– підвищення кваліфікації виробників; 

– зростання продуктивності праці, фондовіддачі, матеріаловіддачі 

Типи економічного зростання 

екстенсивний 

інтенсивний 

змішаний 

збільшення виробництва за рахунок кількісного 

приросту факторів виробництва на тій же технічній, 

кваліфікаційній основі 

зростання виробництва шляхом якісного вдосконалення 

факторів виробництва і їх ефективного використання 

переважно інтенсивний або переважно екстенсивний 
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3. Поняття і причини циклічності суспільного виробництва. Види циклів 

 

 

 
 

Цикл 

рух виробництва від кризи до кризи 

Причини циклічності 

зовнішні внутрішні 

– зміни чисельності населення; 

– винаходи і інновації (зміни 

технології); 

– політичні події 

– споживання; 

– інвестиції; 

– діяльність уряду (фіскальна і 

грошово-кредитна політика) 

Види циклів 

(за тривалістю) 

малі 

(цикли Кітчина) 

середні 

(промислові) 

великі 

(«довгі хвилі 

Кондратьєва») 

– 3-4 роки; 

– матеріальна основа – процеси, що відбуваються у сфері 

грошових відносин; 

 зростання платіжної заборгованості, 

 висока інфляція, 

 зростання процентних ставок, 

 біржові потрясіння 

– 7-11 років; 

– базові, чинять найбільш відчутний вплив на розвиток 

економіки; 

– матеріальна основа – фізичне оновлення основного 

капіталу 

– 40-60 років; 

– матеріальна основа – структурне оновлення 

технологічного способу виробництва 

Фази великого циклу 

висхідна низхідна 

загострення проблеми заміни 

застарілих базисних технологій 

(період зміни) 

тривале економічне піднесення, 

зародження нових галузей, масове 

поширення нових технологій 



156 

 

 
 

Фази середнього циклу 

К.Маркс Національне бюро 

економічних досліджень США 

криза 

депресія 

пожвавлення 

піднесення 

вершина (пік, бум) 

стискання 

(рецесія, падіння) 

дно (депресія) 

пожвавлення 

(розширення) 

t 

Q 

дно 

пожвавлення 

піднесення бум 

спад 

Показники економічної активності 

– сукупні обсяги виробництва (ВВП, промислова продукція); 

– загальний рівень цін; 

– зайнятість; 

– завантаженість виробничих потужностей; 

– рівень доходів населення; 

– прибутки; 

– курси акцій найбільших корпорацій; 

– динаміка попиту на товари тривалого користування; 

– інвестиції та контракти на нове будівництво 
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Криза – основа циклу 

Класична криза – криза перевиробництва – нагромадження маси 

товарів, які не знаходять збуту 

Характерні ознаки кризи 

– спад виробництва, скорочення розмірів ВВП; 

– ціни раніше падали, в сучасних умовах – зростають (стагфляція – 

поєднання інфляції із спадом виробництва); 

– зростання безробіття; 

– падіння заробітної плати; 

– падіння прибутків; 

– падіння курсу акцій; 

– банкрутства; 

– зростання попиту на гроші – зростання процентної ставки; 

– зниження капіталовкладень; 

– не повернення кредитів; 

– криза неплатежів; 

– дефіцит готівки; 

– низька інвестиційна активність 

Позитивна роль кризи 

– дає поштовх для майбутнього оновлення і зростання виробництва; 

– вирішуються протиріччя, що нагромадились в економіці; 

– створюються стимули для посилення конкуренції, зниження 

індивідуальних витрат виробництва 

Депресія 

– топтання на місці, загальний застій; 

– зупиняється падіння цін; 

– надлишки реалізуються за зниженими цінами або ліквідуються; 

– стабілізується рівень виробництва і товарних запасів; 

– невисока норма прибутку; 

– безробіття не зростає; 

– низька заробітна плата; 

– падає процентна ставка (у тих, хто вижив, з’являються гроші); 

– відновлюються зв’язки; 

– починається оновлення капіталу 
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Пожвавлення 

– відновлюється докризовий рівень виробництва і готується піднесення; 

– оновлення капіталу веде до розширення виробництва продукції І підрозділу – зростання 

зайнятості робочої сили – зростання попиту на предмети споживання – розширення виробництва 

продукції ІІ підрозділу; 

– відновлюється економічне зростання; 

– зростає заробітна плата; 

– зростають прибутки; 

– скорочується безробіття; 

– пожвавлюється торгівля; 

– зростає ставка процента 

Піднесення 

– економіка виходить на рівень, що перевершує всі попередні рубежі; 

– прискорюється економічне зростання; 

– поліпшуються всі показники: 

 зростає зарплата, кредит, процент, товарооборот; 

 розширюється виробництво; 

 прискорюється кругооборот капіталу; 

 зріють передумови для майбутнього падіння 

Особливості сучасного циклу 

Фактори, що впливають на особливості сучасного циклу 

– цикли не синхронізуються (кризи не одночасні), інтеграція економік зумовлює експорт кризи; 

– економіка сповзає в кризу поступово, а не провалюється; 

– криза проявляється в падінні темпів зростання; 

– менша глибина кризи (відсутнє різке зниження цін, замість надвиробництва товарів з’являється 

надвиробництво основного капіталу, коли виробничі потужності навіть у період відсутності кризи 

завантажені на 75-80%); 

– поєднання падіння виробництва і інфляції; 

– межі між фазами нечіткі, розмиті, окремі фази випадають (зникає депресія після кризи), 

пожвавлення і піднесення об’єднуються в розширення, виділяються верхня і нижня точки циклу; 

– збільшення тривалості піднесення; 

– перехід від піднесення до кризи відбувається через застій і скорочення виробництва 

– розвиток НТП, впровадження ресурсозберігаючих технологій; 

– розвиток сфери послуг, що менше піддається циклічним коливанням; 

– державне регулювання 

Фази сучасного циклу 

рецесія (криза і депресія) піднесення (пожвавлення і бум) 

фаза між найвищою точкою і 

найнижчою (від вершини до дна), 

властивий спад виробництва 

фаза між найнижчою точкою і 

найвищою (від дна до вершини) 
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Тема 9. Державне регулювання ринкової економіки 

 

1. Необхідність і суть державного регулювання економіки.  

2. Головні цілі і функції держави в ринковій економіці.  

3. Основні методи та інструменти державного регулювання ринкової 

економіки.  

4. Фінансова система та її елементи.  

5. Державний бюджет і державний борг.  

6. Суть і види податків. Принципи і методи оподаткування. 

 

1. Необхідність і суть державного регулювання економіки 
 

 
 

Втручання держави в економічні процеси зумовлено 

– власним виникненням держави і необхідністю вилучення на свою користь певної 

частини ССП для утримання апарату чиновників державної влади, армії, поліції, 

судів та ін.; 

– необхідністю прийняття деяких законів (наприклад, про тривалість робочого дня); 

– необхідністю захисту національного ринку 

Суто утриманські інтереси визначали пасивну, обмежену роль держави 

Необхідність активізації ролі держави зумовлена 

Розвинута ринкова економіка являє собою оптимальне поєднання ринкового 

механізму і державного регулювання економічних процесів 

– створенням умов для ефективного функціонування ринкового механізму: 

 розвитком продуктивних сил, їх ускладненням; 

 наростанням труднощів у взаємодії людини з природою, виникненням 

екологічної кризи; 

 поглибленням процесу усуспільнення виробництва (розвитком 

спеціалізації, концентрації, централізації виробництва); 

 ускладненням відносин власності; 

– усуненням (послабленням) негативних наслідків ринкових процесів 

(економічних криз, монополізму, інфляції, безробіття); 

– вирішенням проблем, що не може розв’язати ринковий механізм (забезпечення 

суспільними благами, встановлення соціальної рівноваги, розвитку НТП); 

– захистом національних інтересів на світовому ринку 
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Державне регулювання економіки 

система заходів впливу держави на соціально-економічний розвиток країни 

Суб’єкти державного регулювання 

економіки 

суб’єкти виконання суб’єкти впливу 

держава та інституційні органи 

– законодавчі, виконавчі і 

судові різних рівнів 

громадські і політичні об’єднання, 

засоби масової інформації, окремі 

особистості 

Об’єкти державного регулювання економіки 

– економічний цикл; 

– структура господарства (галузева, територіальна); 

– умови нагромадження; 

– зайнятість; 

– грошовий обіг; 

– ціни; 

– наукові розробки; 

– умови конкуренції (підтримка малого бізнесу); 

– платіжний баланс; 

– соціальні відносини (в тому числі між роботодавцями і працюючими за 

наймом); 

– підготовка і перепідготовка кадрів; 

– навколишнє середовище; 

– зовнішньоекономічні зв’язки 

Види державного регулювання економіки 

Економічний лібералізм Економічний дирижизм 

– система соціально-економічних відносин, 

у якій домінують ринкові регулятори, а 

роль держави зведена до мінімуму; 

– характерний для США, Австралії, 

Канади, Великобританії; 

– незначний державний сектор – до 10%; 

– державні витрати (відсоток від ВВП) – 30-

35%; 

– непрямі методи 

– передбачає значний вплив 

держави на соціально-

економічний розвиток країни; 

– характерний для Швеції, 

Японії, Австрії, Німеччини; 

– державний сектор – 10-20%; 

– державні витрати – 45-50%; 

– прямі методи 
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2. Головні цілі і функції держави в ринковій економіці 
 

 
 

Головна ціль державного регулювання економіки 

економічна і соціальна стабільність, зміцнення існуючої системи в країні, 

адаптація її до мінливих умов 

Конкретні цілі державного регулювання економіки 

– зростання об’єму виробництва; 

– підвищення темпів економічного зростання; 

– досягнення повної зайнятості; 

– підвищення економічної ефективності виробництва; 

– забезпечення стабільності рівня цін; 

– забезпечення справедливого розподілу доходів; 

– досягнення зовнішнього балансу (рівноваги експорту-імпорту, стабільності 

обмінного курсу); 

– збереження навколишнього середовища 

Економічні функції держави в ринковій економіці 
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розробка системи законів і постанов економічного, соціального і 

організаційно-господарського характеру, що створюють правові 

основи ринкової економіки: 

– встановлення прав і форм власності і правил господарської 

діяльності (визначення прав фізичних і юридичних осіб, умов 

укладання контрактів і функціонування підприємств, 

встановлення правил гри для фірм-виробників і споживачів, 

регулювання зв’язків підприємств); 

– регулювання трудових відносин і пенсійного порядку (мінімум 

зарплати, пенсій, допомоги з непрацездатності і безробіття, 

закони про пенсії, умови і охорону праці, взаємні обов’язки 

профспілок і адміністрації); 

– захист прав споживачів, екологічне законодавство 

(законодавство про відображення істини на упаковці і 

маркування товару – назва фірми, всі елементи, які вміщуються в 

продукті і небезпечні для здоров’я, стандарти якості); 

–  антимонопольне законодавство 
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підтримання високого рівня зайнятості і цінової рівноваги, а 

також стимулювання економічного зростання. З цією метою 

держава: 

– визначає цілі, напрями і пріоритети  економічного 

розвитку, виділяє відповідні ресурси для їх реалізації, 

використовує грошово-кредитні і бюджетно-податкові 

важелі, визначає коло товарів, які потрібні споживачу; 

– забезпечує зайнятість і стабільний рівень цін, проводячи 

політику, спрямовану на боротьбу з інфляцією і безробіттям, 

попереджає хронічне безробіття і стагнацію; 

– бере на себе організацію пропозиції центральних грошей; 

– намагається згладити промисловий цикл 

п
ер

ер
о
зп

о
д

іл
ь

ч
а
 

пов’язана з досягненням більш справедливого розподілу 

доходів у суспільстві і більш ефективного розміщення 

ресурсів. Для здійснення держава: 

– перерозподіляє доходи верств населення на користь 

непрацездатних і малозабезпечених (податкова політика, 

регулювання цін), підтримуючи мінімальні стандарти 

здоров’я, харчування і доходів (безкоштовні соціальні 

програми); 

– встановлює і контролює реалізацію постанов про 

мінімальну зарплату; 

– забезпечує країну суспільними благами, у виробництві яких 

приватні та колективні суб’єкти не зацікавлені, проте вони 

необхідні суспільству; 

– підтримка сільського господарства 
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– регулювання: 

 торговельних відносин; 

 валютного ринку; 

 міграції капіталів і робочої сили; 

– здійснення контролю над платіжними балансами 

Економічні функції держави в ринковій економіці 
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3. Основні методи та інструменти державного регулювання ринкової 

економіки 
 

 

методи безпосереднього втручання 

держави в економічні процеси 

Методи державного регулювання економіки 

прямі непрямі 

сукупність опосередкованих засобів державного 

впливу на діяльність суб’єктів економіки (система 

правових та економічних методів) 

здійснюється в капіталомістких і малорентабельних галузях (вугільна промисловість, залізничний 

транспорт, водний транспорт, утримання автомобільних доріг), а також галузях, що визначають 

НТП, підготовку кадрів, проведення наукових досліджень 

державне підприємництво 

субсидії приватному сектору 

форма цільової 

фінансової або 

матеріальної допомоги 

держави окремим 

суб’єктам економіки 

(областям, регіонам, 

фірмам, банкам, 

фізичним особам) 
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підтримка підприємств інших форм власності через надання товарів, послуг за низькими цінами. 

Субсидує галузі освіти, охорони здоров’я, охорони навколишнього середовища, які або 

розвивалися б повільніше, або високі ціни були б багатьом недоступні (аграрне виробництво, 

добувна промисловість, транспорт) 

договори між державою й суб’єктами господарювання на виготовлення певного товару або 

виконання певного виду послуг з метою задоволення потреб споживача, стимулювання й розвитку 
пріоритетних галузей і виробництв, впровадження нових технологій, виконання міжнародних угод 

держконтракт держзамовлення 

укладається з державними 

підприємствами й фінансується з 
держбюджету 

реалізується на підприємствах недержавної форми 

власності й звичайно фінансується з власних джерел 

підприємства, а держава надає при цьому певні 

преференції і пільги (в оподатковуванні, 
кредитуванні, гарантуванні ринку збуту та ін.) 
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субсидії субвенції дотації 

форма грошової або 

матеріальної 

допомоги, що 

надається державою в 

екстремальних 

ситуаціях (стихійні 

лиха, війна, економічні 
кризи та ін.) 

різновид субсидій, а 

саме: асигнування, 

доплата з держбюджету 

з метою збалансувати 

бюджети нижчих рівнів 
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певний рівень цін на ті або інші товари, тарифів на послуги 
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Методи державного регулювання економіки 

прямі 

видача державою дозволів на право займатися певним видом діяльності, 

у тому числі й експортно-імпортними операціями 

ліцензування 

 

квотування 
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встановлення державою розмірів, частки в загальному просторі продажу, збуту, 

експорту або імпорту 

державні стандарти й нормативи визначають однакові вимоги й норми відносної якості, 

хімічного складу, фізичних властивостей, маси, розмірів, кількості та ін. 

економічні 

стандарти 
соціальні 

стандарти 

втілені в 

показниках 

ефективності 

виробництва 

(наприклад, норма 

рентабельності, 

енерго-, матеріало-, 

трудомісткості та 
ін.) 

офіційно встановлені 

державою нормативи 

в сфері соціальних 

відносин (мінімальна 

зарплата, пенсія, 

рівень прожиткового 

мінімуму, тривалість 

робочого тижня, 
відпустки й ін.) 

фармацевтичні 

стандарти 
харчові 

стандарти 

нормативи 

виготовлення 

лікарських препаратів, 

перелік ліків і 

фармацевтичних 

засобів, споживання й 

реалізація яких 

офіційно дозволена 
державою 

припускають 

встановлення 

державою вимог 

щодо якості 

продуктів 

харчування 
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держава може прямо й повністю фінансувати, наприклад, регіональні програми 

у депресивних районах, освоєння космосу та ін. 



165 

 

 

Непрямі методи  

п
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система законів і законодавчих актів, які регламентують діяльність суб’єктів 

господарювання, тобто визначають правовий простір 

– індикативні плани; 

– програми; 

– прогнози 

індикативне 

планування 

Основні документи правового регулювання економіки в Україні 

– Конституція й закони України;  

– укази й розпорядження Президента;  

– постанови й інші акти Верховної Ради;  

– постанови й розпорядження Кабінету Міністрів;  

– нормативно-правові акти центральних органів (міністерств і відомств);  

– нормативні акти місцевих державних адміністрацій і органів місцевого 

самоврядування 

пов’язані зі створенням державою фінансових або матеріальних стимулів, 

здатних впливати на економічні інтереси суб’єктів господарювання і 

обумовлювати їхню поведінку 

Інструменти економічного регулювання 

пов’язане з функціонуванням 

державних фінансів, 

формуванням держбюджету 

й державних витрат 

(податки, державні видатки) 

бюджетно-податкове 

регулювання 
кредитно-грошове 

регулювання 

амортизаційна 

політика 

діяльність держави, спрямована на забезпечення 

економіки повноцінною й стабільною 

національною валютою, а також на регулювання 

грошового обігу відповідно до потреб економіки 

(процентна ставка, норма обов’язкових резервів, 

купівля-продаж цінних паперів) 

встановлює норми 

амортизації 

– цінові пільги; 
– соціальні гарантії; 
– соціальні стандарти; 
– прожитковий мінімум 

(споживчий кошик); 
– мінімальний розмір 

оплати праці 

соціальна 

політика 

Методи державного регулювання економіки 
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4. Фінансова система та її елементи 

 

 
 

Адміністративні методи державного регулювання 

економіки 

 

базуються на використанні сили держави, і припускають заходи або засоби, що 

забороняють, дозволяють або примушують 

Неформальні методи державного впливу на економіку 

укази, декрети, 

постанови 

контроль за 

дотриманням законності 

Інструменти адміністративного регулювання 

переконання, 

пропаганда 

штрафні санкції 

заходи виховання, 

роз’яснення і 

популяризації цілей і 

змісту регулювання, 

засоби морального 

заохочення, соціальну 

і політичну рекламу 

тощо 

засоби: публічні програми на 

радіо й телебаченні, публікації в 

періодичній пресі, соціологічні 

дослідження і опитування, які 

впливають на формування 

суспільної думки, свідомості, 

економічного мислення 

 

система економічних 

відносин, пов’язана з 

утворенням, розподілом та 

використанням грошових 

ресурсів у суспільному 

виробництві 

цільові грошові фонди (кошти) 

загального призначення, які 

формуються, створюються, 

перерозподіляються державою, її 

органами на основі принципів 

нееквівалентності і безвідплатності 

У фінансах закладена своєрідна двоїстість, оскільки вони відображають 

економічні відносини і водночас є грошовими фондами 

Фінанси 
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Складові системи фінансових відносин 

Фінансова система країни 

взаємозв’язок сфер і ланок фінансових відносин, у процесі яких утворюються і 

використовуються фонди коштів 

у широкому розумінні – це 

сукупність фінансових відносин, 

що склались у межах даного 

економічного устрою 

у вузькому розумінні – це система 

фінансових закладів і організацій разом 

із структурними підрозділами державної 

податкової служби, соціально-

економічний зміст, функції і структура 

яких визначаються державною 

економічною політикою 

відносини між державою і 

підприємствами (платежі в 

державний бюджет) 

відносини між підприємствами 

(розрахунки за поставки 

продукції) 

відносини між підприємствами і 

робітниками (зарплата, премії, 

дивіденди, утримання податків, 

залучення коштів населення 

через акції) 

відносини між державою і 

громадянами (суспільні фонди 

споживання, податки, позики, 

кредити, вклади в ощадбанки) 

відносини між підприємствами і 

банками 

відносини у внутрішньогосподарських 

зв’язках (бригадна організація, орендна) 

відносини між державними 

органами різних рівнів 

управління 

Фінанси не охоплюють 

рух грошових ресурсів, 

пов’язаних з товарно-

грошовим обігом у 

роздрібній торгівлі 

оплату 

побутових та 

культурних 

послуг 

рух грошей між 

окремими 

членами 

суспільства 
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здійснюється первинний розподіл вартості ВВП і 

формування первинних доходів, грошових 

надходжень до різних сфер і секторів економіки 

Функції фінансів 

розподільча 

відтворювальна 

контрольна 

стимулююча 

Основні суб’єкти фінансових відносин 

фінанси є системою утворення і використання 

грошових ресурсів, які забезпечують процес 

розширеного відтворення 

фінанси є універсальним засобом обліку і 

контролю з боку суспільства за процесом 

відтворення, дотриманням встановленого порядку 

формування, розподілу і використання кожного 

виду грошових ресурсів на всіх рівнях 

господарювання 

фінанси використовуються як інструмент 

економічного стимулювання, суттєвого впливу на 

розвиток виробництва, підвищення його 

ефективності, є засобом мотивації до праці 

держава підприємства, установи, 

організації 
домогосподарства 

підсистеми фінансів 

державні 

фінанси 

фінанси суб’єктів 

господарювання 

фінанси 

домогосподарств 
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система фондів грошових 

ресурсів, що сконцентровані в 

руках держави і мають 

забезпечити виконання 

властивих їй функцій, а також 

сукупність форм і методів, за 

допомогою яких ці функції 

реалізуються д
ер

ж
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в
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грошові ресурси, які 

забезпечують процес 

виробництва і відтворення в 

межах даного підприємства 

(фірми), а також сукупність 

форм і методів їх створення та 

використання 

грошові фонди, які складаються з 

доходів, одержаних громадянами 

в результаті трудової, 

господарської чи ще якоїсь форми 

діяльності 

– загальнодержавні; 

– регіональні; 

– муніципальні; 

– фінанси державних 

підприємств; 

– фінанси державних установ 

та організацій, що 

здійснюють некомерційну 

діяльність 

– різних спілок, 

– політичних партій, 

– громадських рухів, 

– спеціальних цільових 

і благодійних фондів 

п
р

и
в

а
т
н

і ф
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а
н

си
 

фінанси 

приватних 

підприємств та 

корпорацій 

фінанси 

комерційних 

установ та 

організацій 

ф
ін

а
н

си
 

г
р

о
м

а
д

сь
к

и
х
 

о
б
'є

д
н

а
н

ь
 

ф
ін

а
н

си
 

г
о
сп

о
д

а
р

сь
к

и
х
 

о
б
’є

д
н

а
н

ь
 

концернів, 

асоціацій 

 

Основні підсистеми фінансів 
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посідають 

центральне місце у 

фінансовій системі 

(забезпечують 

виконання державою 

своїх функцій: 

управління, оборона, 

охорона 

правопорядку) 

є матеріальною основою 

фінансової системи, оскільки з 

їх допомогою створюється 

національний продукт, що є 

джерелом формування 

фінансових ресурсів держави і 

населення. За рахунок цих 

фінансів забезпечується поточна 

господарська діяльність, 

виробничий і соціальний 

розвиток підприємства 

забезпечують 

задоволення 

потреб 

населення 

підприємства 

та населення 

заробітна плата, 

пенсії, стипендії, 

субсидії, дотації і 

капіталовкладення 

Взаємопов’язаність 

підсистем фінансів 

державні 

фінанси 

грошові 

надходження 

різні виплати 

податкові і 

страхові механізми 

Структура фінансової системи 

Загальнодержавні 

фінанси 

Фінанси 

підприємств 
Фінанси 

домогосподарств 
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Структура 

фінансової системи 

централізовані 

фінанси 
децентралізовані 

фінанси 

фінанси страхування 
(соціальне, особисте, 

майнове страхування) 

фінанси системи кредитування 
(банківська система і 

парабанківська система) 

концентруються в 

бюджетних та 

позабюджетних 

державних цільових 

фондах 

– прибуток і нагромадження 

відповідних підприємств і 

організацій;  

– частково – кошти громадян 

(власників акцій і облігацій);  

– позичкові кошти 

– надходження від 

підприємств, організацій та 

різних закладів; 

– податки з юридичних та 

фізичних осіб; 

– надходження від державних 

позик 

 

джерела 

перебувають у 

розпорядженні 

підприємств, установ та 

громадських організацій 

джерела 

Бюджетні цільові фонди в Україні 

грошові фонди, що утворюються у складі бюджетів різних рівнів держави за 

рахунок цільових джерел засобів і використовуються на фінансування певних 

витрат загальнодержавного чи місцевого значення під контролем фіскальних 

органів держави 

Фонд для здійснення 

заходів щодо ліквідації 

наслідків 

Чорнобильської 

катастрофи і 

соціального 

захисту населення 

Державний 

фонд охорони 

навколишнього 

середовища 

Фонд 

соціального 

захисту 

інвалідів 

Інші  



172 

 

 
 

5. Державний бюджет і державний борг 
 

 
 

Позабюджетні цільові фонди в Україні 

Пенсійний 

фонд 

України 

Фонд соціального 

страхування 

з тимчасової 

втрати 

працездатності 

Фонд 
загальнообов’язкового 

державного 

страхування на 

випадок безробіття 

Фонд 

соціального 

страхування від 

нещасних 

випадків на 

виробництві та 

професійних 

захворювань 

Бюджетна 

система 

головна ланка, через яку перерозподіляється 

основна частина національного доходу 

Загальнодержавні фінанси 

фінанси державного 

соціального страхування 
фінанси майнового 

і особистого 

страхування 

Структура бюджетної системи 

залежить від державного устрою країни 

у державах з 

федеральним устроєм 

у державах без 

федерального поділу 

місцеві 

бюджети 

федеральний 

(державний) бюджет 

бюджети складових 

частин федерації 

державний 

бюджет 

місцеві 

бюджети 
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Місцеві бюджети 

обласні 

бюджети 

районні 

бюджети 

бюджети 

районів у 

містах 

бюджети 

місцевого 

самоврядування 

Бюджет 

сукупність 

економічних 

відносин між 

державою, з одного 

боку, і юридичними 

та фізичними 

особами – з другого, 

з приводу розподілу 

і перерозподілу ВВП 

з метою формування 

і використання 

централізованого 

фонду коштів, 

призначеного для 

забезпечення 

виконання державою 

її функцій 

бюджети 

територіальних 

громад сіл, 

селищ, міст 

та їх об’єднань 

– не входять до державного бюджету; 

– є самостійними, незалежними від 

вищого рівня органів управління; 

– можуть отримувати допомоги; 

– вирішують соціальні проблеми (освіта, 

охорона здоров’я, комунальне 

господарство) 

фонд фінансових 

ресурсів, який 

перебуває в 

розпорядженні 

органів виконавчої 

влади певного 

рівня й 

використовується 

для виконання 

покладених на них 

функцій 

фінансовий план 

утворення та 

використання 

централізованих 

грошових 

фондів, що 

регулюються 

відповідно 

органами 

місцевої або 

центральної 

державної влади 
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Складові державного бюджету 

Загальний фонд 

бюджету 

Спеціальний фонд 

бюджету 

включає кошти, що не мають 

цільового призначення, 

перебувають 

 у розпорядженні уряду і є 

загальними ресурсами 

бюджету 

включає бюджетні призначення на 

видатки за рахунок конкретно 

визначених джерел надходжень 

доходи є переважно власними 

доходами державних органів влади 

та бюджетних організацій; 

перебувають безпосередньо в 

розпорядженні цих установ і мають 

цільове призначення 

Структура державного бюджету 

– податки; 

– доходи від державної власності і державної 

торгівлі, підприємницької діяльності, 

надходження від штрафів, фінансових 

санкцій; 

– державні цільові фонди; 

– доходи від операцій з капіталом; 

– трансферти – кошти, одержані від органів 

державної влади, органів місцевого 

самоврядування, інших держав або 

міжнародних організацій на безоплатній та 

безповоротній основі 

– соціальні послуги; 

– господарські цілі; 

– озброєння і матеріальне 

забезпечення зовнішньої 

політики; 

– адміністративно-управлінські 

видатки; 

– платежі за державним боргом 

Доходи Видатки 

Зведений (консолідований) бюджет 

включає бюджети всіх рівнів і 

окремі види централізованих 

фондів фінансових ресурсів 

є сукупністю показників бюджетів, що 

використовуються для аналізу та 

прогнозування економічного і 

соціального розвитку держави 
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Державний бюджет за своїм станом 

збалансований дефіцитний профіцитний 

Профіцит бюджету 
означає надійну фінансову 

стабільність держави, але 

не може бути суттєвим і 

тривалим, оскільки 

формується переважно за 

рахунок збільшення 

податків 

рівність доходів і 

видатків бюджету 

перевищення видатків 

держбюджету над 

його доходами 

перевищення доходів 

бюджету над 

видатками 

Дефіцит бюджету – 

показник «нездоров’я» 

національної економіки, 

який підлягає 

врегулюванню в 

напрямку скорочення 

Причини дефіциту бюджету 

необхідність здійснення 

масштабних державних 

економічних 

перетворень 

надзвичайні 

обставини 

(війни, стихійні 

лиха тощо) 

циклічний спад виробництва, 

який відбиває кризові явища в 

економіці, нездатність уряду 

контролювати фінансову 

ситуацію в країні 

структурний дефіцит бюджету циклічний 

дефіцит бюджету 

є продуктом обґрунтованої державної політики зі 

стабілізації економіки і суттєво зменшує 

амплітуду коливань економічної кон’юнктури 

Причини дефіциту державного 

бюджету в Україні 

– зростання виплат за державним боргом; 

– значний обсяг трансфертних платежів через низький рівень доходів населення; 

– ухилення від сплати податків через високий податковий тиск та низьку 

фінансову дисципліну, що призводить до зниження податкових надходжень; 

– значні витрати на управління 
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Шляхи покриття дефіциту бюджету 

зростання 

доходів 

зниження 

видатків 
випуск боргових 

зобов’язань держави 

емісія грошей зовнішні кредити 

Державний борг 

сума нагромаджених за певний період бюджетних дефіцитів за вирахуванням 

позитивних сальдо бюджету (надлишків), які мали місце за цей час 

внутрішній борг зовнішній борг 

заборгованість держави громадянам, 

фірмам і організаціям даної країни, 

які є утримувачами цінних паперів, 

що емітовані її урядом (позики, 

вклади, зарплата) 

заборгованість держави 

іноземним державам, 

міжнародним організаціям, 

приватним фірмам, установам і 

особам 

прямий борг умовний 

(гарантований) борг 

поточний 

борг 

зобов’язання, що їх 

бере держава як 

безпосередній 

позичальник 

шляхом випуску 

державних цінних 

паперів, укладення 

угод про позику 

або іншими 

шляхами, 

передбаченими 

законодавством 

зобов’язання, що їх 

беруть безпосередньо 

юридичні особи і 

гарантуються державою, 

в тому числі зобов’язання 

за кредитами МВФ, 

крім випадків їх 

безпосереднього 

спрямування 

до держбюджету 

витрати щодо 

виплати доходів 

кредиторам і 

погашення 

зобов’язань, 

термін оплати 

яких настав 
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– зростання податків і підрив стимулів до господарської активності, посилення 

соціальної напруги в суспільстві; 

– зростання позичкового процента (оскільки державні позики збільшують попит 

на кредити) і відповідно скорочення інвестицій; 

– відплив частини ВНП за кордон (на погашення державного боргу); 

– посилення нерівності в доходах (у багатих збільшуються заощадження, 

облігації, а значить, процент доходів); 

– зниження міжнародного авторитету держави; 

– невпевненість у завтрашньому дні 

Шляхи погашення державного боргу 

в
н
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р
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б
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г
 

– рефінансування – продаж нових облігацій при настанні строку 

погашення попередніх облігацій. Отримані гроші 

використовують для виплати попереднім власникам; 

– нові гроші; 

– нові податки; 

– зовнішні кредити 

– зростання експорту; 

– зниження імпорту; 

– фінансова стабілізація; 

– традиційний – виплата за рахунок  золотовалютних резервів; 

– консолідація боргу з погодження кредитора (реструктуризація): 

зміна умов позики, що пов’язані з її термінами (перетворення 

короткострокових боргів у довгострокові або безстрокові); 

– конверсія: зміна умов позики, які стосуються дохідності, тобто 

зменшення або збільшення розмірів відсотків за позикою; 

перетворення боргу у довгострокові іноземні інвестиції, що 

практикуються в деяких країнах (іноземні кредитори в рахунок 

боргу придбають нерухомість, цінні папери, беруть участь у 

капіталі, у приватизації державного майна); 

– звернення країни-боржника до міжнародних банків, які надають 

пільгові кредити для виходу із кризи, але обумовлюють 

жорстокими вимогами 

зо
в

н
іш

н
ій

 б
о
р

г 

Негативні наслідки державного боргу 
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6. Суть і види податків. Принципи і методи оподаткування 
 

 
 

 
 

 

пов’язана з формуванням джерел державних доходів, 

з яких утворюється державний бюджет країни (фіск – 

державна скарбниця) 

встановлений державою обов’язковий збір, що сплачують підприємства, 

організації, населення 

Податки 

Функції податків 

фіскальна 

розподільча 

регулююча 

стимулююча 

передбачає перерозподіл доходів юридичних та 

фізичних осіб відповідно до прийнятих у суспільстві 

законів, вимог економічної ситуації та принципів 

державної політики соціальної справедливості 

виявляється у формуванні потрібної структури 

економіки, а також у регулюванні суспільних, 

колективних та особистих інтересів, взаємовідносин 

держави з різними соціальними сферами суспільства 

(знижки, пільги стимулюють інвестиції окремих 

регіонів, сфер, НТП, малого бізнесу) 

стимулює підприємницьку виробничу діяльність та 

інвестиційну активність (введення пільг щодо 

оподаткування прибутку (доходу), спрямованого на 

розвиток виробництва) 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
                      Ставка податку 

Зв’язок між ставками податку і надходженнями до бюджету відображає крива 

Лаффера. При зростанні ставки податку надходження до бюджету спочатку 

зростають, а потім знижуються до 0. 

Н
ад

х
о

д
ж
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н

я
 

д
о

 б
ю

д
ж

ет
у
 

Високі податки підривають стимули для удосконалення виробництва, при 

низьких – нагромадження капіталу у суб’єктів господарювання відбувається 

швидше, ніж створюються умови для його ефективного використання. 
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Принципи оподаткування в сучасних умовах 

законодавче 

закріплення 

гнучкість 

ефективність 

усталеність 

соціальна 

справедливість 

простота і 

доступність 

економічна 
обґрунтованість 

стабільність 

загальність і 

обов'язковість 

корегування в залежності від економічних умов 

кожна особа зобов’язана сплачувати встановлені податки 

зрозумілість 

встановлення податків на підставі показників розвитку 

національної економіки 

незмінність протягом бюджетного року 

встановлення податків відповідно до платоспроможності 

платників податків 

розміри податків і терміни їх сплачення не повинні часто 

переглядатися 

витрати, пов’язані з оподаткуванням, повинні 

покриватися сумою податку, що надходить державі 

завдяки його введенню 

рівномірність 

та зручність 

сплати 

установлення строків сплати податків та зборів, виходячи 

із необхідності забезпечення своєчасного надходження 

коштів до бюджетів 

визначення на законодавчому рівні усіх обов’язкових 

елементів податку 

рівність 

платників 

забезпечення однакового підходу до всіх платників 

податків 
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Податкова система 

закріплена законодавством сукупність податків, які стягуються, а 

також принципів, форм і засобів їх побудови 

забезпечує концентрацію в безпосередньому розпорядженні держави 

фінансових ресурсів для вирішення найголовніших 

загальнодержавних та соціальних завдань 

Основні елементи податкової системи 

податкова ставка 

податкова квота 

податкова пільга 

об’єкт 

оподаткування 

суб’єкт 

оподаткування 

юридична або фізична особа – платник податку 

матеріально-грошові субстанції, на які 

нараховується податок 

податкова ставка, встановлена як відсоток до 

доходу 

законодавчо визначений розмір податку на 

одиницю оподаткування 

повне або часткове звільнення від податку 

податкова 

політика 

діяльність держави у сфері організації та 

використання податків, а також розробка певних 

концепцій розвитку і принципів організації 

системи оподаткування 

державні органи, які стягують податки і 

здійснюють нагляд за їх надходженням  

податкове 

законодавство 

податкова 

інспекція, 

податкова міліція 

сукупність нормативно-правових актів, в яких 

містяться правові норми 
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Види податків 

залежно від об’єкта оподаткування 

прямі 

непрямі 

податки на дохід і майно юридичних і фізичних осіб 

податки на товари і послуги у вигляді надбавки до ціни 

встановлюються і стягуються центральними органами 

управління 

встановлюються і стягуються місцевими органами 

управління на відповідній території 

залежно від органу, що здійснює стягнення податків 

загально-

державні 

місцеві 

п
р
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м

і 
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и
 

податок з доходів фізичних осіб 

податок на прибуток підприємств 

земельний податок 

податок з власників будівель 

податок з власників транспортних засобів 

н
еп

р
я

м
і 

п
о
д

а
т
к

и
 

 

податок з продажу 

індивідуальний акциз – податок на високорентабельні і монопольні 

товари (алкогольні напої, тютюнові вироби, коштовності, нафтопродукти, 

автомобілі) 

універсальні акцизи – податки на загальну вартість реалізованих товарів 

і послуг 

податок на додану вартість – частина новоствореної вартості, яка 

сплачується до державного бюджету на кожному етапі виробництва 

товарів і надання послуг 

податок з обороту 

мито 
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 податок на прибуток підприємств 

податок з доходів фізичних осіб 

податок на додану вартість 

акцизний податок 

екологічний податок 

рентна плата 

мито 

Податки в Україні 

м
іс

ц
ев

і 
п

о
д

а
т
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податок на майно 

єдиний податок 

податок на нерухомість 

транспортний податок 

плата за землю 

збір за місця для паркування транспортних засобів 

туристичний збір м
іс

ц
ев

і 

зб
о
р

и
 

Ставки оподаткування 

регресивна 

прогресивна 

пропорційно 

до доходу 

– податок зростає прямо пропорційно до доходів;  

– стягується за сталою процентною ставкою: єдина 

ставка для доходу будь-якого розміру 

– податок зростає швидше від доходу;  

– чим більші доходи, тим більші ставки 

– податок зростає повільніше від доходу,  

– регресія в тому, що багатшому сплатити легше, 

ніж біднішому 
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Методи оподаткування 

кадастровий 

за декларацією 

«у джерела» 

податок нараховується на основі кадастру, тобто 

класифікації об’єкта за зовнішніми ознаками, які 

дозволяють встановити його середню прибутковість 

(використовується при оподаткуванні землі, житла) 

податок нараховується після одержання доходів 

платниками податків, сплачують: 

 ті, хто займається індивідуальною трудовою 

діяльністю; 

 творчі працівники; 

 хто працює за сумісництвом 

нараховується до видачі доходу, стягується 

бухгалтерією того підприємства, яке оплачує дохід 

суб’єктам оподаткування (податок з доходів 

фізичних осіб і ін.) 

Податкова соціальна пільга 

– частина заробітної плати, яка фактично не обкладається податком; 

– застосовується тільки до зарплати; 

– на одному місці роботи (робітник сам вибирає, подає письмову заяву, штраф – 

100% недоплаченої суми + сума); 

– застосовується до заробітків, які не перевищують певну суму; 

– сума пільги вираховується із зарплати, а потім сплачується податок 

Податковий кредит 

сума, на яку людині дозволяється зменшити свій оподатковуваний дохід у вигляді 

заробітної плати за результатами року 
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Тема 10. Економіка в умовах воєнного часу 

 

1. Сутність, складові елементи та механізми реалізації економіки воєнного 

часу. 

2. Економіка України в умовах війни. 

3. Державне регулювання в умовах війни. 

4. Чинники стійкості української економіки. 

 

1. Сутність, складові елементи та механізми реалізації економіки 

воєнного часу 

 
 

Економіка воєнного часу (воєнна економіка) 

сукупність спеціалізованих заходів, 

до яких вдається держава для 

мобілізації економічної системи в 

умовах війни 

характеристика розвитку народного 

господарства – виробництва, 

мобілізації та розподілу ресурсів в 

умовах війни 

характеризується всебічним розширенням виробництва воєнної продукції та 

скороченням випуску цивільної продукції, підпорядкуванням розподілу 

національного доходу військовим потребам за рахунок скорочення цивільного 

споживання 

Завдання економіки воєнного часу  

допомога війську забезпечення потреб цивільних в 

умовах обмежених ресурсів 

Складники економіки воєнного часу 
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https://vue.gov.ua/%D0%94%D0%BE%D1%85%D1%96%D0%B4_%D0%BD%D0%B0%D1%86%D1%96%D0%BE%D0%BD%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%B8%D0%B9
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Механізми реалізації економіки воєнного часу 

мобілізація 

наявних 

матеріальних 

ресурсів 

перерозподіл 

фінансування 

регулювання виробничих 

і логістичних процесів 

контроль 

фінансової 

системи 

удосконалення 

економічних 

розрахунків 

впровадження 

законодавчих 

змін 

удосконалення 

інституційних 

механізмів управління 

економікою 

Засоби для ефективного впровадження цілей 

воєнної економіки  
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В умовах економіки воєнного часу такі риси вільного ринку, як вільна конкуренція, 

прибутковість та ефективність, поступаються директивним механізмам для швидкої 

мобілізації наявних ресурсів військового виробництва. Широко застосовують 

директивні механізми управління економічною сферою. 
 

Головні принципи втілення економіки воєнного часу 

баланс у розподілі ресурсів 

між військовими та 

цивільними потребами 

розподіл військових витрат 

відповідно до реалізації 

конкретних військових цілей 

https://vue.gov.ua/%D0%95%D1%84%D0%B5%D0%BA%D1%82%D0%B8%D0%B2%D0%BD%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C
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2. Економіка України в умовах війни 

 

Особливістю української економіки воєнного часу є 

неможливість тотального переведення її потужностей на військове виробництво (на 

кшталт воюючих країн під час Другої світової війни), оскільки значну частку 

економіки займає сфера послуг, а не промислове виробництво 

Втрати української економіки в умовах війни 

– порушення логістики та руйнування виробничих потужностей;  

– масове руйнування інфраструктури, зокрема залізничного та інших сполучень із 

сусідніми країнами, дорожньої мережі та мостів; 

– атаки РФ на об’єкти енергетичної інфраструктури призвели до масових тривалих 

відключень електроенергії; 

– блокування портів і пошкодження металургійних заводів; 

– перебої зі зв’язком та Інтернетом; 

– повністю зупинено діяльність близько 30% підприємств; 

– 45% підприємств скоротили виробництво; 

– стратегічно значущі втрати металургійної, нафтопереробної та авіаційної галузі; 

– підприємства гірничо-металургійного комплексу завантажені на половину 

потужностей – працюють для внутрішнього ринку, переважно – забезпечення 

військових потреб; 

– великі втрати робочої сили через міграцію або призов до армії  

– скорочення імпорту та експорту; 

– виснаження валютних резервів в результаті прямого монетарного фінансування 

Національного банку загальних потреб державних витрат; 

– девальвація національної валюти; 

– зростання цін на товари і послуги; 

– значне падіння добробуту; 

– втрата бізнесом можливості вести зовнішньоекономічну діяльність; 

– проблеми у бізнесу з бронюванням співробітників та виїздом за кордон;  

– зростання вартості сировини, матеріалів та енергоресурсів; 

– відсутність достатньої кількості кваліфікованих працівників 

За оцінками експертів Київської школи економіки, сума прямих втрат України за рік 

повномасштабної війни становить більш як 125 млрд дол. США, а непрямі збитки 

сягають 1 трлн дол.  

Загальна сума прямих збитків підприємств, включно з державними, та приватних осіб-

підприємців оцінюється в 13 млрд дол., із них 9 млрд дол. – збитки великих і середніх 

підприємств.  

Загальні непрямі втрати великих підприємств в Україні сягають 33,1 млрд дол. Для 

відновлення підприємств же потрібно майже 25 млрд доларів. 

2022 року зареєстровано на 40% менше юридичних осіб і на 30% – фізичних осіб-

підприємців. 

https://vue.gov.ua/%D0%A1%D1%84%D0%B5%D1%80%D0%B0_%D0%BF%D0%BE%D1%81%D0%BB%D1%83%D0%B3
https://vue.gov.ua/%D0%93%D1%96%D1%80%D0%BD%D0%B8%D1%87%D0%BE-%D0%BC%D0%B5%D1%82%D0%B0%D0%BB%D1%83%D1%80%D0%B3%D1%96%D0%B9%D0%BD%D0%B8%D0%B9_%D0%BA%D0%BE%D0%BC%D0%BF%D0%BB%D0%B5%D0%BA%D1%81
https://vue.gov.ua/%D0%92%D0%BD%D1%83%D1%82%D1%80%D1%96%D1%88%D0%BD%D1%96%D0%B9_%D1%80%D0%B8%D0%BD%D0%BE%D0%BA
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У 2022 році 

– економіка України втратила 29,2% реального ВВП; 

– промислове виробництво України впало на 38%; сума збитків у промисловості і торгівлі 

оцінюється фахівцями Світового банку в 10,9 млрд доларів; 

– щомісячний дефіцит бюджету України оцінюється в 5 млрд дол.; 

– інфляція 26,6%; 

– 13,5 млн осіб змушені були покинути свої домівки: з України за кордон виїхало 8 млн 

осіб, рятуючись від бойових дій;  всередині країни майже 5 млн людей стали внутрішніми 

переселенцями; 

– більше 7 млн осіб опинилися за межею бідності,  

– рівень бідності сягнув 24% населення 

Експерти Світового банку і Єврокомісії оцінюють пошкодження від війни в Україні в 

період з 24 лютого 2022 р. до 24 лютого 2023 р. в сумі 134,7 млрд доларів, а потреби у 

відновленні – 410,6 млрд. доларів. 

https://lb.ua/society/2023/02/28/547402_tretina_ukrainskih_pereselentsiv.html
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3. Державне регулювання в умовах війни 

 

 

Спеціальні заходи 

– фінансові виплати працівникам, які втратили роботу внаслідок бойових дій; 

– допомога внутрішньо переміщеним особам; 

– компенсація за пошкоджене або зруйноване майно; 

– запровадження контролю за цінами на соціальні товари, пальне та лікарські засоби; 

– програма евакуації підприємств із зони бойових дій на захід України; 

– випуск облігацій внутрішньої державної позики; 

– скасування відповідальності за несвоєчасну оплату споживчих кредитів; 

– націоналізація активів РФ та її резидентів; 

– фінансова підтримка аграрного сектора 

Податкові пільги 

– відтермінування на час воєнного стану строків сплати податків для підприємств, які 

неспроможні їх заплатити; 

– фізичних осіб – підприємців (ФОПи) першої та другої груп звільнено сплати від 

єдиного соціального внеску (ЄСВ); 

– підприємства та ФОПи третьої групи звільнено від сплати ЄСВ за найманих 

працівників, які призвані до лав Збройних сил України та батальйонів територіальної 

оборони; 

– звільнення від сплати податку на землю та орендної плати за землю державної та 

комунальної власності на всіх територіях, де ведуться бойові дії; 

– скасування акцизів на пальне за зниження ПДВ (7% замість попередніх 20%); 

– зняття податку на доходи фізичних осіб із благодійної допомоги, яка надається 

учасникам бойових дій та жителям територій з бойовими діями 

Запроваджена урядова грантова програма «єРобота», яка, зокрема, передбачає 

можливість отримати грант на власний бізнес із створенням нових робочих місць. А 

деякі підприємці змогли за допомогою держави перевезти свої підприємства у більш 

безпечні регіони в рамках програми релокації та налагодити там роботу заново.  

Згідно з інформацією Мінекономіки, станом на початок лютого 2022 р. було переміщено 

791 підприємство, з яких 617 вже працюють на новому місці. 

https://vue.gov.ua/%D0%92%D0%BD%D1%83%D1%82%D1%80%D1%96%D1%88%D0%BD%D1%8C%D0%BE_%D0%BF%D0%B5%D1%80%D0%B5%D0%BC%D1%96%D1%89%D0%B5%D0%BD%D1%96_%D0%BE%D1%81%D0%BE%D0%B1%D0%B8
https://vue.gov.ua/%D0%95%D0%B2%D0%B0%D0%BA%D1%83%D0%B0%D1%86%D1%96%D1%8F
https://vue.gov.ua/%D0%9F%D1%96%D0%BB%D1%8C%D0%B3%D0%B8
https://vue.gov.ua/%D0%92%D0%BE%D1%94%D0%BD%D0%BD%D0%B8%D0%B9_%D1%81%D1%82%D0%B0%D0%BD
https://vue.gov.ua/%D0%9F%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D1%82%D0%BA%D0%B8
https://vue.gov.ua/%D0%97%D0%B1%D1%80%D0%BE%D0%B9%D0%BD%D1%96_%D1%81%D0%B8%D0%BB%D0%B8_%D0%A3%D0%BA%D1%80%D0%B0%D1%97%D0%BD%D0%B8
https://vue.gov.ua/%D0%91%D0%B0%D1%82%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%B9%D0%BE%D0%BD_%D1%82%D0%B5%D1%80%D0%B8%D1%82%D0%BE%D1%80%D1%96%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%BE%D1%97_%D0%BE%D0%B1%D0%BE%D1%80%D0%BE%D0%BD%D0%B8
https://vue.gov.ua/%D0%91%D0%B0%D1%82%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%B9%D0%BE%D0%BD_%D1%82%D0%B5%D1%80%D0%B8%D1%82%D0%BE%D1%80%D1%96%D0%B0%D0%BB%D1%8C%D0%BD%D0%BE%D1%97_%D0%BE%D0%B1%D0%BE%D1%80%D0%BE%D0%BD%D0%B8
https://vue.gov.ua/%D0%90%D0%BA%D1%86%D0%B8%D0%B7
https://vue.gov.ua/%D0%9F%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D1%82%D0%BE%D0%BA_%D0%BD%D0%B0_%D0%B4%D0%BE%D0%B4%D0%B0%D0%BD%D1%83_%D0%B2%D0%B0%D1%80%D1%82%D1%96%D1%81%D1%82%D1%8C
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4. Чинники стійкості української економіки 

 

 
 

Ключові пріоритети державної політики, які передбачають 

сприяння відновленню та відбудові України 

– сприяння залученню іноземних інвестицій в нашу країну; 

– продовження гармонізації законодавства України з нормами ЄС, сприяння та 

підтримка бізнесу у виході на європейські ринки, тощо; 

– ефективна взаємодія з органами влади у питанні протидії тіньовій економіці, яка, 

залежно від сектору, коливається від 25 до 70%, що створює нерівні правила гри на 

ринку та заважає прозорому бізнесу рухатись вперед; 

– сприяння продовженню діджиталізації послуг, контрольно дозвільних процедур, 

зокрема, в сфері охорони здоров’я, фітосанітарного контролю, діджиталізація всіх 

процесів митного оформлення; 

– дерегуляція та ефективне проведення реформи дозвільно-регуляторної сфери 

(суттєве зменшення ролі держави у бізнесі, перегляд інструментів контролю та 

регулювання на предмет ефективності, оскільки наразі в Україні існує майже 1000 

інструментів державного регулювання для бізнесу) 

У 2022 році Україна отримала від міжнародних партнерів 1 трлн грн, зокрема: 

– 410 млрд грн – надали США; 

– 390 млрд грн – країни Європейського Союзу та його інституції разом з Європейським 

інституційним банком; 

– 88 млрд грн – отримано від МВФ; 

– 60 млрд грн – від Канади; 

– 35 млрд грн – від Великобританії; 

– 34 млрд грн – від Світового банку; 

– 17 млрд грн – від Японії 

Зовнішня допомога від партнерів 

Чинники стійкості української економіки 

згуртованість та 

мужність 

українського 

народу 

стійкість 

банківської 

системи 

бойовий дух 

вітчизняних 

підприємців 

міжнародна 

підтримка – військова 

та фінансова 

зернова 

угода 

податкові 

спрощення та 

доступні кредити 

відбудова та відновлення 

бізнесу на звільнених 
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Україна отримала довгоочікуваний статус кандидата у країни-члени Євросоюзу та 

докладає максимум зусиль, аби пришвидшити процес інтеграції. Безумовно, це буде 

ключовою рушійною силою змін і для вітчизняного бізнесу, адже Україна стане 

повноправним учасником європейського ринку, що означає гру за новими правилами. 

$14,5 млрд 

– Сполучені Штати – $11,7 млрд 

(гранти); 

– Світовий Банк – $1,22 млрд 

(кредити); 

– Велика Британія – $1 млрд (кредитні 

гарантії); 

– Італія – $200,5 млн (кредит); 

– Німеччина – $51,5 млн (гранти); 

– Іспанія – $50,1 млн (грант); 

– Фінляндія – $21,3 млн (грант); 

– Ірландія – $21,1 млн (грант); 

– Швейцарія – $10,3 млн (грант); 

– Бельгія – $3,1 млн (грант); 

– Литва – $3,2 млн (грант); 

– Ісландія – $1,6 млн (грант); 

– Данія – $30,9 млн (кредитні гарантії) 

– «енергетичний безвіз» – Україна приєдналася до європейської енергомережі; 

– «транспортний» – український бізнес більше не потребує дозволів на автомобільні 

вантажні перевезення; 

– «економічний» – скасовано на рік всі мита і квоти на українські товари, що 

експортуються в ЄС; 

– «митний безвіз» – дозволяє інтегрувати українську митницю в європейську; 

– «цифровий» – Україна є членом програми «Цифрова Європа» 

«Безвізи» України з ЄС 

Пріоритетні видатки державного бюджету 2022 року, які компенсували 

іноземні партнери у рамках проєкту Світового банку (Public Expenditures for 

Administrative Capacity Endurance in Ukraine, PEACE in Ukraine) 

95,3 млрд грн зовнішнього 

фінансування на фінансування: 

–пенсій для понад 9 млн пенсіонерів 

(199,5 млрд грн); 

–допомоги для 1,6 млн внутрішньо 

переміщених осіб (40,5 млрд грн); 

–житлових субсидій для 1,6 млн сімей 

(15,9 млрд грн); 

–допомоги при народженні дитини для 

750 тис сімей (8,9 млрд грн); 

–зарплат для 515 тис. медпрацівників 

(45,2 млрд грн), 503 тис. учителів шкіл 

(69,9 млрд грн), 140 тис. викладачів 

закладів вищої освіти (18,5 млрд грн) 

Ключові сфери допомоги 

– посилення спроможності уряду реагувати на кризу та управляти нею; 

– підтримка державних служб; 

– відновлення критично важливої інфраструктури; 

– підтримка приватних підприємств; 

– зміцнення громадянського суспільства та соціальних зв’язків 



191 

 

СПИСОК ВИКОРИСТАНОЇ ТА РЕКОМЕНДОВАНОЇ ЛІТЕРАТУРИ 

 

1. Бабка В.Л. Економіка воєнного часу. Велика українська енциклопедія. 

URL: https://vue.gov.ua/Економіка воєнного часу. 

2. Богдан Т. Фінансово-економічні наслідки війни. URL: 

https://lb.ua/blog/tetiana_bohdan/550614_finansovoekonomichni_naslidki.html 

3. Вачевський М.В., Кулішов В.В., Падалка О.С. Основи ринкової 

економіки. Підручник для ВНЗ (рекомендовано МОН України). 2021. 472 с. URL: 

https://mybook.biz.ua/ua/ekonomichna-teoriya/osnovi-rinkovoi-ekonomiki-

pidruchnik-dlya-vnz-rekomendovano-mon-ukraini/ 

4. Економічна теорія / Мацелюх Н. П., Касьяненко Л. М., Максименко І. А. 

та ін. Ірпінь: Університет ДФС України, 2019. 478 с. URL: 

http://ir.nusta.edu.ua/jspui/bitstream/doc/ 4227/1/4064_IR.pdf 

5. Економічна теорія: навчальний посібник. Укл: М.І. Колосінська, 

С.І.Белей, С.В.Бойда. Чернівці: Чернівец. нац. унів-т., 2021. 200 с. URL: 

https://archer.chnu.edu.ua/bitstream/handle/123456789/1091/Економічна%20теорія

-навчальний%20посібник.pdf?sequence=1&isAllowed=y 

6. Економічна теорія: Навч. посібник для студентів спеціальностей 051 

Економіка, 071 Облік і оподаткування, 073 Менеджмент, 075 Маркетинг, 076 

Підприємство, торгівля та біржова діяльність / За ред. С.І. Архієреєва. Харків: 

НТУ «ХПІ», 2020. 230 с. URL: https://repository.kpi.kharkov.ua/server/api/ 

core/bitstreams/131b7767-eb64-412b-8624-c743d2244846/content 

7. Економічна теорія: Політекономія. Підручник / за ред. В.Д. Базилевича. 

9-те вид., доповн. К.: Знання, 2014. 710 с. 

8. Жирій К. Час для роботи: як відновлювався та адаптувався український 

бізнес за рік війни. URL: https://www.unian.ua/economics/finance/chas-dlya-roboti-

yak-vidnovlyuvavsya-ta-adaptuvavsya-ukrajinskiy-biznes-za-rik-viyni-

12154170.html 

9. Конспект лекцій з навчальної дисципліни «Економічна теорія» для 

здобувачів першого (бакалаврського) рівня вищої освіти усіх форм навчання за 

освітньо-професійними програмами економічних спеціальностей / Укладач: 

Артеменко Л.Б. Тернопіль: ТНТУ. 2022. 88 с. URL: 

https://elartu.tntu.edu.ua/bitstream/lib/40723/3/Artemenko_Konspekt_lektsiy_Ekono

michna_teoriya.pdf 

10. Коваленко О. Війна знищила 35% економіки України – ООН. URL: 

https://www.unian.ua/economics/finance/viyna-znishchila-35-ekonomiki-ukrajini-

oon-12122658.html 

11. Кокарєв І. В. Основи економічної теорії : курс лекцій. Дніпро: Дніпроп. 

держ. ун-т внутр. справ, 2017. 220 с. URL: 

http://www.dut.edu.ua/uploads/l_1833_26816253.pdf  

12. Кулініч О.А., Зарецька Н.М., Нікітіна О.В. Економічна теорія: навч. 

посібник. Харків: ХДУХТ, 2016. 200 с. URL: 

https://elib.hduht.edu.ua/handle/123456789/1591 



192 

 

13. Полковниченко С.О. Основи економічної теорії в інформаційних 

схемах: навч. посіб. для студ. всіх спеціальностей. Чернігів: ЧНТУ, 2016. 484 с. 

URL: http://ir.stu.cn.ua/handle/123456789/12543?locale-attribute=uk 

14. Ревак І.О., Кіржецький Ю.І., Кіржецька М.С., Мельник С.І. Основи 

економічної теорії. Навчальний посібник. Львів: Львівський державний 

університет внутрішніх справ, 2019. 191 с. URL: 

http://dspace.lvduvs.edu.ua/bitstream/1234567890/2726/1/ОЕТ_2019.pdf  

15. Редзюк Є. Українська економіка в умовах війни: потенціал, можливості 

і перспективи. URL: https://zn.ua/ukr/macroeconomics/ukrajinska-ekonomika-v-

umovakh-vijni-potentsial-mozhlivosti-i-perspektivi.html 

16. Решетило В. П., Стадник Г. В., Можайкіна Н. В. Економічна теорія: 

тексти лекцій для бакалаврів усіх спеціальностей 1 і 2 курсів денної та заочної 

форм навчання; за заг. ред. В.П.Решетило; Харків. нац. ун-т міськ. госп-ва 

ім.О.М. Бекетова. Харків: ХНУМГ ім. О.М.Бекетова, 2019. 290 с. URL: 

https://ekt.kname.edu.ua/images/Literature/Economic_theory_all/ Lectures.pdf 

17. Сафонова В.Є., Бобров В.Я. Основи ринкової економіки і 

підприємництва: підруч. для студ. вищ. навч. закл. Ч.1. К.: ДП «Вид.дім 

«Персонал», 2017. 346 с. URL: 

https://maup.com.ua/assets/files/lib/book/osnovi_rink_ekonom_1_2017.pdf 

18. Сафонова В.Є., Бобров В.Я. Основи ринкової економіки і 

підприємництва: підруч. для студ. вищ. навч. закл. Ч.2. К.: ДП «Вид.дім 

«Персонал», 2017. 530 с. URL: 

https://maup.com.ua/assets/files/lib/book/osnovi_rink_ekonom_2_2017.pdf 

19. Скільки Україна отримала міжнародної допомоги у 2022 році: прем'єр 

назвав суму. URL: https://www.slovoidilo.ua/2023/01/06/novyna/finansy/skilky-

otrymala-ukrayina-mizhnarodnoyi-dopomohy-2022-roczi-premyer-nazvav-sumu 

20. У Мінфіні розповіли, від кого і скільки грошової допомоги отримала 

Україна. URL: https://www.slovoidilo.ua/2023/05/10/novyna/finansy/minfini-

rozpovily-koho-skilky-hroshovoyi-dopomohy-otrymala-ukrayina 

21. Холявко Н.І., Гонта О.І. Економічна теорія. Чернігів: ЧНТУ, 2014. 

218 с. 

22. Шварц Д. Вирватись з мороку: як виживала та змінювалась економіка 

України за рік війни. URL: https://www.unian.ua/economics/finance/virvatis-z-

moroku-yak-vizhivala-ta-zminyuvalas-ekonomika-ukrajini-za-rik-viyni-

12157020.html 

23. Acemoglu D., Laibson D., List J. (2019). Economics. Pearson, 825 p. URL: 

https://www.twirpx.com/file/3157045/ 

24. Mankiw N., Taylor M. (2020). Economics. 5th edition. Cengage Learning, 

834 p. URL: https://www.twirpx.com/file/3408900/ 

https://www.twirpx.com/file/3408900/

